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können Teilnehmerpreise deutlich unter 
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Förderverein

Werden auch Sie  
ein Teil von uns! 
im Förderverein der Deutsche Makler Akademie e. V. EINFACH QR CODE  
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Liebe Kund:innen, liebe Leser:innen,

sind Sie eher der Online-Typ oder mehr für klassische Unterrichts- und Lernformate zu 
begeistern? Sind Sie neuen Themen gegenüber aufgeschlossen oder setzen Sie lieber  
auf Bewährtes? Möchten Sie als Unternehmen Ihre Mitarbeitenden inhouse oder extern 
schulen? 

Egal, wie Ihre Antworten ausfallen – in unserem Bildungsprogramm 2023 und der DMA 
eLearning @kademie finden Sie eine Fülle an Aus- und Weiterbildungsangeboten für jeden 
Bedarf: Online. Klassisch. Hybrid. Und vielfach auch als Inhouse-Lösung. So stellen Sie 
ganz einfach Ihren individuellen Lernpfad zusammen bzw. suchen das für Sie Passende 
heraus.

Das gilt auch für das Themenfeld der Hochschulweiterbildungen: Ob Betriebswirt/-in  
bAV (FH), Finanzfachwirt/-in (FH) oder Sachkundelehrgang Renten berater/-in – mit diesen 
Themen sind Sie im CAMPUS INSTITUT gut aufgehoben, das wir mitsamt der bestehenden 
bAV-Seminare in die Deutsche Makler Akademie integriert haben und als eigenständige 
Marke fortführen.

Auch zum Thema Nachhaltigkeit, das seit August 2022 von Vermittler:innen abgefragt 
werden muss, vermitteln wir notwendiges Wissen und Know how – in Einzelseminaren,  
in Seminarreihen und in der Qualifizierung zum/zur Expert:in.

Daneben sind selbstverständlich die Basisqualifikationen nach § 34d, i und f – für alle,  
die noch am Anfang ihrer Laufbahn stehen – fester Bestandteil dieses Bildungsprogramms.

Besonders danken möchten wir unserem Förderverein, der es uns mit seiner Unterstüt-
zung ermöglicht, produktneutrale Weiterbildung zu attraktiven Kondi tionen anbieten zu 
können.

Wir freuen uns auf Sie! 

Ihr

BILDUNGSPROGRAMM 2023

Förderung der beruflichen Qualifikation und Weiterbildung

Stefan Horenburg 
Geschäftsführer

Ronny Schröpfer 
Geschäftsführer

EINFACH QR CODE  
SCANNEN 
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Ihr DMA Kundenportal 
Profitieren Sie von den nützlichen Funktionen  
unseres Kundenportals. 
Mit unserem Kundenportal haben Sie sowohl  
Ihre Veranstaltungen, Weiterbildungszeiten  
als auch Ihre Vertragsdaten stets im Überblick.

Meine Nachrichten
enthält alle Informationen  
zu Ihren Veranstaltungen

Meine Veranstaltungen
zeigt Ihnen Ihre  
DMA-Weiterbildungshistorie, 
inklusive Unterlagen

Meine Zertifikate
stellt Ihre Zertifikate und 
Badges als Download bereit

IDD Weiterbildungsübersicht 
zeigt die bei der DMA erworbenen 
Weiterbildungszeiten

Mein Kundenprofil
zeigt Ihre bei der DMA 
hinterlegten Kontaktdaten
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NEU Neue Weiterbildung

  Webcode  (Einfach in der Suche eingeben  www.deutsche-makler-akademie.de)



Alle Fragen rund um das Thema 
Open Badges inkl. einem 
Handbuch zur Einbindung auf 
Ihren Kanälen finden Sie hier.
 
JETZT QR CODE 
SCANNEN

Mit erfolgreichem Abschluss einer DMA-
zertifizierten Weiterbildung erhalten Sie 
zusätzlich ein digitales Zertifikat in Form 
eines Open Badge.

Ihr digitaler 
Kompetenznachweis
Ihre Vorteile

BILDUNGSPROGRAMM 2023

Digitales 
Qualitätssiegel

Eigenmarketing 
als Führungskraft

Alle Nachweise 
an einem Ort

International 
anerkanntes Konzept

Damit können Sie Ihre erworbenen Kompetenzen 
schnell und unkompliziert in der digitalen Welt 
zeigen und Ihre (potenzielle) Kundschaft von Ihren 
Qualifikationen überzeugen.
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Wir bringen unsere fachliche Kompetenz und Erfahrung in die Maklerbranche ein, um 
unsere Inhouse-Weiterbildungen für Sie nach Ihren individuellen Zielen bestmöglich zu 
gestalten. 

Dabei ist unser erklärtes Ziel, Sie und Ihre Beschäftigten ganzheitlich zu betreuen und 
direkt zu „enablen“ um einen einheitlichen Wissensstand und somit langhaltende Kompe-
tenzen in Ihrem Unternehmen aufzubauen.

Deshalb können Sie unser gesamtes Weiterbildungsangebot als maßgefertigte Inhouse-
Trainings buchen.

Inhouse-Trainings
Maßgefertigte Weiterbildungen  
für Ihr Unternehmen

Kunden, die Inhouse-Produkte bei uns gebucht haben, sind unter anderen:

Unsere Inhouse-Weiterbildungsfelder
Haben Sie mehr als fünf Mitarbeiter, die Sie (regelmäßig) 

schulen lassen möchten?

Im Rahmen unserer Inhouse-Angebote passen wir die Weiter-
bildung Ihrer Mitarbeitenden individuell auf Ihren Bedarf an.

Wir stellen Ihnen unser komplettes Weiterbildungsangebot 
auch inhouse zur Verfügung.

Ganz gleich ob in Form von Seminaren, Trainings,  
Workshops und Moderationen bis hin zu  

zertifizierten DMA-Lehrgängen.

QR Code scannen und 
Zukunftsperspektiven nutzen

#dmaweiterbildung
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Maßgefertigte Weiterbildungen  
für Ihr Unternehmen

99

SACHKUNDELEHRGÄNGE, AUFSTIEGSFORTBILDUNGEN, HOCHSCHULWEITERBILDUNGEN

 
für die Sachkundelehrgänge  
Versicherungsfachmann/-frau (34d) 
sowie Immobiliardarlehensvermittlung (34i) 

Lernunterstützende  
Audio-Podcasts (Lernpodcasts)

Kleine fachliche Lernhäppchen von 12 – 20 Minuten Dauer

Lernen und vertiefen sie hörend beim Sport, beim  
Autofahren, der Fahrt mit dem Bus, beim Kochen, 
oder, oder, oder….

Nutzen sie unsere Podcasts zur unterstützenden  
Wissenserweiterung bzw. -vertiefung 

Die Podcasts sind inhaltlich auf die Veranstaltungen  
der DMA-Lehrgänge abgestimmt

Hinweis:  
Alleine durch das Hören der Podcasts können  
die jeweiligen Prüfungen nicht bestanden werden

PODCASTS 
BEI SPOTIFY 
ABRUFBAR
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Die Bildungsarchitektur der DMA
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DMA eLearning @kademie mit 300 Online-Seminaren, 170 Stunden Lernprogrammen und ca. 50 Lernvideos & Podcasts

WEITERBILDUNG  
MIT  
DMA-ZERTIFIKAT

EXPERTEN-
LEHRGÄNGE  
FÜR  
FACHLICHE  
UND  
VERTRIEBLICHE  
SPEZIALI- 
SIERUNGEN

HOCHSCHUL-
ABSCHLUSS/
-ZERTIFIKAT

Bachelor of Arts (B.A.)Betriebswirt/-in (FH) Finanzfachwirt/-in (FH)

Fachmann/-frau für  
fondsgebundene  
Altersvorsorge (DMA)
– blended learning –

Fachmann/-frau 
Betriebliches Gesund-
heitsmanagement

Experte/-in  
Kranken versicherung 
(DMA)
– auch online –

Experte/-in  
Berufsunfähigkeits- 
versicherung (DMA)  
– auch online –

Experte/-in 
Versicherungen Öffent-
licher Dienst (DMA)  
– auch online –

Vorsorge

Fachmann/-frau für  
Direktversicherung 
(DMA) 
– modul i - experte bav –

Experte/-in 
Betriebliche Alters-
versorgung (DMA) 
– auch online –

Betriebliche  
Altersversorgung

Sachkundelehrgang  
Rentenberater/-in

Fachmann/-frau 
nachhaltige Vorsorge 
und Investments 
(DMA)

Experte/-in Nach-
haltige Versicherungen 
und Finanzen (DMA) 
– auch online –

Nachhaltigkeit

BASIS- 
QUALIFIKATION Geprüfter Fachmann für  

Versicherungsvermittlung (IHK) 
gem. §34d GewO

Geprüfter  
Finanzanlagen fachmann (IHK) 
gem. §34f GewO

Geprüfter Fachmann für 
Immobiliardarlehensvermittlung (IHK) 
gem. §34i GewO

Komposit

Experte/-in Gewerbl. 
& Industrielle Sach-
versicherung (DMA)
– auch online –

Experte/-in  
Mobilität & Kfz (DMA)  
– auch online –

Experte/-in  
Land- und 
Forstwirtschaft (DMA) 
– auch online –

Experte/-in  
Firmenkunden -
versicherung (DMA) 
– auch online –

Experte/-in Betrieb-
liche Haftpflicht-
versicherung (DMA)
– nur online –

Experte/-in Private 
Sachversicherungen  
(DMA)
– nur online –

Experte/-in Cyber-
versicherungen (DMA)
– auch online –

Experte/-in  
Freie Berufe (DMA)
– auch online –

Honorarberater/-in  
(DMA)

Geprüfter Makler  
(DMA)

Maklerbetreuer  
(DMA)

Experte/-in  
Digitale Kunden-
kommunikation (DMA) 
– auch online –

Immobilien

Experte/-in  
Immobilien-
 finanzierung (DMA) 
– auch online –

Experte/-in  
Immobilien-
vermittlung (DMA) 
– auch online –

Management  
und Vertrieb

NEU

Experte/-in  
Generationenberatung 
(DMA) 
– auch online –

Berater nachhaltige 
Versicherungen und 
Finanzen (IHK)

Zertifizierter 
Verwalter 
nach §26a WEG

WEITERBILDUNG  
MIT  
IHK-ZERTIFIKAT

Generationen-
berater/-in  (IHK)

Immobilienmakler/-in  
(IHK)

Immobilienfach-
wirt/-in (IHK)



Der/die Versicherungsmakler:in entwickelt sich  
immer mehr zu einem Expert:innen-Beruf, der  
auf Augenhöhe mit der Rechtsanwaltschaft oder 
dem/der Steuerberater:in agiert. Entsprechend 
hohe Anforderungen werden an die Aus- und 
Weiter bildung gestellt.

Die Deutsche Makler Akademie bietet mit  
ihren zahlreichen Weiterbildungs angeboten einen 
hervorragenden Rahmen, um sich den zukünftigen 

fachlichen und unternehmerischen Herausfor-
derungen des Finanzdienstleistungsmarktes zu 
stellen. Alle Lehrgänge & Module sind in unserer 
Bildungsarchitektur zu einem modularen und 
durchlässigen Bildungssystem zusammengefasst, 
welches individuelle Lernwege ermöglicht. Jeder 
Teilnehmende kann nach einem Seminar oder 
Abschluss eine nahtlose Anschlussqualifikation 
erwerben.

HOCHSCHULWEITERBILDUNG
Die Deutsche Makler Akademie und das CAMPUS 
INSTITUT - die Hochschulnmarke der DMA - bietet drei 
verschiedene Hochschulweiterbildungen in Kooperation 
mit der Hochschule Schmalkalden, Hochschule Koblenz 
und der  Deutschen Versicherungsakademie an. Aus-
führliche Informationen finden Sie ab Seite 64.

BASISQUALIFIKATION
Wir bereiten Sie, sowohl in Präsenz- als auch in  
Online-Seminaren, auf die Sachkunde prüfung  
„Geprüfte/-r Fachmann/-frau für Versicherungsver-
mittlung (IHK)“, „Geprüfte/-r Finanzanlagenfach-
mann/-frau (IHK)“ und „Geprüfte/-r Immobiliardar-
lehensvermittler/-in (IHK)“ kompakt vor. Mit unseren 
Ausbildungs bausteinen legen Sie die fachliche Grund-
lage für eine erfolgreiche Tätigkeit in der Finanzdienst-
leistung. 

EXPERT:INNENLEHRGÄNGE FÜR  
FACHLICHE UND VERTRIEBLICHE  
SPEZIALISIERUNGEN
Dokumentieren Sie Ihre hohe fachliche Expertise mit  
einem Abschluss als „Experte/-in (DMA)“. Es stehen  
19 verschiedene Themengebiete zur Verfügung.  
Die Expert:innen-Ausbildung besteht aus drei Fach-
modulen. Mit den Seminaren aus dem entsprechenden 
Themen bereich kann dieses Wissen immer ausgebaut 
werden.

WEITERBILDUNG MIT  
ZERTIFIKAT (IHK) /
WEITERBILDUNG MIT  
ZERTIFIKAT (DMA)
Wer sich erfolgreich auf attraktive Zielgruppen oder 
Themen spezialisieren möchte, benötigt sparten-  
und produktübergreifendes Wissen. Unsere Weiter- 
bildungen mit Zertifikat liefern Wissen, Praxisnähe  
und vertriebliche Handlungskompetenz. Diese   
Weiterbildungen schließen mit einer Prüfung vor  
einer regionalen IHK oder der Deutschen Makler  
Akademie ab.
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IDD.Weiterbildung.Abo
Unser Weiterbildungs-Abo – maßgeschneidert für Sie!
Die DMA unterstützt Sie bei der Erfüllung der gesetzlichen Weiterbildungsverpflichtung.  
Dafür haben wir ein System entwickelt in dem Online-Seminare und Lernprogramme  
sowie Lernvideos flexibel und ortsunabhängig genutzt werden können.

Entdecken Sie Ihre Vorteile

RENTABEL 
Ersparnis von bis zu 50 %

BEQUEM
Verwaltung der Lernzeit wird 

übernommen

FLEXIBEL
Freie Zeiteinteilung

VIELFÄLTIG
Aktuelles und breites  

Themenspektrum

Für die Weiterbildungspflicht der 
 Immobilienmakler:innen und  

Immobilienverwalter:innen  
gem. § 34c GewO bieten wir ein eigenes  

MaBV. Weiterbildung. Abo. an.  
Weitere Informationen auf Seite 106.

Auszug aus den Inhalten
• Versicherungsfachliche Themen 
 - Privatkund:innengeschäft 
 - Gewerbekund:innengeschäft

• Recht und Steuern

• Kund:innenberatung und -betreuung

Weitere Details zu den enthaltenen Inhalten finden Sie auf unserer 
Homepage: WWW.DEUTSCHE-MAKLER-AKADEMIE.DE 

TOP 
4

12



Ihr Ansprechpartner

ALEXANDER HEIMRATH
 0921 788984-661
  heimrath@deutsche-makler-akademie.de

IDD. eLearning. Abo. 
So einfach funktioniert es:

365,- €
434,35 € (inkl. MwSt.)

265,- €
315,35 € (inkl. MwSt.)

205,- €
243,95 € (inkl. MwSt.)

AUSWÄHLEN 
Sie wählen die  

gewünschten Inhalte aus

ÜBERBLICK 
Jederzeit Zugriff auf Ihre  

erreichte Bildungszeit

DOKUMENTATION 
Nach Beendigung erhalten Sie ein 

IDD-konformes Zertifikat

WÄHLEN SIE AUS:

15h
Abo

10h
Abo

5h
Abo

3.1. 2.

Sie bevorzugen eine  
Kombination aus Online- und  

Präsenz-Seminar oder nur Präsenz- 
Seminar? Kontaktieren Sie uns direkt  

für weitere Informationen. Wir erstellen 
Ihnen ein individuelles Angebot.

mehr unter www.deutsche-makler-akademie.de 

Online-Lernstunden
500
über

Online-Seminare
300
über

Stunden Lernprogramme
170
ca.

Lernvideos
50

ca.
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Vorsorge

Christopher Böhner 
 0921 788 984663 
  boehner@deutsche-makler-akademie.de

Unsere Weiterbildungen zum Thema Vorsorge machen Sie zum einem  
besseren Berater. Stechen Sie mit tiefgreifendem und exzellentem Wissen 
aus der Menge der Versicherungsmakler hervor und machen Sie sich mit 
unseren Zertifikatslehrgängen einen Namen als Experte. 

Über unsere Online Lernsysteme erhalten Sie eine moderne Weiterbildung 
im breiten Spektrum der Vorsorgeprodukte, die Sie individuell nach Ihren 
eigenen Bedürfnissen gestalten können. 

Im Bereich Vorsorge finden Sie Weiterbildungen in den Kategorien  
Private Vorsorge, Krankenversicherung, Pflegeversicherung und Vorsorge 
öffentlicher Dienst aufgegliedert.

Ihr Ansprechpartner

14
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LEHRGANG – OFFEN & INHOUSE

Experte/-in Krankenversicherung (DMA)
Praxisnahes Krankenversicherungswissen

Für den erfolgreichen Verkauf einer Privaten Krankenversicherung ist eine hohe 
Qualität der Beratung und Produktauswahl unverzichtbar. Der Lehrgang vermit-
telt den Teilnehmenden die wichtigsten Grundlagen und geht dabei besonders 
auf die Bereiche Mitgliedschaft, Beitrag, Leistung sowie das Kassenwahl- und 
-wechselrecht ein.

€ 1.599 
MwSt.-frei

 � Modul I: Gesetzliche Kranken- und Pflegeversicherung 
 � Modul II: Private Krankenversicherung 
 � Modul III: Spezialwissen zur Privaten Krankenversicherung

  Köln    KV.2555 oder  Online  ON.3072  —  6 Präsenztage (3 * 2 Tage) 

K R A N K E N V E R S I C H E R U N G

ausführliche informationen und buchung unter www.deutsche-makler-akademie.de 

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Gesetzliche Kranken- und  
Pflegeversicherung
Experte/-in Krankenversicherung – Modul I

 � Die Gesetzliche Krankenversicherung
 � Die soziale Pflegeversicherung
 � Mutterschutz und Elternzeit

 Köln   KV.101 —  2 Tage

€  625
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Spezialwissen zur Privaten  
Krankenversicherung
Experte/-in Krankenversicherung – Modul III

 � Beamt:innen und Beihilfe
 � Pflege- und Pflegezusatzversicherung
 � Krankenversicherung von Deutschen im Ausland
 � Krankenversicherung von Ausländer:innen  
in Deutschland

 � Einführung in die betriebliche Krankenversicherung
 � Beratungs- und Betreuungspflichten  
des/der Versicherungsmaklers/-maklerin

 Köln   KV.103  —  2 Tage

€  625
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Private Krankenversicherung
Experte/-in Krankenversicherung – Modul II

 � Die Private Krankenversicherung
 � Markt und Chancen
 � Die kund:innengerechte Beratung
 � Vertragliche Besonderheiten

 Köln   KV.102 —  2 Tage

€  625
MwSt.-frei

VORSORGE

Der Lehrgang besteht aus 3 Modulen

JETZT QR CODE  
SCANNEN
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LEHRGANG – OFFEN & INHOUSE

Experte/-in  Versicherungen Öffentlicher Dienst (DMA)
Positionierung  für eine spezielle Zielgruppe und ihren Versicherungsbedarf

Lehrer, Polizisten oder Soldaten: Mit dem Lehrgang Versicherungen Öffentlicher 
Dienst (DMA) erhalten Teilnehmer einen praxisnahen Einstieg in diese  
Ziel gruppe und erarbeiten sich alle wichtigen Kenntnisse zur kompetenten  
Beratung und Absicherung. 

€ 1.595 
MwSt.-frei

NEU

 � Modul I: Zielgruppe öffentlicher Dienst und Sachversicherungen
 � Modul II: Krankenversorgung und pKV im öffentlichen Dienst 
 � Modul III: Beamtenversorgung und Zusatzversorgung öffentlicher Dienst

  Frankfurt    KV.5558 —  6 Präsenztage (3 * 2 Tage) 

Ö F F E N T L I C H E R  D I E N S T

Der Lehrgang besteht aus 3 Modulen

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Zielgruppe öffentlicher Dienst  
und Sachversicherungen
Experte/-in Versicherungen Öffentlicher Dienst (DMA)  
– Modul I

 � Grundlagen ÖD: Berufsgruppen und Rechtsgrundlagen
 � Zielgruppenbeschreibung und Potentiale für den  
Versicherungsvertrieb 

 � Dienst-/Amtshaftpflicht und weitere Sach-
versicherungen

 Frankfurt   KV.5555 —  2 Tage

€  625
MwSt.-frei

NEU

JETZT QR CODE  
SCANNEN

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Krankenversorgung und pKV  
im öffentlichen Dienst
Experte/-in Versicherungen Öffentlicher Dienst (DMA)  
– Modul II

 � Grundlagen und Vertiefung zur Beihilfe
 � Grundlagen und Vertiefung zur Heilfürsorge 
 � Leistungsumfang und -lücken der Krankenversorgung

 Frankfurt   KV.5556 —  2 Tage

€  625
MwSt.-frei

NEU

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Beamtenversorgung und  
Zusatzversorgung öffentlicher Dienst
Experte/-in Versicherungen Öffentlicher Dienst (DMA)  
– Modul III

 � Grundlagen und Vertiefung Beamtenversorgung
 � Ruhegehalt, Dienst- und Vollzugsunfähigkeit, Unfallfür-
sorge, Kinderzuschläge, Witwen-/Waisengeld 

 � Grundlagen und Vertiefung Zusatzversorgung ÖD

 Frankfurt   KV.5557 —  2 Tage

€  625
MwSt.-frei

NEU



VORSORGE

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Fresh-Up Berater/-in  
Öffentlicher Dienst (DMA)
Bedarfslücken, Versicherungskonzepte  
und Haftungsfallen

 � Bedarfslücken richtig ermitteln
 � Dienstunfähigkeit
 � Hinterbliebene
 � Alter
 � Beihilfe/freie Heilfürsorge
 � Pflege
 � Haftungsansprüche gegenüber  

Mitarbeiter:innen im öffentlichen Dienst
 � Versicherungskonzepte IDD konform erarbeiten und 
moderieren

 � Haftungsfallen in der Beratung
 � Trends und aktuelle Diskussionen

 Stuttgart  PV.2149 oder 

Online  KV.9999 —  1 Tag

€  325
MwSt.-frei
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LEHRGANG – OFFEN & INHOUSE

Experte/-in Berufsunfähigkeitsversicherung (DMA)
Ergänzend zur gesetzlichen Sozialversicherung, ein notwendiges Versicherungssegment

Kunden künftig noch besser vor dem Verlust der eigenen Arbeitskraft  
absichern: Das ist das Ziel dieses Lehrgangs, der den Teilnehmern neben den 
Grundlagen der BU-Versicherung auch die aktuelle Rechtsprechung und viele 
weitere Themen näherbringt. 

€ 1.599 
MwSt.-frei

 � Modul I: Grundlagen der Berufsunfähigkeit 
 � Modul II: BU – Vom Antrag bis zum Leistungsfall
 � Modul III: Alternative Absicherungsmöglichkeiten im Rahmen der BU

 Nürnberg    PV.3000 oder  Online  PV.4000  —  6 Präsenztage (3 * 2 Tage)

P R I V AT E  V O R S O R G E

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Grundlagen der Berufsunfähigkeit 
Experte/-in Berufsunfähigkeitsversicherung (DMA)  
– Modul I

 � Was bedeutet Berufsunfähigkeit
 � Staatliche Leistungen bei Berufsunfähigkeit
 � Grundlagen der BU-Versicherung
 � Aufbau einer BU-Versicherung
 � Beratungsansätze für Ihre Kundengespräche

 Nürnberg   PV.3001  —  2 Tage

€  625
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Alternative Absicherungsmöglichkeiten 
im Rahmen der BU
Experte/-in Berufsunfähigkeitsversicherung (DMA)  
– Modul III

Alternativproukte zur BU-Versicherung, u. a.
 � die Grundfähigkeitsversicherung
 � die Funktionsinvaliditätsversicherungen
 � die Dread-Disease 
 � viele Praxisbeispiele für Ihre Beratungen

 Nürnberg   PV.3003  —  2 Tage

€  625
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

BU – Vom Antrag bis zum Leistungsfall
Experte/-in Berufsunfähigkeitsversicherung (DMA)  
– Modul II

 � Vorvertragliche Anzeigepflichtverletzung
 � Ansprüche anmelden
 � Cross-Selling zu anderen Produkten
 � Leistungsfälle aus der Praxis
 � Nach der Leistungsanerkennung ist vor der  
Leistungsanerkennung (Nachprüfungen!)

 Nürnberg   PV.3002  —  2 Tage

€  625
MwSt.-frei

Der Lehrgang besteht aus 3 Modulen

JETZT QR CODE  
SCANNEN



LEHRGANG – OFFEN & INHOUSE

Fachmann/-frau für fondsgebundene Altersvorsorge (DMA)
Ergänzend zur gesetzlichen Sozialversicherung, ein notwendiges Versicherungsegment

In diesem Blended-Learning-Lehrgang, bestehend aus einem WBT, einer 
Präsenz- und zwei Online-Veranstaltungen, lernen Sie alle wichtigen Themen, 
Begriffe und Unterschiede vom Basis- bis zum Expert:innenwissen der fonds-
gebundenen Altersvorsorge kennen.

€ 549 
MwSt.-frei

 � Grundlagen und -begriffe der Geldanlage
 � Aufbau und Unterschiede der wichtigsten Fondspolicen
 � Vergleichsdarstellungen Direktinvestment vs. Fondspolicen mit und ohne Garantie
 � Nachhaltigkeit in der Geldanlage – Mehrwerte für Anleger
 � Geeignetheitserklärung und Nachhaltigkeitspräferenzen in der Beratung –  
was muss wie, wann gemacht werden

  Dortmund    PV.3084

  2 Präsenztage / 2 * 60 Min. Onlineseminar / 1 WBT / 1 Stunde Onlinetest

SEMINAR – OFFEN & INHOUSE

Volkswirtschaftliche Grundlagen für die kapitalmarktorientierte  
Vorsorge-/Anlageberatung
Auswirkung volkswirtschaftlicher Theorien und Wirklichkeit auf Anlageempfehlungen

Globale Wirtschaft in der Theorie und Abgleich mit der heutigen Wirklichkeit: 
Das Seminar vermittelt den Teilnehmenden tiefe Einblicke in die Mechanismen 
volkswirtschaftlicher Theorien und der aktuellen Situation an den Märkten.

€ 625 
MwSt.-frei

 � Wirtschaftskreislauf und volkswirtschaftliche Gesamtrechnung
 � Wie entsteht ein Bruttoinlandsprodukt
 � Fiskalisten und Monetaristen
 � Globalisierung und internationaler Handel
 � Finanzmarkt aktuell und mögliche Einflussfaktoren auf die zukünftige Entwicklung

  Hamburg  FVA.1691  —  2 Tage 

VORSORGE
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Coming soon: Experte/-in für fondsgebundene Altersvorsorge (DMA)



B E S T  P R A C T I C E S  U N D  W O R K S H O P S

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Praxisworkshop - Aktuelles aus der 
Krankenversicherung
Workshop zu aktuellen Themen der gesetzlichen  
und privaten KV sowie PV

 � Aktuelle Sozialversicherungswerte und die sich  
daraus ergebenden Maßnahmen

 � Maklerhaftung und Maklerpflichten im Bereich  
Kranken- und Pflegeversicherung

 � Hinweise und Tipps zur Dokumentation des  
Verkaufsgesprächs

 � Überblick zu den Tarifwechselrechten
 � Alternative Tarife in der substitutiven Kranken- 
versicherung

 Hannover    PV.3001 oder  

Online  KV.5559 —  1 Tag

€  325
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Praxisworkshop betriebliche  
Krankenversicherung 
Das Rüstzeug für Ihren vertrieblichen Erfolg  
mit der bKV

 � Rechtliche Rahmenbedingungen für Unternehmen
 � Geeignete Maßnahmen der betrieblichen Gesund-
heitsförderung

 � Betriebliche Gesundheitsförderung im Zusammen-
spiel mit der Betrieblichen Krankenversicherung

 � Wichtige steuerliche und sozialversicherungsrecht-
liche Regelungen

 � Arbeitsrechtliche Grundlagen für die arbeitgeberfi-
nanzierte Betriebliche Krankenversicherung

 � Einzelvertrag/Gruppenvertrag
 � Vorgehensweise zur Einführung einer Betrieblichen 
Krankenversicherung in Unternehmen

 � Auslandsreisekrankenversicherung für Mitarbeiter

 München    KV.487 —  1 Tag

€  325
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Das Tarifwechselrecht in der PKV
Wissen für die professionelle Beratung

 � Der „neue“ KV-Markt und die Mitspieler
 � Rechtliche Rahmenbedingungen zum Tarifwechsel
 � Erkennen und Minimieren von Haftungsrisiken
 � Gestaltungsmöglichkeiten der Vergütung für die 
Dienstleistung „Tarifwechselberatung“

 � Gestaltungsmöglichkeiten durch § 204 VVG - keine 
Einbahnstraße

 � Kundenakquisition
 � Umgang mit Gesundheitsprüfung und Risikozuschlag
 � Technische und fachliche Voraussetzungen für eine 
erfolgreiche Integration in den Beratungsalltag

 München    KV.1688 oder

Online  KV.900 —  1 Tag

€  325
MwSt.-frei

20

LEHRGANG — OFFEN & INHOUSE 

Fachmann betriebliches  
Gesundheitsmanagement (DMA)
Zu Gesundheitslösungen und betrieblicher Kranken-
versicherung in Unternehmen professionell beraten

Tag 1:
 � Vermittlung theoretischer Grundlagen zu der  
Thematik betriebliche Gesundheitslösungen.

 � z.B. Was versteht man unter Gesundheitslösungen 
und Gesundheitsmanagement in Unternehmen 
(klein-, mittelgroße- & Großunternehmen)

Tag 2:
 � Vermittlung vertrieblicher Ansätze, um Kunden im  
betrieblichen Gesundheitsmanagement zu beraten 
und zu unterstützen, z.B. Kenne Deinen Kunden

 � Durch Gesprächsvorbereitungen Stolperfallen  
umgehen

 Dortmund    KV.5561 —  2 Tage

€  625
MwSt.-frei

NEU
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VORSORGE

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Praxisnahe Beratungsansätze  
für das Pflegefallrisiko 
Zielgerichtet neue Maklermandate gewinnen

 � Kundenblockaden beim Thema Pflege lösen
 � Regelungen zum Pflegeunterhalt
 � Die Pflegepflichtversicherung – historischer Rückblick
 � Pflegebedürftigkeit, Pflegegrade, Pflegeleistungen
 � Pflegezeit- und Familienpflegezeitgesetz
 � Pflege-Neuausrichtungs-Gesetz 2013
 � Pflegestärkungsgesetz 2015
 � Pflegestärkungsgesetz II
 � Die private Pflege-Zusatzversicherung (KV-Tarife)
 � Pflegetagegeld-, Pflegekosten- und Pflegerenten- 
versicherung

 � Unfall-Pflegetagegeldversicherung
 � Kriterien für die Bewertung von Pflegeversicherungs-
tarifen

 � Alternative Pflegeversicherungsprodukte
 � Stolpersteine für Versicherungsmakler
 � Die richtige Kundenansprache

 Köln    PV.3227 —  1 Tag

€  325
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Praxistraining kapitalmarktorientierte 
Vorsorge-/Anlageberatung
Erfolgreiche Beratung zu Investmentvermögen und 
Fondspolicen

 � Umgang mit den Kundenemotionen in Bezug  
auf Kapitalanlagen

 � Kreative Verkaufsleitfäden erstellen (standardisiert 
und trotzdem situationsabhängig) 

 � Praktische Handlungsansätze und praktische  
Übungen

 � kompetente und souveräne Beratung zu  
kapitalmarktorientierten Produkten

 Stuttgart    KV.1002 —  1 Tag

€  325
MwSt.-frei



Komposit

Annika Baxmann 
 0921 788 984 666
  baxmann@deutsche-makler-akademie.de

Der Fachbereich Komposit bietet ein breites Seminarangebot aus den ver-
schiedensten Kompositbereichen. Sie können zu allen Bereichen Grundlehr-
gänge besuchen, bei denen Ihnen Basiswissen zu Bereichen wie Haftpflicht, 
Kfz, Hausrat oder Rechtsschutz vermittelt wird. Sie haben bereits Erfahrung 
im Bereich Komposit und möchten sich nun auf einige Themen spezialisieren? 
Dann besuchen Sie einen unserer zahlreichen Expert:innenlehrgänge. Sie 
lernen, den Versicherungsbedarf Ihrer Kund:innen zu erkennen und passende 
Lösungen anzubieten, egal ob es sich um Unternehmenskund:innen oder 
Privatkund:innen handelt. Sie lernen Risikopotentiale und Haftungsrisiken zu 
erkennen und zu erläutern. In den praxisnahen Fachseminaren können Sie, 
in Form von Betriebsbesichtigungen, auch schon erste Erfahrungen mit der 
Praxisarbeit eines Komposit Fachmannes machen.

Alle Präsenz- und Online-Seminare im Bereich Komposit sind mit dem  
Qualitätssiegel „durch den Fachkreis-Komposit für gut befunden“ versehen.

Ihre Ansprechpartnerin

2222



LEHRGANG – OFFEN & INHOUSE

Experte/-in Cyber-Versicherungen (DMA)
Zukunftssicheres Cyberwissen

Solides Wissen rund um Cyberschäden und -versicherungen vermittelt der 
Lehrgang „Experte/-in Cyberversicherungen (DMA)“, der neben den wesent-
lichen Grundlagen vor allem die Schnittstellen und Verzahnungen zu anderen 
Versicherungsprodukten behandelt.

€ 1.599 
MwSt.-frei

 � Modul I: Erste Schritte in die Cyber-Versicherung
 � Modul II: Cyber-Deckung und Schnittstellen zu konventionellen Versicherungen
 � Modul III: Cybercrime 

 Düsseldorf   KOMP.3062 oder  Online  ON.3235  —  6 Präsenztage (3 * 2 Tage) 

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Erste Schritte in die Cyber-Versicherung
Experte/-in Cyber-Versicherungen – Modul I

 � Grundlagen des Datenschutzes und der Datensicherheit
 � Einführung in die IT-Sicherheit 
 � Potenzielle Schäden
 � Haftung und Schadenersatzansprüche Dritter
 � Eigenschaden: Kosten und Verlust von Einnahmen
 � Zusätzliche Kosten, z. B. Krisenmanagement,  
PR-Berater:in usw.

 � Versicherbare Schadenpositionen
 � Mögliche Zielgruppen und Vertriebsansätze 

 Düsseldorf  KOMP.3059  —  2 Tage

€  625
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Cybercrime 
Experte/-in Cyber-Versicherungen – Modul III

 � Aktuelle Cybercrime-Risiken
 � Interne Maßnahmen im Rahmen eines  
Risikomanagements

 � Versicherungslösungen

 Düsseldorf  KOMP.3061  —  2 Tage

€  625
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Cyber-Deckung und Schnittstellen zu 
konventionellen Versicherungen
Experte/-in Cyber-Versicherungen – Modul II

 � Grundlagen der Cyber-Deckung
 � Schnittstellen zu anderen Deckungskonzepten
 � Verzahnungen zu konventionellen  
Versicherungsprodukten 

 Düsseldorf  KOMP.3060  —  2 Tage

€  625
MwSt.-frei

Der Lehrgang besteht aus 3 Modulen

R I S I K O S C H U T Z  K O M P O S I T

KOMPOSIT

JETZT QR CODE  
SCANNEN

ausführliche informationen und buchung unter www.deutsche-makler-akademie.de 23



LEHRGANG – OFFEN & INHOUSE

Experte/-in Gewerbliche & Industrielle Sachversicherung (DMA)
Ein qualifizierter Einstieg in risikoadäquate Versicherungslösungen

Stärker denn je sind Betriebe auf den Einsatz moderner Technik angewiesen, 
während Betriebseinrichtungen immer kostspieliger werden und das Risiko 
eines Schadens steigt. Die zertifizierte Kompaktweiterbildung bietet einen qua-
lifizierten Einstieg in die gewerb liche und industrielle Sachversicherung.

€ 1.599 
MwSt.-frei

 � Modul I: Verbundene Sach-Gewerbeversicherung
 � Modul II: Betriebsunterbrechungs- und Mehrkostenversicherung
 � Modul III: Einführung in die Industrielle Sachversicherung

 Stuttgart    KG.2269 oder  Online  KOMP.2842 —  6 Präsenztage (3 * 2 Tage) 

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Verbundene Sach-Gewerbeversicherung
Experte/-in Gewerbliche & Industrielle Sachversicherung  
– Modul I

 � Gewerbliche Inhaltsversicherung 
 � Elektronikversicherung
 � Gewerbliche Gebäudeversicherung

 Stuttgart  SV.146  —  2 Tage

€  625 
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Einführung in die Industrielle  
Sachversicherung 
Experte/-in Gewerbliche & Industrielle Sachversicherung  
– Modul III

 � Vertragsformen 
 � Unterschied zu den gewerblichen Verträgen 
 � Tarifierung versicherter Sachen und Interessen 

 � Brandschutz 
 � Wertzuschlagsklausel
 � Spezielle Klauseln

 Stuttgart  SV.148  —  2 Tage

€  625 
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Betriebsunterbrechungs- und  
Mehrkostenversicherung
Experte/-in Gewerbliche & Industrielle Sachversicherung  
– Modul II

 � Ertragsausfallversicherung (KBU und Groß-BU) 
 � Selbstbeteiligungen und Entschädigungsgrenzen 
 � Regress 
 � Von der Abfrage von Risikoinformationen zum Angebot 
 � Von Gebäudedaten zum Wert 1914 und zum heutigen 
Neuwert 

 � Tipps für Ausschreibungen 
 � Versicherungsangebote richtig auswerten

 Stuttgart  SV.147  —  2 Tage

€  625 
MwSt.-frei

Der Lehrgang besteht aus 3 Modulen

2424

JETZT QR CODE  
SCANNEN



Der Förderverein
beitreten. unterstützen. gestalten.

Selbstverständlich stehe ich Ihnen für  
weitere Fragen  telefonisch unter  
 0921 / 788984-611 oder  per E-Mail unter  
 schroepfer@deutsche- makler-akademie.de  
zur Verfügung. 

5 gute Gründe 
jetzt Förderer zu werden 

  DMA-Förderer-Community 

Der neutrale Branchenaustausch ist 
Ihnen wichtig? Die DMA-Förderer-Community 
bietet hierfür den perfekten Rahmen.   

  

Top-Sonderkonditionen 

Für Ihre Vertriebspartner und Mitarbeiter 
erhalten Sie spezielle Nachlässe. 

  up to date – Sie sind stets informiert

Sie erhalten regelmäßig aktuelle News, 
Reportings, Informationen zu Entwicklungen 
und speziellen Highlights zum internen Einsatz 
sowie zur Weitergabe an Ihre Partner.    

  Mitwirkung bei Produktentwicklungen  

Ob Seminare vor Ort, Online-Seminare oder 
Selbstlernprogramme – unterstützen Sie uns 
dabei Bildung aktiv zu gestalten! Produktneutral, 
praxisnah, IDD-konform!    

  Maßgeschneiderte Seminarangebote 

Profitieren Sie von maßgeschneiderten und 
auf Ihren persönlichen Bedarf ausgerichteten 
Seminarangeboten.   

Ronny Schröpfer 

Geschäftsführer 
Deutsche Makler Akademie 

25252525252525

Ronny Schröpfer 

Geschäftsführer 
Deutsche Makler Akademie 

Sie fördern die berufliche Qualifikation  
und Weiterbildung von Versicherungs-  
und Finanzanlagenvermittler:innen

Werden Sie Mitglied  
unseres Fördervereins!



LEHRGANG – OFFEN & INHOUSE

Experte/-in Land- und Forstwirtschaft (DMA)
Umfassende Absicherung für Betriebe und Beschäftigte der Land- und Forstwirtschaft

Stärker denn je sind Betriebe auf den Einsatz moderner Technik angewiesen, 
während Betriebseinrichtungen immer kostspieliger werden und das Risiko 
eines Schadens steigt. Die zertifizierte Kompaktweiterbildung bietet einen qua-
lifizierten Einstieg in die gewerb liche und industrielle Sachversicherung.

€ 1.599 
MwSt.-frei

 � Modul I: Versicherungstechnische Grundlagen und personelle Risiken 
 � Modul II: Haftpflicht-, Gewerbeinhalts- & Sonderthemen
 � Modul III: Sachversicherungen und deren Besonderheiten

 Stuttgart    KOMP.2575 oder  Online  ON.2896 —  6 Präsenztage (3 * 2 Tage) 

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Versicherungstechnische Grundlagen 
und personelle Risiken 
Experte/-in Land- und Forstwirtschaft (DMA) – Modul I

 � Gewerbliche Inhaltsversicherung 
 � Elektronikversicherung
 � Gewerbliche Gebäudeversicherung

 Stuttgart  KOMP.2578 —  2 Tage

€  625
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Sachversicherung und deren  
Besonderheiten
Experte/-in Land- und Forstwirtschaft (DMA) – Modul III

 � Vertragsformen 
 � Unterschied zu den gewerblichen Verträgen 
 � Tarifierung versicherter Sachen und Interessen 

 � Brandschutz 
 � Wertzuschlagsklausel
 � Spezielle Klauseln

 Stuttgart  KOMP.2580 —  2 Tage

€  625
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Haftpflicht-, Gewerbeinhalts- &  
Sonderthemen
Experte/-in Land- und Forstwirtschaft (DMA) – Modul II

 � Ertragsausfallversicherung (KBU und Groß-BU) 
 � Selbstbeteiligungen und Entschädigungsgrenzen 
 � Regress 
 � Von der Abfrage von Risikoinformationen zum Angebot 
 � Von Gebäudedaten zum Wert 1914 und zum heutigen 
Neuwert 

 � Tipps für Ausschreibungen 
 � Versicherungsangebote richtig auswerten

 Stuttgart  KOMP.2579 —  2 Tage

€  625
MwSt.-frei

KOMPOSIT

Der Lehrgang besteht aus 3 Modulen
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JETZT QR CODE  
SCANNEN



Der Lehrgang besteht aus 3 Modulen

LEHRGANG – OFFEN & INHOUSE

Experte/-in Firmenkundenversicherung Komposit (DMA)
Umfassende Beratung für Firmen- und Gewerbekund:innen

Von Haftpflicht- über Sachversicherungen bis hin zu Sonder- und Spezialver-
sicherungsthemen: Der Lehrgang „Experte/-in Firmenkundenversicherungen 
Komposit (DMA)“ befasst sich mit den wichtigsten Kompositversicherungen für 
Firmen- und Gewerbekund:innen. 

€ 1.599 
MwSt.-frei

 � Modul I: Haftpflichtversicherungen für Firmen- & Gewerbekund:innen
 � Modul II: Sachversicherungen für Firmen- & Gewerbekund:innen
 � Modul III: Sonder- und Spezialversicherungen für Firmen- & Gewerbekund:innen

 Hamburg    KOMP.3063 oder  Online  V0027 —  6 Präsenztage (3 * 2 Tage) 

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Haftpflichtversicherungen für  
Firmen- & Gewerbekunden
Experte/-in Firmenkundenversicherung Komposit (DMA) 
– Modul I

 � Allgemeine Haftpflichtversicherungen
 � Produkthaftpflichtversicherung
 � Umwelthaftpflicht- und Umweltschadenversicherung 
 � Einstieg in die D&O- sowie Vermögensschaden- 
versicherungen

 � Risikomanagement 
 � Vertriebsansätze

 Hamburg  KOMP.3064 —  2 Tage

€  625
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Sonder- und Spezialversicherungen für 
Firmen- und Gewerbekunden 
Experte/-in Firmenkundenversicherung Komposit (DMA) 
– Modul III

 � Cyberversicherung 
 � Maschinenversicherungen
 � Bauleistungsversicherungen
 � Transportversicherungen

 Hamburg  KOMP.3066 —  2 Tage

€  625
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Sachversicherungen für Firmen- &  
Gewerbekunden
Experte/-in Firmenkundenversicherung Komposit (DMA) 
– Modul II

 � Inhaltsversicherungen & Elektronikversicherung
 � gewerbliche Gebäudeversicherung
 � Brandschutz 
 � Betriebsunterbrechungs- und Betriebsschließungs-
versicherungen

 Hamburg  KOMP.3065 —  2 Tage

€  625
MwSt.-frei

KOMPOSIT
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JETZT QR CODE  
SCANNEN



ausführliche informationen und buchung unter www.deutsche-makler-akademie.de 

LEHRGANG – OFFEN & INHOUSE

Experte/-in freie Berufe (DMA)
Zukunftssicheres Cyberwissen

In Deutschland gibt es unzählig viele freie Berufe. Die bekanntesten sind sicher-
lich Rechtsanwälte und Ärzte. Diese Zielgruppe ist bei der Maklerschaft und den 
Versicherern heiß umkämpft. Erlangen Sie mit unserem Expertenlehrgang einen 
Wissensvorsprung, speziell m Kompositbereich, welcher Sie bei dieser interes-
santen Zielgruppe von anderen Vermittlern abhebt.

€ 1.599 
MwSt.-frei

NEU

 � Modul I: Grundlagen der Versorgungswerke & allg. freie Berufe (Architekten etc.)
 � Modul II: Rechtsanwälte. Notare, Steuerberater, Wirtschaftsprüfer
 � Modul III: Ärzte und med. Berufe 

 Frankfurt    KOMP.0406 oder  Online  KOM.0410 —  6 Präsenztage (3 * 2 Tage) 

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Grundlagen der Versorgungswerke & 
allg. freie Berufe (Architekten etc.)
Experte/-in freie Berufe (DMA) – Modul I

 � Kennzeichen der freien Berufe
 � Welche freien Berufe gibt es?
 � Welche Versicherungen sind  relevant?
 � Grundlagen und Aufbau von Versorgungswerken

 Frankfurt  KOM.0407 —  2 Tage

€  625
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Ärzte und med. Berufe
Experte/-in freie Berufe (DMA) – Modul III

 � Verschiedene medizinische Berufe und die  
differenzierten Absicherungsmöglichkeiten

 � Rechtliche Grundlagen der Ärzte
 � Berufshaftpflichtversicherung für Ärzte und  
medizinische Berufe

 � Inhalts-, Cyber-, Elektronik- und Ertragsausfall-
versicherungen von Ärzten

 � Besonderheiten der Rechtsschutzversicherung
 � Einblicke in die Unterschiedlichen Versorgungswerke

 Frankfurt  KOM.0409 —  2 Tage

€  625
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Rechtsanwälte. Notare,  
Steuerberater, WiPrü
Experte/-in freie Berufe (DMA) – Modul II

 � Rechtliche Grundlagen der Rechtsanwälte,  
Steuerberater, Wirtschaftsprüfer

 � Haftungsmöglichkeiten dieser Berufe
 � Besonderheiten bei der Haftpflichtversicherung 
dieser Berufe

 � Besonderheiten bei der Inhalts-, Cyber- und  
Elektronikversicherung 

 � Einblick in die Unterschiedlichen Versorgungswerke

 Frankfurt  KOM.0408 —  2 Tage

€  625
MwSt.-frei
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Der Lehrgang besteht aus 3 Modulen

NEU NEU

NEU

JETZT QR CODE  
SCANNEN



SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Besonderheiten der Berufshaftpflicht-
versicherung
Haftungsrisiken und Versicherungsschutz

 � Berufsbild des/der Planers/-in und  
Architekt:innen und der am Bau Beteiligten

 � Das Verhältnis der beteiligten zueinander
 � Die Auffanghaftung des Architekt:innen
 � Deckungskonzept und Ausschlüsse
 � Haftung von Rechtsanwält:innen und  
Steuerberater:innen

 � Deckungskonzepte mit Sozienklausel
 � Haftung der Heilberufe
 � Problematik der Spät- und Kumulschäden

 Stuttgart  HV.1707 oder

Online  ON.3075 —  1 Tag

€  325
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Basiswissen Rechtsschutzversicherung 
Grundlagen und Privatkund:innenprodukte umfassend 
und praxisnah vermittelt

 � Aufgaben und Bedeutung der Rechtsschutzversicherung
 � Vertragsgrundlagen
 � Versicherte Leistungen und Kosten
 � Leistungsarten
 � Ausschlüsse
 � Vertragsarten

 Düsseldorf  HV.42 —  1 Tag

€  325
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Elektronikversicherung
Grundlagen- & Vertiefungswissen

 � Versicherbare, versicherte und nicht versicherte  
Gefahren, Sachen und Kosten 

 � Versicherungssumme und -werte 
 � Entschädigungsleistungen 
 � Berechnungsbeispiele 
 � Argumente zur Elektronikversicherung 

 Fulda  SV.709 —  1 Tag

€  325
MwSt.-frei
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SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Die Welt der Haftpflichtversicherungen
Von der Privaten- über Firmen- bis zu Vereinshaft-
pflichtversicherungen – Haftpflichtwissen pur

 � Private Haftpflichtversicherung
 � Tierhalterhaftpflicht
 � Vereinshaftpflicht
 � Diensthaftpflicht
 � Betriebshaftpflichtversicherung

 Frankfurt  KOM.0417 —  1 Tag

€  325
MwSt.-frei

NEU

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Exakte Versicherungs-Wert-Ermittlung 
im gewerblichen Sachbereich
Gewerbekunden noch professioneller unterstützen

 � Versicherungssummenermittlung und Darstellung  
der Unterschiede bei 

 � Inhaltsversicherung
 � kaufmännische und technische Einrichtung
 � Waren und Vorräte

 � Betriebsunterbrechungs- & -schließungs versicherung 
 � Elektronik-, Maschinen- & Cyberversicherung

 Berlin  KOM.0418 —  1 Tag

€  325
MwSt.-frei

NEU

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Rechtsschutzversicherung für  
Gewerbetreibende 
Selbständige und Freiberufler haftungssicher  
absichern – viele Praxisbeispiele

 � Aufgaben und Leistungen in der gewerblichen Rechts-
schutzversicherung

 � Bausteine und Kombinationen in der gewerblichen 
Rechtsschutzversicherung

 � Privat-, Berufs- und Verkehrsrechtsschutz für Selbst-
ständige und Firmen

 � Deckungserweiterungen der markt- 
üblichen Pakete und Konzepte

 Dortmund  HV.711 oder

Online  V0102 —  1 Tag

€  325
MwSt.-frei



SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Maschinenversicherungen
Basis- und Vertiefungswissen zu einer  
technischen Versicherung

 � Unterschiede von Maschinenversicherungen
 � Versicherbare, versicherte und nicht versicherte 
Sachen und Kosten

 � Versicherte und nicht versicherte Gefahren
 � Versicherungsort, -summe & -wert

 Fulda  SV.708 —  1 Tag

€  325
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Die neue Technikwelt richtig absichern
Schadensforderungen entspannt entgegensehen

 � Private Haftpflichtversicherung
 � Elektronikversicherung
 � Drohnen Haftplicht- und Kaskoversicherung
 � Neue Versicherungen?
 � Die richtige Kundenansprache

 Stuttgart  KOM.0414 —  1 Tag

€  325
MwSt.-frei
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NEU

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Regress des Sachversicherers 
Haftungsfragen professionell klären

 � Gesetzliche Grundlagen für den Regressanspruch
 � Haftungsgrundlagen
 � Regressfähiger Schaden
 � Checkliste der Regressprüfung

 Leipzig  KOM.0415 —  1 Tag

€  325
MwSt.-frei

NEU

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Die breite Welt der privaten  
Kompositversicherungen
Versicherungen, so vielfältig wie das Leben selbst

Die Vielfalt der privaten Kompositversicherungen von 
Hausrat- über Wohngebäude- bis hin zur Kfz-Haft-
pflichtversicherung steht im Fokus dieses Seminars, das 
den Teilnehmern tiefes Fachwissen für eine umfassende 
und individuelle Beratung vermittelt.  
 u.a. 

 � Sachversicherungen
 � Haftpflichtversicherungen
 � Rechtschutzversicherungen    

 Dortmund  KOM.0427 —  1 Tag

€  325
MwSt.-frei

NEU

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Schadensabwicklung in der  
Sachversicherung
Kunden als Profi unterstützen

 � Allgemeine Arbeitsschritte der Schadenbearbeitung
 � Rechtliche Grundlagen der Schadenfallbearbeitung
 � Komplexe Leistungsfälle
 � Prüfung der Obliegenheiten
 � Schadenbeispiele  

 Leipzig  KOM.0416 —  1 Tag

€  325
MwSt.-frei

NEU



LEHRGANG – OFFEN & INHOUSE

Experte/-in Mobilität & Kfz (DMA)
Basis- und Spezialwissen

Der Lehrgang liefert einen umfassenden Überblick über den Bereich der Kfz-
Versicherungen und legt seinen Fokus neben den notwendigen Grundlagen und 
bekannten Themen wie Kasko- oder der Haftpflichtversicherung besonders 
auf Gewerbekund:innen. Hier wird besonders auf Spezialthemen, wie z. B. die 
Flottenversicherung, ein Fokus gelegt.

€ 1.599 
MwSt.-frei

 � Modul I: Einstieg in die Kfz-Versicherungen und zusätzliche Absicherungsmöglichkeiten
 � Modul II: Schadenbearbeitung, Versicherungen von Exoten und E-Mobilität
 � Modul III: Sonderformen der Gewerbeversicherung

 Nürnberg    KOMP.2576 oder  Online   KOMP.2863 —  6 Präsenztage (3 * 2 Tage) 

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Einstieg in die Kfz-Versicherungen und 
zusätzliche Absicherungsmöglichkeiten
Experte/-in Mobilität & Kfz -– Modul I

 � Das Pflichtversicherungsgesetz
 � Die Straßenverkehrsordnung
 � Die unterschiedlichen Kennzeichen
 � Tarifierungsgrundlagen
 � Die KFZ-Haftpflichtversicherung
 � Die Teilkaskoversicherung
 � Die Vollkaskoversicherung
 � Der Autoschutzbrief
 � Die Insassenunfallversicherung
 � Zustandekommen des Vertrags

 Nürnberg  KOMP.2565 —  2 Tage

€  625
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Sonderformen der  
Gewerbeversicherung
Experte/-in Mobilität & Kfz -– Modul III

 � Handel- und Handwerk-Versicherung
 � Die Transportversicherung
 � Die Flottenversicherung

 Nürnberg  KOMP.2567 —  2 Tage

€  625
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Schadenbearbeitung, Versicherungen 
von Exoten und E-Mobilität
Experte/-in Mobilität & Kfz -– Modul II

 � Besondere Tarifmerkmale
 � Schadenbearbeitung in der Kaskoversicherung
 � Oldtimer, Youngtimer und Exoten versichern
 � E-Mobilität

 Nürnberg  KOMP.2566 —  2 Tage

€  625
MwSt.-frei
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SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Kfz-Flottenversicherung
Modelle und Gestaltungsoptionen

 � Flottenversicherung allgemein
 � Überblick über die Marktsituation und Unterschiede 
zum Tarifierungs- und Bedingungswerk in der 
privaten Kfz- Versicherung durch Offenlegung eines 
Rahmenvertrages

 � Gestaltungsmöglichkeiten durch einen Rahmen- 
vertrag in der gewerblichen Flottenversicherung

 � Überblick der Prämienmodelle

 Frankfurt, Berlin  SV.72 oder

Online  ON.3009 —  1 Tag

€  325
MwSt.-frei
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B E S T  P R A C T I C E S  U N D  W O R K S H O P S

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Praxisworkshop: Land- und  
Forstwirtschaftsbetriebe richtig  
ab- und versichern
Hofbesichtigung um Haftungs- & Risikoermittlungen 
noch professioneller vornehmen zu können

 � Betriebsbesichtigung Landwirtschaft mit Ackerbau 
und Biogas

 � Risikoanalyse des Betriebs mit nachstehenden 
Schwerpunkten: Haftungsrisken, Sachwerte,  
Mobilität, Produktionszyklus

 � Erstellung eines individuellen Versicherungskonzepts 
unter Einbeziehung geeigneter Riskmanagement-
ansätze

 Langenburg (Gut Ludwigsruhe)

 KOMP.3154  —  2 Tage

€  690
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Praxisworkshop Betriebsbesichtigung & 
-begehung in der Hotellerie
Haftungsrisiken durch richtige Wertermittlungen und 
Beratung minimieren

 � Betriebsbesichtigung Hotellerie mit Aussenanlagen
 � Risikoanalyse des Objekts mit nachstehenden 
Schwerpunkten: Haftung, Sachwerte

 � Betriebsunterbrechnung und Betriebsschließung, 
Cyber

 Hotel Haus Hochstein Eslohe (Sauerland)

 KOMP.3222  —  2 Tage

€  690
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Praxisworkshop  Gastronomie
Betriebsbesichtigung & -begehung - Risikomanage-
ment in der Gastronomie

 � Betriebsbesichtigung eines gestronomischen Betriebs 
 � Risikoanalyse des Betriebs, unter dem Fokus Haf-
tungsrisken und Sachwerte

 � Erstellung eines individuellen Versicherungskonzepts 
 � Exkurs: Cross-Sellingansätze für den Vorsorgebereich

 Bochum  KOMP.3221  —  2 Tage

€  690
MwSt.-frei

NEU



KOMPOSIT

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Praxisworkshop Betriebsbesichtigung & 
-begehung für das Baugewerbe
Haftungsrisiken durch richtige Wertermittlungen und 
Beratung minimieren am Beispiel eines KMU-Dach- 
deckerbetriebs 

 � Betriebsbesichtigung KMU Bau- bzw. Handwerkbe-
triebs 
- Lager  
- Maschinenpark

 � Umfassende Risikoanalyse des Betriebs und Berück-
sichtigung möglicher Haftungsrisiken mit den Schwer-
punkten Haftung, Sachwerte, Betriebsunterbrechung, 
Cyber, Transport/Autoinhalt, Maschinen

 � Erstellung eines individuellen Versicherungskonzepts 
unter Einbeziehung geeigneter Riskmanagement-
ansätze

 Pegnitz  V0015  —  2 Tage

€  690
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Praxisworkshop  
– Events richtig absichern
Die Welt der Gewerbeversicherung inkl.  
Betriebsbegehung

 � diverse Gewerbeversicherungsthemen
 � Veranstalterhaftpflichtversicherung
 � Equipment-, Ausfall- und Garderobenversicherung
 � Eventausfallversicherung
 � Inhaltsversicherungen
 � Risikoanalyse der geplanten Veranstaltung
 � Erstellung eines individuellen Versicherungskonzepts  

 Köln  V0020  —  2 Tage

€  690
MwSt.-frei
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SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Praxisworkshop Cyber
Die Cyberversicherung noch besser verstehen

 � Anwendung und Analyse von Fallbeispielen
 � Grundlagen der Cyberversicherung
 � Produktaufbau und Marktüberblick
 � Trends in der Cyberversicherung
 � Beratungsbedarf erkennen, das Beratungsgespräch 
strukturieren

 � Risk- und Cybermanagement
 � Einblicke in Tools z. B. zur Ermittlung einer Versiche-
rungssumme oder Schadenverhütung

 � Unternehmensentwicklung als Erfolgsboost
 � Ableitung einer eigenen Unternehmensstrategie
 � Entwicklung eigener Konzepte
 � Fokus: Gewerbekunden
 � Arbeitsmethoden: Diskussion, Kleingruppen, Impuls-
vorträge

 Frankfurt  IDV.1737 —  1 Tag

€  350
MwSt.-frei

NEU

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Praxisworkshop Kfz
Effiziente Prozesse zur Bestandsverwaltung und  
Geschäftsanbahnung

 � Anwendung und Analyse von Fallbeispielen
 � Rahmenbedingungen des Kfz-Markts
 � Mit dem Kfz-Geschäft zum Gesamtmandat (vom 
Privatkunden bis zu Industriekunden)

 � Trends in der Kfz-Versicherung wie E-Mobilität
 � Ableitung einer eigenen Unternehmensstrategie
 � Entwicklung eigener Konzepte
 � Arbeitsmethoden: Diskussion, Kleingruppen, Impuls-
vorträge

 Berlin  IDV.1736 —  2 Tage

€  690
MwSt.-frei

NEU
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SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Schadenregulierung und -bearbeitung
Workshop für gewerbliche- & industrielle  
Sachversicherungen

 � Prüfung des formellen und materiellen Leistungs- 
anspruchs

 � Versicherungsfälle und Beurteilung der Ersatzpflicht 
anhand von Praxisfällen und unter Bezugnahme der 
jeweiligen Regulierung des Versicherers

 � Abgrenzung zu anderen Versicherungssparten
 � Rechte Dritter, Regressmöglichkeiten
 � Beteiligungsmöglichkeiten

 Hamburg  SV.474 —  1 Tag

€  350
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Umsatzplus mit dem Kompositgeschäft
Praxisnah und erfolgreich Kunden beraten

 � Strategische Grundlagen für Ihren Unternehmens-
erfolg

 � Besonderheiten der Kund:innengruppen Privat, Kfz 
und Gewerbe

 � Unternehmensentwicklung als Erfolgsboost im  
Kompositgeschäft

 Pegnitz  KOMP.3212 —  1 Tag

€  350
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Vom Erstgespräch zur Versicherungs-
analyse im Firmenkundengeschäft
Mit optimaler Gesprächsführung zum Maklermandat

 � Der Vertriebszyklus: Vom Markt- und Kund:innenpo-
tenzial zum Maklermandat

 � Das Erstgespräch: Start in eine neue Geschäftsbezie-
hung (von einer sorgfältigen Gesprächsvorbereitung 
über ein strukturiertes, individuelles Kund:innen- 
gespräch bis hin zu einer effizienten 
Gesprächsnachbereitung)

 Düsseldorf  SV.244 —  1 Tag

€  350
MwSt.-frei
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SEMINAR – OFFEN

Zukunftssymposium Komposit
Neue Herausforderungen des Versicherungsschutzes in der digitalen Zeit 

Das Zukunftssymposium Komposit (DMA) findet 2023 erstmalig in Präsenz 
statt und wird eine feste, jährliche Veranstaltung der DMA in Hamburg.
Erleben Sie an diesem Tag verschiedene Fachvorträge und Diskussionen rund 
um das Thema Kompositversicherungen, welche teilweise schon heute,  
aber mit großer Sicherheit zukünftig, den Kompositversicherungsbereich  
beeinflussen.
Des Weiteren wird Ihnen im Rahmen dieser Veranstaltung selbstverständlich 
die Möglichkeit geboten ein intensives Networking zu betrieben. Tauschen Sie 
sich mit anderen Maklern, Versicherern und Experten in Präsenz aus.

€ 149 
MwSt.-frei

Referenten 

Alle Themen & Aktualisierungen zur Veranstaltung finden Sie rechtzeitig online.

 Hamburg  V0096 —  1 Tag 

Klaus Hermann 
Klaus Entertainment

Thomas Sindelar 
Wappnet GmbH

Nikolaus Haufler 
Wetterheld  

Beteiligungs GmbH

Jonathan Wenk 
We Mobility  

Academy GmbH
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Betriebliche  
Altersversorgung

Daniela Bönisch 
 0921 788 984662 
  boenisch@deutsche-makler-akademie.de

Die betriebliche Altersvorsorge (bAV) ist eines der komplexesten Themen im 
gesamten Versicherungsbereich. Als Makler/-in im Bereich der betrieblichen 
Altersvorsorge gibt es immer etwas zu tun. Wenn Sie sich nach außen als  
Experte:in auf diesem Gebiet positionieren können, werden Sie viele Anfragen 
und Aufträge bekommen, um spezielle bAV-Projekte abzuwickeln.  
Die Expertise im Bereich der betrieblichen Altersvorsorge ermöglicht Ihnen 
einen einfacheren Zugang zu Unternehmen. Von Geschäften mit Unterneh-
men profitieren Sie generell mehr als vom Geschäft mit Einzelkund:innen. 
Wenn Sie dort eine gute Beratungsleistung bieten, können Sie, über die 
Kontakte des Unternehmens, möglicherweise auch die Beratung zur betrieb-
lichen Altersvorsorge in anderen Firmen übernehmen.

Ihre Ansprechpartnerin

3636



Der Fachkreis betriebliche Altersversorgung (DMA) ist eine bundesweit zusammengesetzte  
branchenspezifische Arbeitsgruppe, welche die Deutsche Makler Akademie bei der Entwicklung  
von Bildungsgängen für den Fachbereich der betrieblichen Altersversorgung unterstützt. 

Hierzu findet mehrmals im Jahr ein regelmäßiger Austausch des Fachkreises mit der DMA statt.

Die Aufgaben des Fachkreises sind hierbei:

 � Die inhaltliche Überprüfung der vorhandenen bAV-Themen,
 � eine Ergänzung fehlender bAV-Themen, 
 � die Entwicklung von neuen inhaltlichen Angeboten für die Zielgruppe der Makler:innen in der bAV,
 � die Entwicklung neuer bAV-Formate für die Branche.

Somit sind alle Präsenz- und Online-Seminare im Bereich der betrieblichen Altersversorgung  
mit dem Qualitätssiegel „durch den Fachkreis für gut befunden“ versehen.

Fachkreis  
betriebliche Altersversorgung  
(DMA)

v. l.: Dr. Claudia Veh (Director, KPMG AG Wirtschaftsprüfungsgesellschaft); Ralph-Patrick Jochim (Direktionsbeauftragter bAV, Canada Life);  
Dr. Henriette Meissner – Vorsitzende (Geschäftsführerin, Stuttgarter Vorsorge-Management GmbH und Generalbevollmächtigte bAV,  
Stuttgarter Lebensversicherung a.G.); Marco Westermann (bAV-Grundsatzfragen | HDI Pensionsmanagement AG); Margret Kisters-Kölkes 
(Rechtsanwältin); Jochen Prost (Leiter Betriebliche Altersversorgung Vertriebsunterstützung, ALTE LEIPZIGER Lebensversicherung a.G.)

3737ausführliche informationen und buchung unter www.deutsche-makler-akademie.de 
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38ausführliche informationen und buchung unter www.deutsche-makler-akademie.de 

LEHRGANG – OFFEN & INHOUSE

Experte/-in Betriebliche Altersversorgung (DMA)
Intensives Expert:innenwissen für unabhängige Vermittler:innen

Der Lehrgang konzentriert sich auf die speziellen Anforderungen unabhängiger Vermitt-
ler:innen und liefert den Teilnehmenden einen fachlichen und vertrieblichen Überblick 
über das breite Themenspektrum der bAV, mit dem Sie künftig sach- und kundengerecht 
z. B. rund um die Direktversicherung und die Pensionskasse beraten können.

€ 1.595 
MwSt.-frei

 � Modul I: Direktversicherung und Pensionskasse im Rahmen der Entgeltumwandlung  
(Fachmann für Direktversicherung (DMA))

 � Modul II: Arbeitgeberfinanzierte bAV und Besonderheiten der Unterstützungskasse
 � Modul III: Einführung in die Gesellschafter-Geschäftsführer-Versorgung

 Hamburg oder Stuttgart   BAV.2265 oder  Online  ON.2976

 6 Präsenztage (3 * 2 Tage)  

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Direktversicherung und Pensionskasse 
im Rahmen der Entgeltumwandlung
Experte/-in Betriebliche Altersversorgung (DMA) –  
Modul I (Fachmann für Direktversicherung (DMA))

 � Die 5 Durchführungswege
 � Grundlagen des Arbeitsrechts
 � Entgeltumwandlung im Rahmen des § 3 Nr. 63 EStG: 
Steuer- und Sozialversicherung

 Hamburg oder Stuttgart  BAV.14

 2 Tage

€  625
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Einführung in die Gesellschafter- 
Geschäftsführer-Versorgung
Experte/-in Betriebliche Altersversorgung (DMA) – 
Modul III

 � Grundprinzip der Pensionszusage
 � Bilanzielle Auswirkungen
 � Überblick: Ausfinanzierungsmöglichkeiten

 Hamburg oder Stuttgart  BAV.16

 2 Tage

€  625
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Arbeitgeberfinanzierte bAV und  
Besonderheiten der Unterstützungskasse
Experte/-in Betriebliche Altersversorgung (DMA) – 
Modul II

 � Arbeitgeberfinanzierung in der bAV
 � Die kongruent rückgedeckte Unterstützungskasse
 � Arbeits-, Steuer- und Sozialversicherungsrecht,  
Insolvenzschutz (PSV-Pflicht)

 � Besonderheiten: u. a. Ausscheiden des/der  
Mitarbeiters/-in, Anpassungsprüfungspflicht,  
Beitragsreduzierung

 Hamburg oder Stuttgart  BAV.15

 2 Tage

€  625
MwSt.-frei
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SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Spezial-Seminar: Gestaltungsmöglich-
keiten der Versorgungsordnung
Einführung und Änderung von Versorgungsplänen  
– mit Herrn Dr. Langohr-Plato

 � Einführung von Versorgungsplänen
 � Unterschiede bei individual- und kollektivrechtlich 
begründeten Zusagen

 � Zwingende Inhalte arbeitsvertraglicher Regelungen
 � Besonderheiten bei Nichtanwendbarkeit des BetrAVG 
bzw. einzelner Vorschriften daraus

 � Gestaltungsfreiheiten und -möglichkeiten des  
Arbeitgebers

 Dortmund  BAV.0098 —  1 Tag

€  390
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Betriebliche Altersversorgung  
in der Praxis I
Professionelle Belegschaftsberatung und aktuelle Fall-
gestaltungen aus der Personalpraxis

 � AG-Ansprache; Konzepterstellung und Umsetzung  
der bAV im Belegschaftsgeschäft 

 � Standardisierte „Individuallösungen“ für den  
mittelständischen Arbeitgeber

 � Aktuelle Fallgestaltungen aus der Personalpraxis 
 � Makler- und Arbeitgeberhaftung
 � bAV Service-/Dienstleistungen für hohe  
Durchdringungsquoten

 � bAV-Eigenmarketing

 München  BAV.239 oder

Online  ON.3234 —  1 Tag

€  325
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Betriebliche Altersversorgung  
in der Praxis II
Professionelle Kund:innenakquise in der Gesellschafter-
Geschäftsführer-Versorgung

 � Aufbau dauerhafter Kund:innenbeziehungen
 � Effektive Neukund:innengewinnung und Nutzung von 
Cross-Selling-Ansätzen

 � Spezielle Ansatzpunkte in der Zielgruppe der GGF
 � Besondere Serviceleistungen und Bedürfnisse

 Nürnberg  BAV.240 oder

Online  V0099 —  1 Tag

€  325
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Spezial-Seminar: Rechtlicher Rahmen 
der GGF-Versorgung
Steuerliche und betriebsrentenrechtliche  
Fragestellungen – mit Herrn Dr. Langohr-Plato

 � Steuer-, sozialversicherungs- und arbeitsrechtliche 
Grundlagen der bAV

 � Systematische Einordnung der unterschiedlichen 
bilanz- und körperschaftsteuerlichen sowie formalen 
bzw. inhaltlichen Voraussetzungen

 � Intensive Auseinandersetzung mit steuerrechtlichen 
Fragestellungen zum GGF

 � Der Versorgungsbedarf des GGF

 Stuttgart  BAV.481 —  1 Tag

€  390
MwSt.-frei

BETRIEBLICHE ALTERSVERSORGUNG

3939ausführliche informationen und buchung unter www.deutsche-makler-akademie.de 
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SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Workshop – Sichere Prozesse in der bAV
Sichere Umsetzung der bAV bei HR

 � Durchführungswege der bAV mit Umsetzungs- & 
Finanzierungsformen

 � Was gilt es wirklich zu wissen, wenn Sie professionel-
ler Berater:innen für die bAV sein wollen

 � Tarifverträge, Sozialpartnermodelle und Mindest- 
lohnthematik

 � Personalprozesse in der bAV: Welche Rolle spielen 
diese für die Auswahl des /der bAV-Beraters/-in/ 
-Partners/-in

 Frankfurt   BAV.713 oder

Online  ON.3048 —  1 Tag

€  325
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Arbeitsrecht betriebliche  
Altersversorgung
Aktuelle Entwicklungen und Erkenntnisse  
– mit Frau Kisters-Kölkes

 � Zusage und Einstandspflicht
 � Recht auf Entgeltumwandlung und Arbeitgeberzuschuss
 � Unverfallbarkeit und Portabilität
 � Vorzeitige Altersleistung
 � Gesetzlicher Insolvenzschutz
 � Betriebsübergang und Änderungsmöglichkeiten

 Berlin  BAV.1026 —  2 Tage

€  690
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Das Arbeitgebergespräch in der Praxis
Durch Haftungsminimierung beim Arbeitgeber neue 
Mandate gewinnen

 � Wodurch entsteht die Haftung des Arbeitgebers
 � Anforderungen an eine sichere Einführung der bAV
 � Anforderungen an eine sichere Verwaltung der bAV
 � Arbeitnehmer mit bAV kommen ins Unternehmen 
oder verlassen das Unternehmen. Was ist zu tun?

 � Möglichkeiten der Honorarberatung in der bAV

 Berlin, Stuttgart   BAV.2507 oder

Online  V0002 —  1 Tag

€  325
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Die Gesellschafter-Geschäftsführer-
Versorgung im Wandel
Betriebliche und private Anforderungen

 � Aktuelle Rechtsprechung zu Verzicht, Verpfändung, 
Wartezeit u. a.

 � Veränderungsmöglichkeiten bei bestehenden  
Pensionszusagen

 � Gesprächsaufhänger für Termine mit Steuer- 
berater:innen und GGF

 � Neueinrichtung von GGF-Versorgungen

 Hamburg   BAV.238 oder

Online  ON.3056 —  1 Tag

€  325
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Das Betriebsrentenstärkungsgesetz 
(BRSG)
Zielsetzung; Regelungen & Gestaltungsmöglichkeiten 
der Belegschaftsversorgung

 � Die Fakten zur Intention des Gesetzgebers
 � Die steuer-, arbeits- und sv-rechtlichen Regelungen 
des BRSG im Allgemeinen

 � Die Regelungen des „Sozialpartnermodells“ im Spe-
ziellen

 � Bewährte Gestaltungsmöglichkeiten für die Beleg-
schaftsversorgung in der bAV I am  „BRSG“-Fallbeispiel

 München  BAV.2150 oder

Online  ON.030.8 —  1 Tag

€  325
MwSt.-frei



4141

KONTAK T  Daniela Bönisch   0921 75758-662   boenisch@deutsche-makler-akademie.de

ausführliche informationen und buchung unter www.deutsche-makler-akademie.de 

Fördermöglichkeiten 
für Ihre berufliche Weiterbildung
Qualifizierte Weiterbildung ist wichtig und seit dem 23.02.2018  
durch die IDD auch gesetzlich gefordert.

Kontinuierliche Weiterbildung ist somit ein Qualitätsmerkmal  
– kostet aber auch Geld. Als DMA unterstützen wir Sie dabei!

Auf unserer Website finden Sie Informationen, zu den 
verschiedenen Fördermöglichkeiten, je nach Bundesland.

WWW.DEUTSCHE-MAKLER-AKADEMIE.DE/ 
SERVICES/FOERDERUNGEN 
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LEHRGANG – OFFEN & INHOUSE

Sachkundelehrgang Rentenberater/-in 
Theoretische Sachkunde gemäß RDG

Rentenberater:innen vereinen die Kompetenzen verschiedener Beratungsfelder 
und agieren als unabhängige, fachkundige Ansprechpersonen für Unternehmen 
und Privatpersonen rund um das Thema Rente. Der Lehrgang erfüllt die vorge-
schriebenen 150 Unterrichtsstunden für den theoretischen Kenntnisnachweis 
zur Registrierung als Rentenberater:in.

€ 7.099 
MwSt.-frei  

Prüfungsgebühr: € 400

 � Gesetzliche Grundlagen
 � Die Sozialversicherung
 � Das Solidaritätsprinzip in der Sozialversicherung  
– Finanzierungs- und Versicherungslösungen heute und zukünftig

 � Rechtliche Vertiefungen und deren praktischer Bezug
 � Die Rentenberatung in der Praxis

   Lehrgang 1 (Süd) München/Stuttgart   oder Lehrgang 2 (Nord) Hamburg/Berlin   BAV.2265

oder  Blended   RB.2022 —  19 Präsenztage verteilt auf drei Präsenzblöcke à 6 Tage 
  CAMPUS Institut 
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Das Solidaritätsprinzip 
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Das Solidaritätsprinzip 
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Sozialversicherung

Zielgerichtete Nutzung 
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Zielgerichtete Nutzung 
von Gesetzen
 in der Rentenberatung

Rechtliche Vertiefungen 
und deren 
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Rechtliche Vertiefungen 
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praktischer Bezug
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Grundlagen
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Grundlagen

Die 
Sozialversicherung

Die 
Sozialversicherung

Präsentationstechniken 
für den tätigkeits-
spezifischen Alltag

Präsentationstechniken 
für den tätigkeits-
spezifischen Alltag

THEORIETHEORIE

PRAXISPRAXIS

Rentenberater



BETRIEBLICHE ALTERSVERSORGUNG

LEHRGANG – OFFEN & INHOUSE

Betriebswirt/-in bAV (FH)
Deutschlands bAV-Ausbildung Nr. 1

Die Dauer der Weiterbildung beträgt drei Semester neben dem Beruf. Insgesamt 
werden 36 Veranstaltungstage in einer Kombination aus interaktiven Live-Vi-
deo-Vorlesungen und Präsenzveranstaltungen an der Hochschule Koblenz bzw. 
am CAMPUS INSTITUT angeboten. Bei den Veranstaltungen vor Ort treffen sich 
die Studierenden des Jahrganges aus dem ganzen Bundesgebiet und haben die 
Gelegenheit zum persönlichen Kennenlernen und Austausch. Die Vorlesungs-
veranstaltungen erstrecken sich hauptsächlich über die ersten beiden Semes-
ter. Die Leistungen des dritten Semesters bestehen aus einer Projektarbeit 
(wissenschaftliche Arbeit zu einem selbstgewählten Thema) sowie dem Training 
von bAV-Praxisfällen. Dies wird am Ende des dritten Semesters in Form einer 
mündlichen Prüfung abgefragt. Alle Prüfungen sind in die Vorlesungsphasen in-
tegriert und die Prüfungsinhalte beziehen sich auf das jeweils vorangegangene 
Semester. Ein Studienstart ist jedes Jahr zum Sommersemester (Frühjahr) und 
zum Wintersemester (Herbst) möglich.

€ 9.159 
MwSt.-frei  

Prüfungsgebühr: € 400

 
 NEU

Fachwissen im Bereich der betrieblichen Altersvorsorge hat in den letzten Jahren stark an Bedeutung ge-
wonnen. Neben der Implementierung von Direktversicherungen und Pensionskassen ist die Sanierung be-
stehender Versorgungswege ein zusätzlicher Bestandteil geworden. Für Unternehmen wird die betriebliche 
Altersvorsorge immer interessanter. Dabei geht es nicht nur um den Imagegewinn und die Erfüllung des 
gesetzlichen Anspruchs auf Entgeltumwandlung.

   Koblenz / München    BW.2317 —  35 Tage —  CAMPUS Institut 
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Nachhaltigkeit
Das Thema Nachhaltigkeit ist nicht erst seit in Kraft treten der Regelungen der 
europäischen Offenlegungs- und Taxonomieverordnung sowie Änderungs-
verordnung der IDD in der Finanzbranche angekommen. Die Nachfrage nach 
nachhaltigen Anlage- und Versicherungsprodukten steigt schon seit Jahren 
stark an. 
In unseren Weiterbildungsangeboten zur Vermittlung und Beratung nachhal-
tiger Versicherungs- und Anlageprodukte lernen Versicherungs- und Finanz-
anlagenvermittler praxisnah und produktneutral, sich sowohl fachlich als auch 
vertrieblich in diesem stetig wachsenden Markt zu positionieren. 
Unser Weiterbildungsangebot enthält kurze Online-Seminare zu einzelnen 
Spartenthemen, Seminare zur nachhaltigen Unternehmensführung sowie die 
umfassenden Zertifikats-Lehrgänge „Experte nachhaltige Versicherungen und 
Finanzen (DMA)“ und „Berater nachhaltige Versicherungen und Finanzen (IHK)“.

Ihr Ansprechpartner
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Michael Lippmann 
 0921 788 984664 
  lippmann@deutsche-makler-akademie.de
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Der Lehrgang besteht aus 3 Modulen

NACHHALTIGKEIT

JETZT QR CODE  
SCANNEN

LEHRGANG – OFFEN & INHOUSE

Experte/-in Nachhaltige Versicherungen und Finanzen (DMA)
Fach- und Beratungskompetenz zu nachhaltiger Vorsorge und Absicherung

In diesem Lehrgang erfahren sie praxisnah, was Nachhaltigkeit sowie der Wer-
tewandel in der Gesellschaft für die Finanzdienstleistungs- und Versicherungs-
branche bedeutet und vor allem welche Chancen das Thema Nachhaltigkeit für 
Vermittler und Berater in einem stark wachsenden Markt bietet.

€ 1.299 
MwSt.-frei

 
 NEU

 � Modul I: Nachhaltigkeit - Auswirkungen des Wertewandels für die Versicherungsbranche
 � Modul II: Nachhaltige Absicherungs- und Finanzprodukte 
 � Modul III: Vertrieb und Beratung nachhaltiger Finanzprodukte 

 Dortmund   UV.2905 oder  Online  ON.2920

 5 Präsenztage (2 * 2 Tage + 1 Tag) 

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Nachhaltigkeit – Auswirkungen des 
Wertewandels für die Versicherungs-
vermittlung
Experte/-in Nachhaltige Versicherungen und Finanzen 
– Modul I

 � Grundlagen der Nachhaltigkeit: Begrifflichkeiten,  
Entwicklung der Bedeutung, Klimawandel

 � Nachhaltigkeitstrends in der Gesellschaft und speziell 
Versicherungsbranche 

 � Verordnungen, Regulatorik, Ziele, Zielgruppen, Chancen

 Dortmund  MUV.3229 —  2 Tage

€  625
MwSt.-frei

NEU
SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Nachhaltige Versicherungs- und  
Finanzprodukte
Experte/-in Nachhaltige Versicherungen und Finanzen 
– Modul II

 � Begriffe Ausgestaltungen , Anlagestrategien und  
-kriterien nachhaltiger Kapitalanlagen

 � Bewertung und Rendite bei nachhaltigen Kapitalanlagen 
 � Nachhaltigkeitsrisiken , Ratings und Siegel
 � Nachhaltigkeit in den Bereichen Vorsorge, bAV und 
Komposit

 Dortmund  MUV.3230 —  2 Tage

€  625
MwSt.-frei

NEU

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Vertrieb und Beratung nachhaltiger  
Versicherungen
Experte/-in Nachhaltige Versicherungen und Finanzen 
– Modul III

 � Zielgruppenpositionierung
 � Aufstellung im eigenen Maklerbetrieb 
 � Integration in das Beratungsgespräch und Abfrage  
der Nachhaltigkeitspräferenzen

 Dortmund  MUV.3231 —  1 Tag

€  325
MwSt.-frei

NEU



Immobilien
Unsere Weiterbildungen im Bereich Immobilien richten sich an Einsteiger:innen sowie 
Profis in den Bereichen Immobilienfinanzierung, -vermittlung und -verwaltung.  
Die Einstiegsqualifikation für Immobiliardarlehensvermittler ist der Sachkundelehr-
gang zur Vorbereitung auf die IHK-Prüfung für den geprüfte/-n Fachmann/-frau für 
Immobiliardarlehensvermittlung gem. §34i GewO. Dieses Grundlagenwissen wird  
im Expert:innenlehrgang Experte/-in Immobilienfinanzierung (DMA) zielgruppen-
orientiert vertieft und für das Beratungsgespräch trainiert. 
Immobilienmakler:innen lernen in unseren Präsenz- und Online-Seminaren sowie 
insbesondere im Lehrgang „Immobilienmakler/-in IHK“ alles zur Ausübung ihres 
spannenden und lukrativen Berufes. Immobilienverwalter bereiten sich in unserem 
Online-Lehrgang optimal auf die IHK-Prüfung zum zertifizierten Verwalter nach dem 
Wohnungseigentumsgesetzes vor. 
Auch für die Erfüllung der regelmäßigen Weiterbildungspflicht für Immobilienmak-
ler:innen und Immobilienverwalter:innen gem. MaBV wird insbesondere mit unserer 
MABV.Weiterbildung.Plattform. ein breites Themenspektrum an Präsenz- und  
Online-Weiterbildungsmaßnahmen angeboten. Mit dem Lehrgang „Immobilien-
fachwirt IHK“ bieten wir den „Meister der Branche“ an und für WEG-Verwalter den 
Vorbereitungslehrgang zum zertifizierten Verwalter gem. §26a WEG.

Ihr Ansprechpartner
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Christopher Böhner 
 0921 788 984663 
  boehner@deutsche-makler-akademie.de
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 IMMOBILIEN

LEHRGANG – OFFEN & INHOUSE

Experte/-in Immobilienfinanzierung (DMA)
Fach- und Beratungskompetenz für die private und gewerbliche Immobiliardarlehensvermittlung

Noch mehr Rechtssicherheit bei der Finanzierung von Immobilien: Anhand praxis-
naher Beispiele vermittelt der Lehrgang den Teilnehmenden die wichtigsten 
Kenntnisse von der Kreditwürdigkeitsprüfung über die Objektbewertung bis hin  
zur Auswahl der passenden Finanzierungsart für verschiedene Zielgruppen.

€ 1.599 
MwSt.-frei

 � Modul I: Kundenansprache und Beratungsprozess in der Immobiliardarlehensvermittlung
 � Modul II: Finanzierungskonzepte und das Beratungsgespräch der Immobiliardarlehensvermittlung
 � Modul III: Immobilienfinanzierung für Gewerbetreibende und Unternehmen

 Berlin   IMF.2297 oder  Online  IM.2851  —  6 Präsenztage ( 3 * 2 Tage) 

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Immobilienfinanzierung für  
Gewerbetreibende und Unternehmen
Experte/-in Immobilienfinanzierung – Modul III

 � Kreditwürdigkeitsprüfungen von Gewerbetreibenden 
und Freiberufler:innen anwenden

 � Bilanzen richtig lesen und deuten
 � GuVs / BWAs richtig lesen und deuten
 � Beleihungswert von Gewerbeimmobilien ermitteln

 Berlin   IMF.615 —  2 Tage

€  625
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Finanzierungskonzepte und das  
Beratungsgespräch der  
Immobiliardarlehensvermittlung
Experte/-in Immobilienfinanzierung – Modul II

 � Unterschiedliche Kreditwürdigkeitsprüfungen  
zwischen Eigennutzern und Kapitalanleger:innen  

 � Beleihungswert durch Ertragswerte ermitteln 
 � Vergleichsberechnung von Ertragswert zu Sachwert 

 Berlin   IMF.614 —  2 Tage

€  625
MwSt.-frei

Der Lehrgang besteht aus 3 Modulen

I M M O B I L I E N F I N A N Z I E R U N G

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

DIN SPEC 77233 – Praxisseminar
Standardisierte Finanzierungs- und Risikoanalyse von 
wohnwirtschaftlich genutzten Immobilien  
für Privathaushalte

 � Grundlagen der DIN SPEC 77233
 � Inhalte der DIN SPEC 77233
 �  Anwendung der DIN SPEC 77233 in    
Kund:innengesprächen

 Hamburg   V0059 —  1 Tag

€  325
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Kundenansprache und Beratungsprozess 
in der Immobiliardarlehensvermittlung
Experte/-in Immobilienfinanzierung – Modul I

 � Investitionsrahmen des Immobilien erwerbs im 
Kund:innengespräch

 � Unterschiedliche Finanzierungsmöglichkeiten des 
Investitionsrahmens

 � Staatliche Förderungsmöglichkeiten in die Finanzie-
rung integrieren

 Berlin   IMF.613 —  2 Tage

€  625
MwSt.-frei



LEHRGANG – OFFEN & INHOUSE

Immobilienmakler (IHK)
Experte auf dem Immobilienmarkt

Der Lehrgang richtet sich an Einsteiger:innen, Aufsteiger:innen, Neueinstei-
ger:innen sowie an „alte Hasen“. Er vermittelt die allgemeinen rechtlichen, steu-
errechtlichen und volkswirtschaftlichen Grundlagen für Immobilienmakler:innen 
und befasst sich u. a. mit einschlägigen Vorschriften aus dem Maklerrecht,  
dem Grundbuchrecht und dem Mietrecht sowie der Immobilienakquise und  
vertrieblichen Gestaltungsmöglichkeiten.

€ 2.195 
MwSt.-frei

 � Rechtliche Grundlagen
 � Mietrecht
 � Baurecht und Bauordnung, Grundbuch
 � Maklerrecht, Gewerberecht und Wettbewerbsrecht
 � Neubau-Immobilien: Besonderheiten der Akquise und des Verkaufs
 � Immobilienverrentung
 � Grundlagen der Immobilienfinanzierung und -bewertung
 � Immobilienakquise – Schlüsselfaktoren für erfoglreiche Objektakquise
 � Das Maklerunternehmen

 Reutlingen  IMF.2142  —  4 * 3 Tage 

I M M O B I L I E N M A K L E R
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MODUL 4
DIE IMMOBILIE 
UND IHR WERT

MODUL 3
DAS 

MAKLERUNTERNEHMEN
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MODUL 2
MIET-, BAU- UND 

STEUERRECHT

MODUL 1
RECHTLICHE GRUNDLAGEN 

UND GRUNDBUCH

IMMOBILIENMAKLER/-IN 
(IHK)

JETZT QR CODE  
SCANNEN



LEHRGANG – OFFEN & INHOUSE

Experte/-in Immobilienvermittlung (DMA)
Fachkompetenz für qualifizierte Immobilienvermittlung

Allgemeine und spezielle rechtliche und volkswirtschaftliche Grundlagen für Im-
mobilienmakler: Das sind die Inhalte dieses Lehrgangs, der den Teilnehmenden 
alle notwendigen Kompetenzen vermittelt, um sich bei Kund:innen als Experte 
positionieren zu können.

€ 1.599 
MwSt.-frei

 
 NEU

 � Modul I: Rechtliche Grundlagen der Immobilienvermittlung
 � Modul II: Grundbuch, Baurecht und Mietrecht
 � Modul III: Immobilienbewertung

 Hamburg   V0060 oder  Online  V0076  —  6 Präsenztage ( 3 * 2 Tage) 

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Rechtliche Grundlagen der  
Immobilienvermittlung
Experte/-in Immobilienvermittlung (DMA) – Modul I

 � Maklerrecht: Rechte und Pflichten, Maklervertrag, 
Wettbewerbsrecht, Datenschutz

 � Verkauf und Vermietung von Immobilien  
– der „Hauptvertrag“

 � Provisionsanspruch, Aufwendungen und Spesen

 Hamburg  V0061 —  2 Tage

€  625
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Immobilienbewertung
Experte/-in Immobilienvermittlung (DMA) – Modul III

 � Immobilienmarkt: Grundstücke, Häuser, Wohnungen, 
Bebauungsplan und Wohnflächenberechnung. 

 � Bau- und Baunebenkosten, Kaufnebenkosten
 � Immobilienbewertung: Boden- und  Beleihungswert, 
Wertermittlungsverfahren

 Hamburg   V0063 —  2 Tage

€  625
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Grundbuch, Baurecht und Mietrecht
Experte/-in Immobilienvermittlung (DMA) – Modul II

 � Aufbau und rechtliche Grundlagen des Grundbuchs
 � Öffentliches Baurecht und Bauordnung, Privates  
Baurecht (Werkvertrag, Vergabe- und Vertrags- 
ordnung für Bauleistungen)

 � Mietrecht: Mietersuche, Mietvertrag, Übergabe,  
Miete, Kündigung, Modernisierungen

 Hamburg   V0062 —  2 Tage

€  625
MwSt.-frei

Der Lehrgang besteht aus 3 Modulen
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 IMMOBILIEN

JETZT QR CODE  
SCANNEN



PRÄSENZSEMINAR – OFFEN & INHOUSE

Weiterbildungsreihe für Immobilienmakler nach §34c GewO / MaBV
Rechtliche Grundlagen für Immobilienmakler

Die rechtlichen Grundlagen für die Tätigkeit als Immobilienmakler:in-
nen (im Rahmen der Weiterbildungsverpflichtung gem. §34c GewO) 
stehen im Fokus dieser Weiterbildungsreihe, die sich am Bedarf der 
Berufsgruppe der Immobilienmakler:innen orientiert.

€ 850 
MwSt.-frei

Tag 1
Allgemeines Vertragstrecht  
(7 Stunden)

 � Grundlagen zum Vertragsrecht 
 � Sachmängelhaftung 
 � Verjährung 
 � Grundstückskaufverträge 
 � Aktuelle Entwicklung 
 � Dienstverträge 
 � Werkverträge 
 � Unterscheidung der  
Vertragstypen 

 � Praxisbeispiele und  
Übungsaufgaben

Tag 2
Maklervertrags- und Mietrecht  
(7 Stunden)

 � Der Maklervertrag 
 � Zustandekommen eines Makler- 
vertrages 

 � Provisionsvoraussetzungen 
 � Provisionsteilung 
 � Rechtswirksamkeit 
 � Nachweis 
 � Ursächlichkeit 
 � Allgemeine Regelungen zum 
Mietrecht 

 � Rechte des Mieters bei Mängeln 
 � Wohnraummietrecht und  
Mietzinserhöhung 

 � Unterschiede Wohnraum- 
mietrecht und Gewerberaum-
mietrecht 

 � Verbreitete Mietrechtsirrtümer 
 � Aktuelle Urteile und Praxis- 
beispiele 

 � Übungsaufgaben

Tag 3: 
Grundbuchrecht und  
Geldwäschegesetz  
(6 Stunden)

 � Allgemeine Begrifflichkeiten 
 � Formelles Grundbuchrecht 
 � Materielles Grundbuchrecht 
 � Aufbau des Grundbuchs 
 � Allgemeine Einführung in das  
Geldwäschegesetz 

 � Grundlegende Begriffs- 
erläuterungen 

 � Vorschriften und Auflagen 
 � Das neue Geldwäschegesetz 
 � Praxisbeispiele 
 � Übungsaufgaben

 Reutlingen   IM.2925 oder  Online  V0080  —  3 Tage 

505050

JETZT QR CODE  
SCANNEN



ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Allgemeines Vertragsrecht für  
Immobilienmakler:innen
Grundlagen und Besonderheiten bei Verträgen in der 
Immobilienbranche

 � Grundlagen zum Vertragsrecht 
 � Sachmängelhaftung 
 � Verjährung 
 � Grundstückskaufverträge 
 � Aktuelle Entwicklung 
 � Dienstverträge 
 � Werkverträge 

Online  V0081 —   1 Tag

€  325
MwSt.-frei

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Grundbuch und Geldwäschegesetz für 
Immobilienmakler:innen
Praxiswissen bezüglich Grundbuchrecht und  
Vermeidung von Geldwäsche

 � Allgemeine Begrifflichkeiten 
 � Formelles Grundbuchrecht 
 � Materielles Grundbuchrecht 
 � Aufbau des Grundbuchs 
 � Allgemeine Einführung in das Geldwäschegesetz 
 � Grundlegende Begriffserläuterungen 
 � Vorschriften und Auflagen 

Online  V0083 —  1 Tag

€  325
MwSt.-frei

PRÄSENZSEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Grundlagen Recht, Steuern und  
Immobilienfinanzierung für  
Immobilienmakler:innen
Basis-Kompaktseminar zur Weiterbildung gemäß  
§34c GewO und MaBV 

 � BGB, Vertrags- und Maklerrecht, Wettbewerbsrecht 
und Datenschutz

 � Einkommens-, Gewerbe-, Erbschafts- und Schen-
kungssteuer

 �  Kreditprodukte, Anschlussfinanzierung, Finanzbedarf, 
Wertermittlungsverfahren

 Reutlingen  IM.2819  —  1 Tag

€  325
MwSt.-frei

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Maklervertrags- und Mietrecht  
für Immobilienmakler:innen
Rechtssichere Gestaltung von Makler- und  
Mietverträgen

 � Der Maklervertrag 
 � Zustandekommen eines Maklervertrages 
 � Provisionsvoraussetzungen 
 � Provisionsteilung 
 � Rechtswirksamkeit 
 � Nachweis 
 � Ursächlichkeit 

Online  V0082 —  1 Tag

€  325
MwSt.-frei

PRÄSENZSEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Professionelle Immobilienbewertung
Worauf bei der korrekten Bewertung einer  
Immobilie zu achten ist

 � Gesetzliche Grundlagen der Immobilienbewertung
 �  Emotionale Faktoren der Immobilienbewertung
 � Verkehrswert ermitteln
 � Sachwertverfahren
 � Ertragswertverfahren
 � Vergleichswertverfahren

 Reutlingen  IMF.2046 —  1 Tag

€  325
MwSt.-frei

 IMMOBILIEN

ausführliche informationen und buchung unter www.deutsche-makler-akademie.de 

COMING SOON

Präsenzseminare in Kooperation mit 

unserem Förderer VB Immobilien GmbH 

zu den Themen:

•  Neubau-Immobilien: Besonderheiten der 

Akquise und des Verkaufs

• Immobilienverrentung 

• Immobilienvermarktung
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PRÄSENZSEMINAR – OFFEN & INHOUSE

Weiterbildungsreihe für Wohnimmobilienverwalter nach  
§34c GewO / MaBV
Rechtliche Grundlagen für Wohnimmobilienverwalter

Diese Weiterbildungsreihe ist auf den Bedarf der WohnImmobilien-
verwalter:innen ausgerichtet und konzentriert sich auf die rechtlichen 
Grundlagen für die Tätigkeit als Hausverwalter (im Rahmen der Wei-
terbildungsverpflichtung gem. §34c GewO) 

€ 850 
MwSt.-frei

Tag 1
Grundlagen der Immobilienwirt-
schaft  und Vertragsrecht für 
WohnImmobilienverwalter:innen 
(7 Stunden)

 � Akteure auf dem  
Immobilienmarkt 

 � Lebenszyklus einer Immobilie 
 � Phasen des Lebenszyklus 
 � Managementfelder im  
Immobilienlebenszyklus 

 � Einordnung verschiedener  
Managementfelder 

 � Allgemeines Vertragsrecht 
 � Einblick Kaufrecht 
 � Einblick Dienstvertragsrecht 
 � Einblick Werkvertragsrecht 
 � Unterscheidung der  
Vertragstypen 

 � Sachmängelhaftung 
 � Praxisbeispiele 
 � Übungsaufgaben

Tag 2
Mietrecht und Verwaltung von  
Mietobjekten  
(7 Stunden)

 � Grundsätze 
 � Wirksamer Abschluss eines  
Mietvertrages 

 � Wohnraummietrecht und  
Mietzinserhöhung 

 � Rechte des Mieters bei Mängeln 
 � Mietrechtsirrtümer 
 � Entwicklungen im Mietrecht 
 � Aktuelle Urteile 
 � Schwerpunkt Gewerbeobjekte 
 � Abgrenzung von  
Mietvertragstypen 

 � Ausgestaltung des Mietvertrags 
am Praxisbeispiel 

 � Beendigung und Abwicklung von  
Mietverhältnissen 

 � Praxisbeispiele 
 � Übungsaufgaben

Tag 3: 
Verwaltung von  
Wohnungseigentumsobjekten 
(6 Stunden)

 � Allgemeine Begrifflichkeiten 
 � Die Begründung von  
Wohnungs- und Teileigentum 

 � Systematik des WEG 
 � Teilungserklärung und  
Gemeinschaftsordnung 

 � Praxisbeispiele 
 � Übungsaufgaben 
 � Gesetzliche Vorschriften und  
Anforderungen 

 � Die Eigentümerversammlung 
 � Beschlussfassung und Be-
schluss- 
anfechtung 

 � Sonstige Aufgaben des/der 
WEG-Verwalters/-Verwalterin 

 � Umsetzung von Beschlüssen der  
Eigentümerversammlung 

 � Sum up

 Reutlingen  V0064  —  3 Tage 

525252

W O H N I M M O B I L I E N V E R W A LT E R : I N N E N

ausführliche informationen und buchung unter www.deutsche-makler-akademie.de 

JETZT QR CODE  
SCANNEN



 IMMOBILIEN
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LEHRGANG – OFFEN 

Vorbereitungslehrgang zum Zertifizierte/-n Verwalter/-in
Zertifizierter Verwalter nach §26a Wohnungseigentumgesetz

Dieser Vorbereitungslehrgang zum  zertifizierten Verwalter nach dem Wohneigentums-
gesetz vermittelt die allgemeinen rechtlichen, kaufmännischen und technischen Grund-
lagen für Wohnimmobilienverwalter und bereitet auf die Zertifikatsprüfung vor.  
Er richtet sich an alle Einsteiger, Aufsteiger, Neueinsteiger und „alte Hasen“. Sie alle  
sind verpflichtet, ab dem 01.12.2022 die Zertifizierung nachzuweisen, sobald diese 
Eigentümerversammlungen leiten oder Entscheidungen für die WEG auch außerhalb 
von Versammlungen treffen. Das können sie mit dem Erwerb dieses Zertifikats durch 
Ablegen der IHK-Prüfung zum Zertifizierte Verwalterin / Zertifizierter Verwalter nach  
§ 26a Wohnungseigentumsgesetz. 

€ 1.200 
MwSt.-frei

 � Grundlagen der Immobilienwirtschaft
 � Rechtliche Grundlagen der Immobilienverwaltung
 � Kaufmännische Grundlagen
 � Technische Grundlagen

  Reutlingen   IM.1016 —  5 Tage 
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PRÄSENZSEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Grundlagen der Immobilienwirtschaft 
und Vertragsrecht für Wohnimmobilien-
verwalter
Allgemeine und rechtliche Grundlagen der  
Immobilienverwaltung

 � Akteure auf dem Immobilienmarkt
 � Lebenszyklus einer Immobilie
 � Managementfelder im Immobilienlebenszyklus
 � Allgemeines Vertragsrecht
 � Einblick Kaufrecht, Dienstvertragsrecht , 
Werkvertragsrecht

 Reutlingen  V0065 —  1 Tag

€  325
MwSt.-frei

PRÄSENZSEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Verwaltung von  
Wohnungseigentumsobjekten
WEG-Gesetz und Pflichten des WEG-Verwalters

 � Die Begründung von Wohnungs- und Teileigentum
 � Systematik der WEG
 � Teilungserklärung und Gemeinschaftsordnung
 � Gesetzliche Vorschriften und Anforderungen
 � Die Eigentümerversammlung
 � Beschlussfassung und Beschlussanfechtung
 � Sonstige Aufgaben des/der WEG-Verwalters/ 
-Verwalterin

Online  V0083 —  1 Tag

€  325
MwSt.-frei

PRÄSENZSEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Mietrecht und Verwaltung von  
Mietobjekten
Rechtliche Grundlagen der Mietverwaltung

 � Grundlagen zum Mietvertrag
 � Wohnraummietrecht und Mietzinserhöhung
 � Rechte des Mieters bei Mängeln
 � Mietrechtsirrtümer
 � Entwicklungen im Mietrecht
 � Abgrenzung von Mietvertragstypen

Online  V0082 —  1 Tag

€  325
MwSt.-frei

PRÄSENZSEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Basisseminar für Hausverwalter
Aufgaben und grundlegende Kenntnisse für Hausver-
walter

 � Das Hausverwaltungsbüro
 � Die Immobilienbewirtschaftung in Deutschland
 � Marketing und Vertrieb für Hausverwalter
 � Das Hausverwaltungsbüro
 � Die Immobilienbewirtschaftung in Deutschland
 � Marketing, Vertrieb und rechtliche Grundlagen für 
Hausverwalter

 Reutlingen  IMF.2046 —  1 Tag

€  590
MwSt.-frei
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PRÄSENZSEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Betriebskostenabrechnung für Wohn-
immobilienverwalter – Grundlagen
Gesetzliche Grundlagen der Abrechnung für Eigentü-
mer und Mieter

 � Gesetzliche Grundlagen der Betriebskosten- 
abrechnung

 � Einführung Betriebskostenabrechnung für  
Eigentümer/-gemeinschaften

 � Einführung Betriebskostenabrechnung für Mieter

 Reutlingen  IM.3040 —  1 Tag

€  325
MwSt.-frei

PRÄSENZSEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Betriebskostenabrechnung für Wohn-
immobilienverwalter – Vertiefung 
Praxistraining für die Erstellung von Betriebskosten-
abrechnungen

 � Aufstellung der Betriebskosten
 � Wann werden Betriebskosten aufgestellt (Fristen)
 � Praktische Übungen anhand von einfachen und  
komplizierten Beispielen

 Reutlingen  IM.3041 —  2 Tage

€  625
MwSt.-frei

PRÄSENZSEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Kaufmännische Grundlagen für  
Wohnimmobilienverwalter
Allgemeine und spezielle kaufmännische Grundlagen 
des WEG- und Mietverwalters

 � Allgemeine kaufmännische Grundlagen
 � Spezielle kaufmännische Grundlagen des/der  
WEG-Verwalters/-Verwalterin (Einführung)

 � Spezielle kaufmännische Grundlagen des/der  
Mietverwalters/-verwalterin (Einführung)

 Reutlingen  IM.3043 —  1 Tag

€  325
MwSt.-frei

ausführliche informationen und buchung unter www.deutsche-makler-akademie.de 

 IMMOBILIEN



Management 
& Vertrieb
Um als Makler-Unternehmen erfolgreich zu sein, reicht Fachwissen alleine nicht aus. 
Fachliches Know-How bildet zwar das Fundament, aber ohne unternehmerische 
Kompetenzen können Sie nicht erfolgreich werden. In unseren Weiterbildungen rund 
um die Themen Management und Vertrieb lernen Sie sowohl unternehmerische 
Basics wie Strategieentwicklung, Zielgruppenfokussierung, Personalmanagement, 
Kommunikation und Controlling, als auch maklerspezifisches unternehmerisches 
Wissen wie Prozessoptimierung oder die Regelung der Unternehmensnachfolge.

Wenn Sie in der Kund:innenberatung arbeiten, müssen Sie dazu in der Lage sein, 
sich auf unterschiedliche Kund:innentypen einzulassen und verstehen, wie Sie Ihren 
Gegenüber am besten abholen können. Ohne diese Softskills können Sie Ihre Produk-
te und Dienstleistungen nicht verkaufen.

Um langfristig unternehmerisch erfolgreich zu sein, müssen Sie sich persönlich 
weiterentwickeln und lernen ein Team zu führen. Mit Hilfe von erfahrenen Trainern 
können Sie Schritt für Schritt alles zum Thema Selbstmanagement, Motivation, Mit-
arbeiter:innenführung und Teammanagement lernen.

Expertise im klassischen Direktvertrieb wird in der Zukunft nicht mehr ausreichen. 
Die DMA bietet daher, neben den zahlreichen Seminaren zum klassischen Vertrieb, 
auch Möglichkeiten zur Weiterbildung im Online-Vertrieb an. In den letzten Jahren 
haben wir einen rasanten Anstieg des digitalen Vertriebs gesehen. Dieser Trend wird 
sich auch in den nächsten Jahren fortsetzen und bietet digital ausgebildeten Mak-
ler:innen große unternehmerische Chancen. Dabei sind es schon heute nicht mehr 
nur die digital Natives, die online beraten werden möchten. Auch ältere Generationen 
fordern immer mehr online Service von ihren Finanzdienstleister:innen ein.

Ihr Ansprechpartner

Michael Lippmann 
 0921 788 984664 
  lippmann@deutsche-makler-akademie.de
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MANAGEMENT & VERTRIEB

LEHRGANG – OFFEN & INHOUSE

Generationenberater/in IHK
Generationenübergreifende Beratung zu Vorsorge und Vermögensnachfolge 

Der Zertifikatslehrgang Generationenberater/in (IHK) versetzt die Absolventen in die 
Lage, ihre Kunden mit vorausschauenden Beratungskonzepten erfolgreich und nach-
haltig zu begleiten. Nach dem Lehrgang sind sie mit den gesetzlichen Grundlagen und 
Rahmenbedingungen in den Bereichen Pflege, Patientenverfügung sowie private Ver-
mögensnachfolge oder Wiederanlage von Finanzanlagen/Versicherung vertraut.
Der IHK-Lehrgang zum/zur Generationenberater*in ist für alle diejenigen von Interes-
se, die ihre Versicherungsinteressent*innen dauerhaft und generationenübergreifend 
beraten möchten. Ihre Kunden profitieren dabei nicht nur von Ihrem Fachwissen, son-
dern auch von Ihren Netzwerken, die Sie ihnen bieten können. 

€ 1.900 
MwSt.-frei

 � Das komplexe Thema der Pflegevorsorge fundiert in die Konzeptberatung einfließen lassen
 � Qualifizierte Beratung zu den Themen Erben und Schenken sowie private Vermögensnachfolge
 � Sich ein für ganzheitliche Generationenberatung effizientes Netzwerk aufbauen
 � Zielgruppenkonzepte, Beratungsleitfäden, gezielte PR- und Marketingmaßnahmen

 Köln & Reutlingen  MUV.5010

 2 * 2 Tage Präsenz + 2 Tage Online + 1 Tag Prüfung (Präsenz)

SEMINAR – OFFEN & INHOUSE

Experte Generationenberatung (DMA)
Mehr Vertriebserfolg in der Zielgruppe 50plus

Ziel des Expertenseminars ist, dass der/ die Vermittler:in seine/ ihre Kundschaft 
mit einem schlüssigen Finanz- und Vorsorgekonzept sowie kompetentem 
Beratungs-Know-How begleiten kann - und damit auch seinen Vertriebserfolg 
steigert.

€ 1.195 
MwSt.-frei 

Prüfungsgebühr:  
€ 125 zzgl. MwSt.

 � Fachwissen zu den Themen Pflegevorsorge, Vollmachten, Notfallmanagement,  
Erbrecht  und Testamentsvollstreckung

 � Wertvolle Vertriebsimpulse für die Praxis

 Stuttgart  GEN.2541   —  ca. 6 Tage 

G E N E R AT I O N E N B E R AT U N G

JETZT QR CODE  
SCANNEN

57ausführliche informationen und buchung unter www.deutsche-makler-akademie.de 
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M A R K E T I N G  &  V E R T R I E B

PRÄSENZSEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Zielgruppenpositionierung in der  
Versicherungsvermittlung und  
Finanzberatung
Mit Spezialisierung die richtige Zielgruppe finden

 � Was heißt Spezialisierung?
 � Welche Zielgruppe, welches Thema passt zu mir?
 � Wie positioniere ich mich als Experte?
 � Welchen „Stallgeruch“ brauche ich, um anzukommen?
 � Netzwerken als Erfolgsturbo
 � Beispiele aus der Praxis

 Frankfurt   UV.2233 —  1 Tag

€  325
MwSt.-frei

PRÄSENZSEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Effizienz durch Struktur im Beratungs-
prozess der Versicherungsvermittlung
Effiziente Standards für haftungssichere  
Beratungsgespräche

 � Fachliche Zusammenhänge einer Qualitätsberatung
 � Spartenübergreifende Betrachtung
 � Vermögensaspekte
 � Von der Erstinformation bis zur Dokumentation
 � Die Schritte eines schlüssigen Beratungsprozesses

 Berlin   UV.1693 —  1 Tag

€  350
MwSt.-frei

PRÄSENZSEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Kommunikation, Rhetorik und  
Präsentation im Versicherungsvertrieb
Praxisworkshop für mehr Überzeugungskraft

 � Grundlagen der Kommunikation
 � Ausgewählte Kommunikationsmodelle
 � Einführung in die Körpersprache
 � Kommunikation und Körpersprache im Einklang  
zueinander

 � Selbst- & Fremdwahrnehmung
 � Transfer durch Übungen / Rollenspiele
 � Grundlagen Rhetorik
 � Rhetorische Stilmittel
 � Präsentationsarten
 � Visualisierungsmöglichkeiten und gezielter  
Medieneinsatz

 � Zielgerichtete Präsentationen einsetzen  
– von der Idee bis zur Umsetzung (Zielsetzung & 
Strategie entwickeln)

 � Professionelles Werkzeug einsetzen

 Köln   MB.658 —  2 Tage

€  625
MwSt.-frei
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SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Generationenberatung und  
Notfallplanung in Unternehmen
Aufbautag für Generationenberater:innen

 � Erkennen und Aufzeigen von unterschiedlichen  
Vermögenswerten

 � Gesellschaftsrecht vs. Erbrecht 
 � Notwendigkeit von Gesellschaftsverträgen und  
deren Inhalte 

 � Unternehmensbewertung analog gesetzlichem  
BewG und deren Alternativen

 � Auszüge von gesellschaftsrechtlichen Regelungen  
als „Must have“

 Berlin  V0058 —  1 Tag

€  390
MwSt.-frei

JETZT QR CODE  
SCANNEN



LEHRGANG – OFFEN & INHOUSE

Experte/-in digitale Kund:innenkommunikation (DMA)
Handlungskompetenz für digitale Kundenansprache, -beratung und -betreuung

Der Experte/-in digitale Kund:innenkommunikation (DMA) kann das Potenzial der Digitali-
sierung optimal ausschöpfen. Angefangen bei der digitalen Positionierung mit Website und 
Kund:innen-bewertung, über das richtige Networking in den sozialen Medien und dem regio-
nalen Online-Marketing bis hin zur Online-Kund:innenberatung.

€ 1.850 
MwSt.-frei

 � Modul I: Online-Kundenkontakt mit Social Media in der Versicherungsvermittlung
 � Modul II: Schadenbearbeitung, Exoten und Flottenversicherung
 � Modul III: Sonderformen der Gewerbeversicherung

 Oberursel  ON.2916   —  3 Module á 3 Online-Seminare + 1 Präsenz-Tag

D I G I TA L I S I E R U N G

MANAGEMENT & VERTRIEB

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Online-Sichtbarkeit und -Kundenan- 
sprache in der Versicherungsvermittlung
Experte/-in digitale Kund:innenkommunikation (DMA) 
– Modul I

 � Die digitale Positionierung als Basis der Online-Präsenz 
 � Erfolgsfaktoren für das Suchmaschinen- bzw. Google-
Ranking sowie Digitales Empfehlungsmarketing

 � Digitale Kund:innenkommunikation und -ansprache mit 
relevantem Content

 Oberursel  UV.1917

 3 Online-Sem. + 1 Präsenz-Tag

€  655
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Online-Kundenberatung und -betreu-
ung in der Versicherungsvermittlung
Experte/-in digitale Kund:innenkommunikation (DMA) 
– Modul III

 � Professionell digital beraten: Erfolgsfaktoren und 
Features guter Onlineberatung

 � Onlineberatung live: Gemeinsames Verkaufen, inkl. 
Tarifierung & digitaler Signatur

 Oberursel  UV.1918

 3 Online-Sem. + 1 Präsenz-Tag

€  655
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Online-Kundenkontakt mit Social Media 
in der Versicherungsvermittlung
Experte/-in digitale Kund:innenkommunikation (DMA) 
– Modul II

 � Digitales Kommunikations- und Kaufverhalten  
– Dort sein, wo der Kunde ist

 � Facebook, WhatsApp und Instagram
 � Regionales Online-Marketing

 Oberursel  UV.1916

 3 Online-Sem. + 1 Präsenz-Tag

€  655
MwSt.-frei

Der Lehrgang besteht aus 3 Modulen

JETZT QR CODE  
SCANNEN
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PRÄSENZSEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Grundlagen BiPRO für den  
Versicherungsvertrieb
Einsatz von BiPRO-Services zur Prozessoptimierung

 � Prozessoptimierung im Kontext der Digitalisierung  
in der Assekuranz

 � Warum BiPRO und wie hilft BiPRO konkret dem/r 
Vermittler/-in

 � BiPRO-Normen in der Praxis 
 � BiPRO, GDV, Vermittlerverbände, TGIC  
(Trusted German Insurance Cloud) sowie SSO e.V.

 � Die digitale Welt – Herausforderungen, Chancen und 
Gefahren für den Vermittler?

 Köln   UV.2314 —  1 Tag

€  325
MwSt.-frei

606060

LEHRGANG – INHOUSE

Geprüfte/-r Makler/-in (DMA)
Maklerunternehmen professionell und erfolgreich führen

Im Qualifizierungsprogramm Geprüfte/r Makler/in (DMA) lernen die Teilneh-
menden entscheidende Lösungsansätze für die Weiterentwicklung ihres Mak-
lerunternehmens kennen. Sie legen damit wichtige Grundlagen für den Auf- und 
Ausbau oder für die Optimierung des Maklerbüros.   

Auf Anfrage 
MwSt.-frei

 � Betriebswirtschaftliche Führung eines Maklerunternehmens
 � Bestandsmanagement /Neukundengewinnung und Marketing eines Maklerunternehmens
 � Interne Organisation und Arbeitsabläufe in einem Maklerunternehmen

 Auf Anfrage  MUV.3256 —  6 Präsenz- oder Onlineseminartage + ½ Online-Prüfungstag 

M A N A G E M E N T



SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Nachhaltigkeit im  
Versicherungsvermittlerbetrieb
Praxisworkshop zur Erarbeitung einer Nachhaltigkeits-
Strategie im eigenen Vermittlerunternehmen

 � Nachhaltigkeit – mehr als ein Konzept in der Produktion
 � Dimensionen der Nachhaltigkeit
 � die 360-Grad-Nachhaltigkeit
 � die individuelle Begriffsbestimmung zum künftigen  
– umfassend nachhaltigen – Einsatz im eigenen 
Unternehmen.

 München   V0039 —  1 Tag

€  350
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Betriebswirtschaft im  
Maklerunternehmen
Maklerunternehmen effektiv, rentabel und erfolgsorien-
tiert führen

 � Unternehmensführung und Planung anhand betriebs-
wirtschaftlicher Kennzahlensysteme

 � Notwendigkeit des Controllings
 � unternehmerisches Denken und Handeln
 � Der Maklerbetrieb der Zukunft

 Berlin   MB.1063 —  1 Tag

€  350
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Nachfolgeplanung im Maklerbetrieb
Übergabemodelle der Nachfolgeregelung

 � Nachfolge allgemein
 � Problemstellung verstehen
 � Aspekte der strategischen Nachfolgeplanung
 � Notwendigkeit und Sinnhaftigkeit verstehen
 � Gegenüberstellung Verkauf vs. Übergabe
 � Kennenlernen verschiedener Übergabe-und  
Gestaltungsmodelle

 � Operative Nachfolgeplanung

 München   UV.722 —  1 Tag

€  325
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Persönlichkeitsentwicklung mit dem 
STRUCTOGRAM®-Trainings-System
Der Schlüssel zur Selbst- und Menschenkenntnis

 � die eigene Persönlichkeit mit allen Chancen und Risiken
 � Biostrukturen anderer Menschen durch Beobachten 
erkennen und interpretieren 

 � individuelle Motive und Bedürfnisse von Kundschaft, 
bzw. Mitarbeiter:innen 

 Auf Anfrage   UV.2009 —  4 Tage

€  1.699
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Erfolgreicher Einstieg in die  
Honorarberatung
Fachmann/frau in der Honorarberatung (DMA)

 � Rechtliche Rahmenbedingungen der Honorarberatung
 � Kosten in Finanzprodukten
 � Einsatz von ETA-Anlagen
 � Erstellen von Brutto-Nettovergleichen sowie finanz-
mathematischen Gut achten

 � Honorarverträge und deren Gestaltung
 � Übungsfälle mit Hilfe des Tablet World

 Göttingen   UV.2249 —  2 Tage

€  474
MwSt.-frei

SEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Rechtsgrundlagen und Maklerrecht für 
die Versicherungsvermittlung
Rechte und Pflichten des Versicherungsmaklers

 � Rechtsstellung und Pflichten des Maklers
 � Vertragsrecht, Wettbewerbsrecht, Datenschutz, 
Haftung, Vergütung

 � Versicherungsvertragsrecht, Prämien, Obliegenheiten, 
AVB, Versicherungsvermittlung, Versicherungsarten 

 Berlin   MB.657 —  1 Tag

€  350
MwSt.-frei

61ausführliche informationen und buchung unter www.deutsche-makler-akademie.de 
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LEHRGANG – INHOUSE

Geprüfte/-r Maklerbetreuer/-in (DMA)
Erfolgreiche Maklerakquisition und -betreuung für mehr Vertriebserfolg

Im Lehrgang „Geprüfte/-r Maklerbetreuer/-in (DVA)“ arbeiten die Teilnehmer:innen 
an den vier Kernaspekten der erfolgreichen Maklerbetreuung und verschaffen sich 
für ihre tägliche Arbeit viele Vorteile und ihrem Unternehmen damit größere Erfolge.

Preis auf Anfrage 

 � Marketing für Maklerbetreuer:innen
 � Kommunikation, Rhetorik und Präsentation im Vertrieb
 � Persönlichkeitsentwicklung
 � Rechtsgrundlagen und Maklerrecht

 Auf Anfrage  MB.503 —  9 Präsenz- oder Onlineseminartage sowie eine Prüfung

PRÄSENZSEMINAR – INHOUSE

Maklercoach (DMA)
Coaching-Ansätze für Maklerbetreuer

Das Rollenverständnis des/der Maklerbetreuers/-betreuerin verändert sich weg 
vom Produktverteiler hin zum/zur Unternehmensberater:in/Coach des/der Mak-
lers/Maklerin. Theoretisches Wissen wird hier am praktischen Beispiel trainiert und 
durch eine praktische Fallstudie untermauert..

Preis auf Anfrage 

 � Modul 1: Organisation und Prozesse im Maklerunternehmen – Grundlagen Aufbau- und  
Ablauforganisation, Notfallmanagement, etc.

 � Modul 2: Grundlagen Coaching für Maklerbetreuer:innen, Praxisfälle und Zielsetzung
 � Modul 3: Umsetzung des Coachings 
 � Studienmaterial für Selbstlernphasen

 Auf Anfrage  V0106 —  6 Tage

M A K L E R B E T R E U U N G
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PRÄSENZSEMINAR – INHOUSE

Digitale Fitness für Maklerbetreuer:innen
Auswirkungen und Handlungsfelder der Digitalisierung in der Maklerbetreuung

Digitales Know-how für mehr Zeitersparnis und intensivere Betreuung: Praxis-
nah vermittelt dieses Seminar den Teilnehmenden die Auswirkungen des digitalen 
Transformationsprozesses und bringt sie auf den neuesten digitalen Stand. 

Preis auf Anfrage 

Block 1: Grundlagen des digitalen Vertriebs und Anwendungsgebiete für Maklerbetreuer
 � Online-Sichtbarkeit und digitale Positionierung 
 � Social Media und digitales Networking 
 � Videoberatung und Onlinepräsentationen

Block 2: Als Digitalisierungsexperte und mit Maklerservices Mehrwerte in der Maklerbetreuung bieten
 � Optimierung der Online-Sichtbarkeit und digitalen Positionierung beim Makler
 � Social Media und digitales Networking Business-Profile und Zielgruppen-Marketing
 � Onlineberatung – Erfolgsfaktoren für das 

 Auf Anfrage  V0107 —  3 – 6 Tage

LEHRGANG – INHOUSE

Digitale Maklerservices für Maklerbetreuer:innen
Mehrwerte durch effiziente Arbeitsprozesse schaffen

Wie können Makler Online-Tools für den Abbau zeitintensiver Arbeits- und Ver-
triebsprozesse einsetzen? Maklerbetreuer werden in die Lage versetzt, den erfor-
derlichen Veränderungsprozess beim Makler nutzenbringend zu unterstützen.

Preis auf Anfrage 

 � Vergleichs- und Analysesoftware, Maklerverwaltungsprogramme und BiPRO-Services,  
Unterstützungsleistungen für Abläufe im Maklerbüro 

 � Digitale Services verkaufen
 � Beratungsprozesse/Dokumentation, Finanzanalyse nach DIN 77230

 Auf Anfrage  V0108 —  1 Tag
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Sachkundelehrgänge,
Aufstiegsfortbildungen,
Hochschulweiterbildungen
Mit den Angeboten der DMA können sich die Teilnehmenden optimal auf die Sach-
kundeprüfungen vor der IHK vorbereiten. Des Weiteren verhelfen Aufstiegsfortbil-
dungen mit IHK- und Hochschulabschluss zum Sprung auf der Karriereleiter, sich von 
der Masse hervorzuheben und gegenüber der Kundschaft Qualität sowie Kompetenz 
nachzuweisen. Die Angebote richten sich an Einsteiger:innen und Aufsteiger:innen in 
der Versicherungs-, Finanz- und Immobilienbranche.
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Sachkundelehrgänge,
Aufstiegsfortbildungen,
Hochschulweiterbildungen

LEHRGANG – OFFEN UND INHOUSE 

Geprüfte/-r Fachmann/-frau für Versicherungsvermittlung IHK 
Qualifizierungsangebote zur Vorbereitung auf die IHK-Sachkundeprüfung – 34d GewO

 Individuelle Vorbereitung auf die IHK Sachkundeprüfung §34d GewO: Vom Begleiteten Lernen mit  
  erfahrenen Referenten sowie Präsenzveranstaltungen über reine Online-Angebote bis hin zu selbst- 
  gesteuerten Lernelementen und Prüfungssimulationen, die Sie so anwenden, wie es Ihre Zeit zulässt.

   Schriftliche Prüfungsvorbereitung durch selbstgesteuertes Lernen ohne Referenten

  Mündliche Prüfungsvorbereitung durch Begleitetes Lernen mit Referent:innen 

Mediengestützter Präsenz-Lehrgang

  V201
  

Blended-Learning-Lehrgang  

  FW.3040

Onlinelehrgang  

  VFM.596

 15 Präsenztage
9 Präsenztage  

12 Onlineseminare 17 Onlineseminare

Selbststudium  
(Lernprogamme, Studienhefte  und Übungstests)

Selbststudium  
(ca. 2 h am Tag mit Lernprogammen, Lernkarteien,  

Übungstest, Podcasts und Skripte)

Selbststudium  
(ca. 3 h am Tag mit Lernprogammen, Lernkarteien,  

Übungstest, Podcasts und Skripte)

 4 Monate  3 – 6 Monate   3 Monate

GGF. STAATLICHE  
FÖRDERMÖGLICHKEITEN  
über die Agentur für Arbeit

Preis auf Anfrage Preis auf Anfrage € 1.190 MwSt.-frei

Lernprogramme + Online-Tests 

  WBT.2374

Online-Tests 

  WBT.2376

Selbststudium  
(mit 13 Lernprogrammen und Prüfungssimulation (ca. 2000 Fragen))

Selbststudium  
(Prüfungssimulation (ca. 2000 Fragen))

 12 Monate Lizenzlaufzeit  12 Monate Lizenzlaufzeit

 € 388 zzgl. MwSt. € 195 zzgl. MwSt. 

Online-Training Mündliche Prüfung 

  VFM.294

Präsenz-Training Mündliche Prüfung 

  VFM.2292

 3 Onlineseminare à 90 Minuten an einem Tag  1 Tag

 € 195 MwSt.-frei € 295 MwSt.-frei

Sachkunde- 
Basisausbildung

  Schriftliche und Mündliche Prüfungsvorbereitung durch Begleitetes Lernen mit Referent:innen 

Inklusive  
Podcast
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SACHKUNDELEHRGÄNGE, AUFSTIEGSFORTBILDUNGEN, HOCHSCHULWEITERBILDUNGEN

JETZT QR CODE  
SCANNEN

In Teilen in Kooperationen mit 

&

Ihre Ansprechpartnerin

Stefanie Semmelmann
 0921 788 984665 
  semmelmann@deutsche-makler-akademie.de



LEHRGANG – OFFEN UND INHOUSE 
Geprüfte/-r Finanzanlagenfachmann/-frau IHK  
Qualifizierungsangebote zur Vorbereitung auf die IHK-Sachkundeprüfung – 34f GewO

 Individuelle Vorbereitung auf die IHK Sachkundeprüfung §34f GewO: Vom Begleiteten Lernen mit  
  erfahrenen Referenten sowie Präsenzveranstaltungen über reine Online-Angebote bis hin zu selbst- 
  gesteuerten Lernelementen und Prüfungssimulationen, die Sie so anwenden, wie es Ihre Zeit zulässt.

  Mündliche Prüfungsvorbereitung durch Begleitetes Lernen mit Referent:innen 

Präsenzlehrgang

  FAF.2310
  

Onlinelehrgang  

  FAF.3048

 4 Präsenztage 12 Onlineseminare

Selbststudium  
(mit Lernmaterialien und Prüfungssimulation)

  ca. 1 Monat  3 Monate

 € 1.190 MwSt.-frei € 990 MwSt.-frei

   Schriftliche Prüfungsvorbereitung durch selbstgesteuertes Lernen ohne Referenten

Lernprogramme + Online-Tests 

  WBT.1488

Selbststudium  
(mit Lernprogramm und Prüfungssimulation)  

 12 Monate Lizenzlaufzeit

 € 159 zzgl. MwSt. 

Online-Training Mündliche Prüfung 

  FAF.3058

 2 Onlineseminare à 90 Minuten an einem Tag

 € 195 MwSt.-frei

  Schriftliche Prüfungsvorbereitung durch Begleitetes Lernen mit Referent:innen  
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Ihr Ansprechpartner

Christopher Böhner 
 0921 788 984663 
  boehner@deutsche-makler-akademie.de

JETZT QR CODE  
SCANNEN

In Teilen in Kooperationen mit 

&



  Mündliche Prüfungsvorbereitung durch Begleitetes Lernen mit Referent:innen 

Präsenzlehrgang

  IDV.1724
  

Onlinelehrgang  

  IDV.1762

 6 Präsenztage 15 Onlineseminare

Selbststudium  
(mit Lernmaterialien und Prüfungssimulation)

 ca. 1 Monat  2 Monate

 € 1.450 MwSt.-frei € 990 MwSt.-frei

   Schriftliche Prüfungsvorbereitung durch selbstgesteuertes Lernen ohne Referenten

Lernprogramme + Lernkarteisystem 

  IMF.1000

Selbststudium  
(mit Lernprogramm und Lernkarteisystem)

 12 Monate Lizenzlaufzeit

 € 299 zzgl. MwSt. 

Online-Training Mündliche Prüfung 

  IDV.1730

 2 Onlineseminare à 90 Minuten an einem Tag

 € 138 MwSt.-frei

LEHRGANG – OFFEN UND INHOUSE 
Geprüfte/-r Fachmann für Immobiliardarlehensvermittlung (IHK) 
Qualifizierungsangebote zur Vorbereitung auf die IHK-Sachkundeprüfung – 34i GewO

 Individuelle Vorbereitung auf die IHK Sachkundeprüfung §34i GewO: Vom Begleiteten Lernen mit  
  erfahrenen Referenten sowie Präsenzveranstaltungen über reine Online-Angebote bis hin zu selbst- 
  gesteuerten Lernelementen und Prüfungssimulationen, die Sie so anwenden, wie es Ihre Zeit zulässt.

  Schriftliche und Mündliche Prüfungsvorbereitung durch Begleitetes Lernen mit Referent:innen 
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SACHKUNDELEHRGÄNGE, AUFSTIEGSFORTBILDUNGEN, HOCHSCHULWEITERBILDUNGEN

Ihr Ansprechpartner

Christopher Böhner 
 0921 788 984663 
  boehner@deutsche-makler-akademie.de

JETZT QR CODE  
SCANNEN

In Teilen in Kooperationen mit 

&
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Versicherungs- 
betriebswirt/-in  

(DVA)

Bachelor of Arts 
(B. A.)

1. – 3. Semester 4. – 8. Semester

Als Zwischenabschluss 
können Sie im 6. Semester 

nach Absolvieren einer 
Prüfung den branchenweit 

anerkannten Abschluss 
Versicherungsbetriebs-
wirt/-in (DVA) erwerben.

Der akademische  
Hochschulabschluss wird 

durch die Technische 
Hochschule Köln verliehen. 
Voraussetzung hierfür ist 

das erfolgreiche Absolvieren 
aller erforderlichen Studien-

module des Studiengangs 
Insurance Management 
und der Bachelor-Thesis.

Der Studiengang ist akkreditiert durch die 
Foundation of International Business 
Administration Accreditation (FIBAA).
Die Stiftung fördert Transparenz, Qualität und 
Internationalität in der Hochschulbildung und 
gewährleistet eine länderübergreifende Ver-
gleichbarkeit des Bachelorabschlusses.

Geprüfte/-r  
Fachwirt/-in für  
Versicherungen  
und Finanzen/  

für Finanzberatung

Der Fachwirtabschluss  
wird als Vorqualifikation  

mit 70 ECTS angerechnet 
und ersetzt die ersten drei 

Semester. Sie erwerben 
hiermit die Hochschul-
zugangsberechtigung. 

PROGRAMMAKKREDITIERT
nach                                          durch 

Ihr Weg zum  
Hochschulabschluss

Die 
Hochschul-

weiterbildungen 

Finanzfachwirt (FH) & 

Betriebwirt bAV (FH)

finden Sie auf 

Seite 74f.
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LEHRGANG 
Geprüfte/-r Fachwirt/-in für Versicherungen und Finanzen IHK  
Flexible Lernmodelle zugeschnitten auf berufsbegleitendes Lernen

 Berufserfahrene in der Versicherungs- und Finanzwirtschaft, die zukünftig 
 selbstständig oder in Unternehmen (Versicherung- und Finanzdiensleistun-
gen, Banken, Handel, Industrie) eigenständig verantwortungsvolle Aufgaben 
ausüben wollen.

€ 3.860  
MwSt.-frei

Expresslehrgang im Onlineformat Mediengestützter Lehrgang

Online /  München  München

 Herbst  Frühjahr

 12 Monate  18 Monate

 � Wöchentliche Online-Seminare:  
2 x unter der Woche abends  
sowie jeden 2. Samstag im Monat  
(8.30 bis 17.30 Uhr)

 � intensive Betreuung durch E-Tutoren
 � verständlich aufgebaute Literatur 
(Print & Digital)

 � Hausarbeiten
 � regelmäßige Lernerfolgskontrollen
 � Prüfungsvorbereitung und interne  
Prüfung am Studienort München

 � Wöchentliche Online-Seminare:  
1 x unter der Woche abends

 � Präsenzunterricht am Studienort  
einmal im Monat   
(Freitag 14 bis 19 Uhr & Samstag 8.30 bis 17.30 Uhr)

 � intensive Betreuung durch E-Tutoren
 � verständlich aufgebaute Literatur  
(Print & Digital)

 � Hausarbeiten
 � regelmäßige Lernerfolgskontrollen
 � Prüfungsvorbereitung und interne  
Prüfung

 V7405  V7405

In Teilen in Kooperationen mit      

A

SACHKUNDELEHRGÄNGE, AUFSTIEGSFORTBILDUNGEN, HOCHSCHULWEITERBILDUNGEN
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STUDIUM 
Versicherungsbetriebswirt/-in (DVA) 
Berufsbegleitend zum Branchenabschluss mit Perspektive

 Mitarbeiter mit Erfahrung in der Versicherungswirtschaft, die  
  berufsbegleitend einen akademischen Abschluss erlangen möchten  
  oder Mitarbeiter, die zukünftig Fach- und Führungsaufgaben in der  
  Versicherungswirtschaft übernehmen möchten

€ 6.068  
MwSt.-frei

 � Fachliche Kompetenz für alle relevanten Arbeitsfelder in der Versicherungswirtschaft
 � Auf die Versicherungs- und Finanzdienstleistungsbranche ausgerichtet
 � Bereitet Sie auf Herausforderungen der globalen und digitalen Finanzwirtschaft vor
 � Vermittelt Kompetenzen zur aktiven Gestaltung der digitalen Transformation im Unter nehmen

  Diverse Orte  V7011  —  3 Semester 

In Teilen in Kooperationen mit      

B
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STUDIUM 
Bachelor of Arts (B.A.) Insurance Management 
Berufsbegleitendes Studium – die Vorbereitung auf Fach- und Führungsaufgaben

 Mitarbeiter mit Erfahrung in der Versicherungswirtschaft, die  
  berufsbegleitend einen akademischen Abschluss erlangen möchten  
  oder Mitarbeiter, die zukünftig Fach- und Führungsaufgaben in der  
  Versicherungswirtschaft übernehmen möchten

€ 9.685  
MwSt.-frei

 � Neue Module Data Science und Wirtschaftspsychologie
 � Modulübergreifende Themenschwerpunkte Digitalisierung und Nachhaltigkeit
 � Anerkannter akademischer Abschluss für eine Branche im Wandel
 � Vier Jahre, drei Abschlüsse
 � Fachspezifisches Versicherungswissen
 � FIBAA-Akkreditierung

  Diverse Orte  V113 —  5 Semester 

In Teilen in Kooperationen mit      

C

SACHKUNDELEHRGÄNGE, AUFSTIEGSFORTBILDUNGEN, HOCHSCHULWEITERBILDUNGEN
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Wahlmöglichkeit Vertrieb
Bei Wahl des Schwerpunkts „Vertrieb“ sind zwei Module 
speziell auf den Versicherungsvertrieb ausgerichtet. Teil-
nehmende besuchen Veranstaltungen zu psychologischen 
und rechtlichen Aspekten sowie zur Digitalisierung im 
Direktvertrieb. Damit erwerben sie Fähigkeiten, die für 
zukünftige Führungsaufgaben benötigt werden.

Für Durchstarter:innen: Duales Studium
Die Studienorte Berlin und München ermöglichen es 
Interessenten mit Hochschulzugangsberechtigung schon 
während oder nach der Ausbildung zum/zur Kaufmann/-
frau dual neben dem Beruf zu studieren.

JETZT QR CODE  
SCANNEN
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CAMPUS INSTITUT unter  
dem Dach der Deutschen  
Makler Akademie (DMA)
Persönliche Atmosphäre und hochwertige Abschlüsse, versierte Dozenten*innen 
und langjährige Hochschulkooperationen – das CAMPUS INSTITUT ist als Weiter-
bildungsspezialist für Berufe in der Finanz- und Versicherungswirtschaft seit mehr 
als 20 Jahren etabliert und anerkannt. Zum 1. Januar 2023 wird die Deutsche Makler 
Akademie (DMA) das CAMPUS INSTITUT übernehmen und als eigenständige Marke 
weiterführen.

Ihre Ansprechpartnerin

Sabrina Wagner 
 0921 788 984-0 
  wagner@deutsche-makler-akademie.de
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CAMPUS INSTITUT unter  
dem Dach der Deutschen  
Makler Akademie (DMA)
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CAMPUS INSTITUT

LEHRGANG – OFFEN & INHOUSE

Sachkundelehrgang Rentenberater/-in 
Theoretische Sachkunde gemäß RDG

Rentenberater:innen vereinen die Kompetenzen verschiedener Beratungsfelder 
und agieren als unabhängige, fachkundige Ansprechpersonen für Unternehmen 
und Privatpersonen rund um das Thema Rente. Der Lehrgang erfüllt die vorge-
schriebenen 150 Unterrichtsstunden für den theoretischen Kenntnisnachweis 
zur Registrierung als Rentenberater:in.

€ 7.099 
MwSt.-frei  

Prüfungsgebühr: € 400

 � Gesetzliche Grundlagen
 � Die Sozialversicherung
 � Das Solidaritätsprinzip in der Sozialversicherung  
– Finanzierungs- und Versicherungslösungen heute und zukünftig

 � Rechtliche Vertiefungen und deren praktischer Bezug
 � Die Rentenberatung in der Praxis

   Lehrgang 1 (Süd) München/Stuttgart   oder Lehrgang 2 (Nord) Hamburg/Berlin   BAV.2265

oder  Blended   RB.2022 —  19 Präsenztage verteilt auf drei Präsenzblöcke à 6 Tage 
  CAMPUS Institut 

Das Solidaritätsprinzip 
in der 

Sozialversicherung

Das Solidaritätsprinzip 
in der 

Sozialversicherung

Zielgerichtete Nutzung 
von Gesetzen
 in der Rentenberatung

Zielgerichtete Nutzung 
von Gesetzen
 in der Rentenberatung

Rechtliche Vertiefungen 
und deren 

praktischer Bezug

Rechtliche Vertiefungen 
und deren 

praktischer Bezug

Die Rentenberatung 
in der Praxis

Die Rentenberatung 
in der Praxis

Gesetzliche
Grundlagen
Gesetzliche
Grundlagen

Die 
Sozialversicherung

Die 
Sozialversicherung

Präsentationstechniken 
für den tätigkeits-
spezifischen Alltag

Präsentationstechniken 
für den tätigkeits-
spezifischen Alltag

THEORIETHEORIE

PRAXISPRAXIS

Rentenberater

JETZT QR CODE  
SCANNEN



LEHRGANG – OFFEN 

Betriebswirt/-in bAV (FH)
Deutschlands bAV-Ausbildung Nr. 1

Fachwissen im Bereich der betrieblichen Altersvorsorge hat in den letzten Jahren stark 
an Bedeutung gewonnen. Neben der Implementierung von Direktversicherungen und 
Pensionskassen ist die Sanierung bestehender Versorgungswege ein zusätzlicher Be-
standteil geworden. 
Für Unternehmen wird die betriebliche Altersvorsorge immer interessanter. Dabei 
geht es nicht nur um den Imagegewinn und die Erfüllung des gesetzlichen Anspruchs 
auf Entgeltumwandlung.

€ 9.159 
MwSt.-frei  

Prüfungsgebühr: € 400

Die Dauer der Weiterbildung beträgt drei Semester neben dem Beruf. Insgesamt werden 36 Veranstal-
tungstage in einer Kombination aus interaktiven Live-Video-Vorlesungen und Präsenzveranstaltungen 
an der Hochschule Koblenz angeboten. Bei den Veranstaltungen vor Ort treffen sich die Studierenden des 
Jahrganges aus dem ganzen Bundesgebiet und haben die Gelegenheit zum persönlichen Kennenlernen und 
Austausch. 
Die Vorlesungsveranstaltungen erstrecken sich hauptsächlich über die ersten beiden Semester. Die Leis-
tungen des dritten Semesters bestehen aus einer Projektarbeit (wissenschaftliche Arbeit zu einem selbst-
gewählten Thema) sowie dem Training von bAV-Praxisfällen. Dies wird am Ende des dritten Semesters in 
Form einer mündlichen Prüfung abgefragt. 
Alle Prüfungen sind in die Vorlesungsphasen integriert und die Prüfungsinhalte beziehen sich auf das jeweils 
vorangegangene Semester. Ein Studienstart ist jedes Jahr zum Sommersemester (Frühjahr) und zum Win-
tersemester (Herbst) möglich.

  Koblenz / München (Start: Frühjahr 2023) sowie Koblenz / Berlin (Start: Herbst 2023)   BW.2317

  35 Tage —  CAMPUS Institut
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NEU

Auf Seite 86 finden Sie noch weitere 
bAV-Seminare des Campus Instituts:

 � Sachkundelehrgang Rentenberater/-in  
– BLENDED

 � Fokus: GGF-Versorgung
 � Neues aus der bAV JETZT QR CODE  

SCANNEN



LEHRGANG – OFFEN

Finanzfachwirt*in (FH)
Die Hochschulweiterbildung für den Finanz-, Versicherungs- und Bankvertrieb

Makroökonomische Entwicklungen sorgen dafür, dass die Beratung im Bereich Finan-
zen und Versicherungen komplexer und vielschichtiger wird. Die Themen Vorsorge, 
Finanzplanung sowie vorausschauende und solide Absicherung werden für Kunden u.a. 
aufgrund demographischer Veränderungen immer wichtiger. Kunden sind zudem gut 
informiert, kritisch und mit modernen Informationstechnologien vernetzt.

€ 5.900 
MwSt.-frei  

Prüfungsgebühr: € 400

Der Abschluss Finanzfachwirt*in (FH) wird mit einem  öffentlich-rechtlichen Hochschulzertifikat   
unabhängig belegt und bestätigt einen Kompetenzvorsprung im Bereich Finanzen und Versicherungen 
gegenüber Kunden, Kollegen und Wettbewerbern. 
Absolventen des Studiums 

 � genießen Aufstiegschancen im Unternehmen und steigern ihr Einkommen
 � erhalten bevorzugten Zugang zu attraktiven Kundengruppen, die sie rechtssicher und kompetent beraten 
 � erfüllen mit entsprechender Berufspraxis gleichzeitig alle gesetzlichen Anforderungen zu den Sachkunde-
nachweisen nach §34d, §34f und §34i GewO!

 � profitieren von hervorragenden beruflichen Perspektiven durch das über viele Jahre gewachsene Absol-
venten-Netzwerk.

Die Kooperation zwischen der Hochschule Schmalkalden und dem CAMPUS INSTITUT repräsentiert die 
Verbindung von wissenschaftlichem Anspruch mit hohem Praxisbezug. Die Vorlesungen, Studienmate-
rialien und Prüfungen dieses berufsbegleitenden Studiums sind so organisiert, dass eine größtmögliche 
Vereinbarkeit mit den beruflichen Anforderungen sichergestellt ist: 5 Präsenzphasen je 4 – 5 Tage /  
11 Online-Veranstaltungen je 1 oder 2 Tage / Prüfungen direkt in die Vorlesungsphasen integriert. 
Inhaltlicher Schwerpunkt der Weiterbildung ist der Erwerb detaillierter und aktueller Fachkenntnisse in 
allen Bereichen der privaten Absicherung und Vermögensbildung sowie der verschiedenen Kapitalanlage-
möglichkeiten:

 � Volks- und Betriebswirtschaftslehre
 � Bilanzierung
 � Wirtschafts- und Steuerrecht
 � Gesellschaftsrecht und steuerrechtliche Aspekte von Kapitalanlagen
 � Gesetzliche Sozialversicherung, private Absicherung und betriebliche Altersvorsorge
 � Finanz- und Versicherungsmathematik
 � Bank und Börse
 � Immobilienmanagement und -finanzierung
 � Anlageklassen Offene, Geschlossene und Private Equity Fonds
 � Compliance und Kundenberatung 

 Online  Schmalkalden, München   FF.2316  —  11 Monate

 CAMPUS Institut  & Hochschule Schmalkalden
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CAMPUS INSTITUT

NEU

JETZT QR CODE  
SCANNEN
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DMA
eLearning @kademie
Haben Sie Lust auf entspannte Lernsessions? Entscheiden Sie selbst, wann und wo 
Sie lernen möchten und das ganze ohne Reisekosten. Die Online-Medien eignen sich 
für Personen, die sich zeit- und/oder ortsunabhängig Wissen in unterschiedlichen Be-
reichen aneignen möchten. Weiterbildung für Ihre berufliche Weiterentwicklung ganz 
bequem online.

Ihr Ansprechpartner

Alexander Heimrath 
 0921 788 984661 
  heimrath@deutsche-makler-akademie.de
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Durchführungsgarantie  
Online-Seminare 

Alle Online-Seminare  
bis max. 120 min  
finden garantiert statt.



eLearning @kademie 

AUSSUCHEN BUCHEN DURCHSTARTEN

kurz vorgestellt

vielfältig.

live & interaktiv.

selbstbestimmt.

Über 450 Online-Lernstunden

Über 300 Online-Seminare

Ca. 170  
Lernprogramme

  Ca. 50  
Lernvideos

bequem.
Verwaltung von Lernzeit 

wird übernommen

IDD-
konform!

MaBV-
konform!

Weiterbildungs- 
Abo mit 

Stunden
5, 10, 15

&
vielseitig.

Zugriff auf ein breites 
Themenspektrum

flexibel.
Freie Zeiteinteilung

DMA
eLearning @kademie

DMA eLearning @kademie

im Bereich Versicherungenim Bereich Immobilien
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LEHRGANG — ONLINE 

Geprüfte/-r Finanzanlagenfachmann/-frau IHK
Online-Lehrgang zur Vorbereitung auf die IHK-Sachkundeprüfung - §34f GewO 
Inhalte
Kenntnisse für Beratung und Vertrieb von Finanzanlageprodukten  • Offene Investmentvermögen  • Kundenberatung

  Vermittler von Finanzanlageprodukten, die die geforderte Sachkundeprüfung vor der IHK ablegen müssen.

 Online  FAF.3048  —  12 Onlineseminare à 90 Minuten + Selbstlernprogramm

€ 990
MwSt.-frei

Online-Lehrgänge zur Sachkundequalifizierung (IHK)

LEHRGANG — ONLINE 

Geprüfte/-r Fachmann/Fachfrau für Versicherungsvermittlung IHK
Online-Lehrgang zur Vorbereitung auf die IHK-Sachkundeprüfung
Inhalte
• Rechtliche Grundlagen  • Gesetzliche und private Rentenversicherung  • Lebensversicherung/Altersvermögensgesetz 
• Betriebliche Altersversorgung  • Gesetzliche und private Unfallversicherung  • Gesetzliche und private Kranken- und 
Pflegeversicherung  • Hausrat- und Gebäudeversicherung  • Kraftfahrtversicherung  • Haftpflichtversicherung 
• Rechtsschutzversicherung  • Prüfungsvorbereitung

  Alle gewerbsmäßig tätigen Versicherungsmakler und Versicherungsvertreter sowie Versicherungsberater, die die 
  geforderte Sachkundeprüfung (nach den Vorgaben der EU-Richtlinie) vor der IHK ablegen müssen und sich zeit- 
   bzw. ortsunabhängig vorbereiten wollen.

 Online   VFM.596 —  17 Onlineseminare à 90 Minuten + Selbstlernprogramm

€ 1.190
MwSt.-frei

Inklusive  
Podcast
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LEHRGANG — ONLINE 

Geprüfte/-r Fachmann/-frau für Immobiliardarlehensvermittlung IHK
Online-Lehrgang zur Vorbereitung auf die IHK-Sachkundeprüfung - §34i GewO
Inhalte
• Kenntnisse für die Immobiliardarlehensvermittlung und -beratung  • Finanzierung und Kreditprodukte  
• Kundenberatung

  Mitarbeiter im Vertrieb, die Immobiliendarlehen vermitteln.

 Online  IDV.1762 —  15 Onlineseminare à 90 Minuten + Online-Lernkartei-System

 € 990
MwSt.-frei

Inklusive  
Podcast



Der Lehrgang besteht aus 3 Modulen

ONLINE-LEHRGANG – OFFEN & INHOUSE

Online-Weiterbildung Experte/-in Krankenversicherung (DMA)
Praxisnahes Krankenversicherungswissen

Eine kompetente Beratung im Bereich der KV erfordert tiefe Kenntnisse sowohl zur 
Privaten als auch zur Gesetzlichen KV. Dieser Online-Lehrgang vemittelt tiefes Fach-
wissen zu beiden Bereichen und geht auch auf die Soziale Pflegeversicherung ein. 

€ 1.298 
MwSt.-frei

 � Modul I: Gesetzliche Kranken- und Pflegeversicherung 
 � Modul II: Private Krankenversicherung 
 � Modul III: Spezialwissen zur Privaten Krankenversicherung

Online  ON.3072  oder    Köln    KV.2555

  9 Online Seminare á 240 Minuten + eine Online-Prüfung á 90 Minuten  

K R A N K E N V E R S I C H E R U N G

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Gesetzliche Kranken- und  
Pflegeversicherung
Experte/-in Krankenversicherung – Modul I

 � Die Gesetzliche Krankenversicherung
 � Die soziale Pflegeversicherung
 � Mutterschutz und Elternzeit

Online  KV.9000

 3 Online Seminare á 240 Minuten

€  499
MwSt.-frei

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Spezialwissen zur Privaten  
Krankenversicherung
Experte/-in Krankenversicherung – Modul III

 � Beamt:innen und Beihilfe
 � Pflege- und Pflegezusatzversicherung
 � Krankenversicherung von Deutschen im Ausland
 � Krankenversicherung von Ausländer:innen  
in Deutschland

 � Einführung in die betriebliche Krankenversicherung
 � Beratungs- und Betreuungspflichten des/der  
Versicherungsmaklers/-maklerin

Online  KV.9002

 3 Online Seminare á 240 Minuten

€  499
MwSt.-frei

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Private Krankenversicherung
Experte/-in Krankenversicherung – Modul II

 � Die Private Krankenversicherung
 � Markt und Chancen
 � Die kund:innengerechte Beratung
 � Vertragliche Besonderheiten

Online  KV.9001

 3 Online Seminare á 240 Minuten

€  499
MwSt.-frei

Zum Thema Vorsorge bieten wir folgende Online-Seminare an:

DMA eLearning @kademie
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JETZT QR CODE  
SCANNEN
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ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Private Altersvorsorge 
Möglichkeiten der finanziellen Absicherung

€ 229
MwSt.-frei

  3 * 90 Minuten an einem Tag   PV.3068

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Die Gesetzliche Unfallversicherung 
Grundlagen und Beratungsansätze

€ 138
MwSt.-frei

  3 * 90 Minuten an einem Tag

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Die Rentenformel in der GRV 
In der Vorsorgeberatung richtig eingesetzt und angewandt

€ 49
MwSt.-frei

  60 Minuten

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Hinterbliebenenversorgung in der GRV  
Versorgungslücken und Lösungen

€ 49
MwSt.-frei

  60 Minuten

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Die BU-Treppe als Beratungsansatz in der Vorsorgeberatung 
Erfolgreiche BU- und Vorsorgeberatung

€ 49
MwSt.-frei

  60 Minuten

808080

  V.0008  

  ON.2093

  ON.2625

  ON.2089

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Die Gelbe-Schein-Regelungen in der Arbeitskraftabsicherung 
Die Arbeitsunfähigkeit als Leistungsgrund

€ 49
MwSt.-frei

  60 Minuten   ON.3047

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Die Grundfähigkeitsversicherung – Absicherung für den Ernstfall 
Ein alternatives Produkt der Arbeitskraftabsicherung

€ 49
MwSt.-frei

  60 Minuten   ON.3049

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Die Unfallversicherung in der Arbeitskraftabsicherung 
Alternative oder Ergänzung

€ 49
MwSt.-frei

  60 Minuten   ON.3050

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Dread-Disease- und BU-Versicherungen in der Arbeitskraftabsicherung 
Selbstständige Versicherungen oder ein notwendiger Zusatzbaustein?

€ 49
MwSt.-frei

  60 Minuten   ON.3058

ONLINE-SEMINARREIHE  – OFFEN & INHOUSE

Arbeitskraftabsicherung
€ 168 
MwSt.-frei

  ON.3076
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ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Aktuelles zur Pflegeversicherung
Fresh-up

€ 69
MwSt.-frei

  90 Minuten   KV.3069

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Das richtige Risikomanagement im Bereich Vorsorge 
Fallstricke in der Biometrie

€ 79
MwSt.-frei

  120 Minuten   V0017

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Kinder und Hausfrauen/-männer im System der Gesetzlichen  
Unfallversicherung 
Gesetzliche und private Unfallversicherungen im häuslichen Umfeld

€ 49
MwSt.-frei

  60 Minuten   ON.2628

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Die eigenen Kinder richtig absichern 
Eltern bei der Absicherung der eigenen Kinder passend beraten

€ 49
MwSt.-frei

  60 Minuten   ON.2619

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Vermögensaufbau für junge Menschen (Generation 18+) 
Grundlagen für die zielgerichtete Beratung und Produktauswahl

€ 79
MwSt.-frei

  120 Minuten   ON.2301

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Vermögensaufbau für die Lebensphase ab 30 Jahre  
Grundlagen für die zielgerichtete Beratung und Produktauswahl 

€ 79
MwSt.-frei

  120 Minuten   ON.2302

ONLINE-SEMINARREIHE  – OFFEN & INHOUSE

Lebensphasenplanung im Versicherungsvertrieb
Absicherung und Vorsorge vom Kindes- bis ins Rentenalter

€ 249 
MwSt.-frei

In dieser Online-Seminarreihe werden zielgruppenfokussierte Beratungsansätze zu Absicherungs- und Vor-
sorgemöglichkeiten in den unterschiedlichen Lebensphasen vermittelt. 

  420 Minuten   KV.1234

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Frühzeitige Ruhestandsabsicherung ab dem 50. Lebensjahr  
Basisseminar für die Beratung der Generation 50+ 

€ 79
MwSt.-frei

  120 Minuten   ON.2303
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ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Grundlagen des Erbrechts und die Vererbbarkeit von Versicherungsprodukten
Fresh-up

€ 69
MwSt.-frei

  90 Minuten   ON.2015

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Patientenverfügungen und Vollmachten rechtsicher eingesetzt
Die praxisnahe Umsetzung im Makleralltag

€ 69
MwSt.-frei

  2 x 90 Minuten   KV.2558

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Hausfrauen/-männer richtig absichern
Besonderheiten der Mütterrente

€ 49
MwSt.-frei

  60 Minuten   ON.2618

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

BU in Versorgungswerken
Vertriebliche Tipps und Tricks für den Beratungsalltag

€ 69
MwSt.-frei

  60 Minuten   ON.2090

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Aktien- und Rentenfonds in der Vorsorge-/Investmentberatung 
Grundlagen Aktien, Anleihen und Investmentfonds

€ 69
MwSt.-frei

  90 Minuten   ON.2403

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Anlageklassen von Fonds in der Vorsorge-/Investmentberatung 
Verschiedene Anlageklassen und Bezeichnungen von Fonds

€ 69
MwSt.-frei

  90 Minuten   ON.2404

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Gesamtrisikoindikator nach PRIIPS in der Vorsorge-/Investmentberatung 
Welche Risikoklassen zu welchem Anlegertyp passen

€ 69
MwSt.-frei

  90 Minuten   ON.2405

ONLINE-SEMINARREIHE  – OFFEN & INHOUSE

Fonds in der Vorsorge-/Investmentberatung
Seminarreihe zur Beratung von Fonds und Fondspolicen - Grundlagen

€ 184 
MwSt.-frei

Offene Investmentvermögen im Rahmen Vorsorge- und Anlageberatung praxisnah 
erklären, einordnen und bewerten: Das ist das Ziel dieses Seminars. Es vermittelt 
fundiertes Grundlagenwissen und praxisorientierte Beratungskompetenz. 

  3 x 90 Minuten   ON.2402



83ausführliche informationen und buchung unter www.deutsche-makler-akademie.de 

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Risikokompetente Kunden in der Vorsorge-/Investmentberatung 
Risikokompetente Anleger erreichen mehr

€ 69
MwSt.-frei

  90 Minuten   ON.2991

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Risikokommunikation in der Vorsorge-/Investmentberatung 
Praxistipps für die Kommunikation von Risiken der Kapitalanlage im Beratungsgespräch

€ 69
MwSt.-frei

  90 Minuten   ON.1227

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Risikokennzahlen von Fonds in der Vorsorge-/Investmentberatung 
Volatilität, Maximum Drawdown und der Tracking Error zur Beurteilung eines Fonds

€ 69
MwSt.-frei

  90 Minuten   FVA.2848

ONLINE-SEMINARREIHE  – OFFEN & INHOUSE

Risikokompetenz in der Vorsorge-/Investmentberatung
Seminarreihe zur Beratung von Fonds und Fondspolicen - Risikokompetenz

€ 184 
MwSt.-frei

Diese Online-Seminarreihe vermittelt Wissen und praxisnahe Beratungsansätze,  
um Kunden/innen auf der emotionalen Ebene abzuholen und ihnen Wege zu mehr 
renditeorientierten Vorsorge-Lösungen aufzuzeigen. 

  3 x 90 Minuten   V0034

83ausführliche informationen und buchung unter www.deutsche-makler-akademie.de 
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ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Basisrisiken in Fonds in der Vorsorge-/Investmentberatung 
Beratungsansätze zur eleganten Erklärung von Chancen und Risiken

€ 69
MwSt.-frei

  90 Minuten   FVA.2847

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Alpha, Beta und Sharpe-Ratio zur Beurteilung eines Fonds 
Risikokennzahlen von Fonds in der Vorsorge-/Investmentberatung (2)

€ 69
MwSt.-frei

  90 Minuten   FVA.3054

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Risikostreuung mit Fonds in der Vorsorge-/Investmentberatung 
Aufbau, Diversifikation und Einflussfaktoren von Aktien- und Rentenfonds

€ 69
MwSt.-frei

  90 Minuten   FVA.2849

ONLINE-SEMINARREIHE  – OFFEN & INHOUSE

Risiken in Fonds, Kennzahlen und Diversifikation in der 
Vorsorge-/Investmentberatung
Seminarreihe zur Beratung von Fonds und Fondspolicen - Risiken

€ 184 
MwSt.-frei

Diese Online-Seminarreihe vermittelt Wissen und Beratungsansätze zur eleganten 
Erklärung von Kennzahlen, Chancen und Risiken fondsgebundener Altersvorsorge 
und Geldanlage sowie den Vorteilen einer Risikostreuung durch Diversifikation. 

  3 x 90 Minuten   V0036

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Schenkungs-, Erb- und Steuerrecht für die Vorsorge-/Investmentberatung
Grundlagen des Schenkungs-, Erb- und Steuerrechts

€ 69
MwSt.-frei

  90 Minuten   ON.2133
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ONLINE-LEHRGANG – OFFEN & INHOUSE

Online-Weiterbildung  
Experte/-in Betriebliche Altersversorgung (DMA)
Intensives Expert:innenwissen für unabhängige Vermittler:innen

Die Thematik der betrieblichen Altersvorsorge steht im Fokus dieses Online-Lehrgangs, 
der Aspekte wie Direktversicherung oder Pensionskasse ebenso beleuchtet wie die 
wesentlichen Besonderheiten der Gesellschafter-Geschäftsführer-Versorgung.

€ 1.290 
MwSt.-frei

 � Modul I: Direktversicherung und Pensionskasse im Rahmen der Entgeltumwandlung  
(Fachmann für Direktversicherung (DMA))

 � Modul II: Arbeitgeberfinanzierte bAV und Besonderheiten der Unterstützungskasse
 � Modul III: Einführung in die Gesellschafter-Geschäftsführer-Versorgung

Online  ON.2976 oder   Hamburg oder Stuttgart   BAV.2265

 9 Online Seminare á 240 Minuten + eine Online-Prüfung á 90 Minuten   

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Direktversicherung und Pensionskasse 
im Rahmen der Entgeltumwandlung
Experte/-in Betriebliche Altersversorgung (DMA) –  
Modul I (Fachmann für Direktversicherung (DMA))

 � Die 5 Durchführungswege
 � Grundlagen des Arbeitsrechts
 � Entgeltumwandlung im Rahmen des § 3 Nr. 63 EStG: 
Steuer- und Sozialversicherung

 � Besonderheiten: Portabilität, Elternzeit u. a.

Online  BAV.14 —  2 Tage

€  499
MwSt.-frei

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Einführung in die Gesellschafter- 
Geschäftsführer-Versorgung
Experte/-in Betriebliche Altersversorgung (DMA) – 
Modul III

 � Grundprinzip der Pensionszusage
 � Bilanzielle Auswirkungen
 � Überblick: Ausfinanzierungsmöglichkeiten
 � Schwerpunkt: kongruente Rückdeckung

Online  BAV.16 —  2 Tage

€  499
MwSt.-frei

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Arbeitgeberfinanzierte bAV und  
Besonderheiten der Unterstützungskasse
Experte/-in Betriebliche Altersversorgung (DMA) – 
Modul II

 � Arbeitgeberfinanzierung in der bAV
 � Die kongruent rückgedeckte Unterstützungskasse
 � Arbeits-, Steuer- und Sozialversicherungsrecht,  
Insolvenzschutz (PSV-Pflicht)

 � Besonderheiten: u. a. Ausscheiden des/der  
Mitarbeiters/-in, Anpassungsprüfungspflicht,  
Beitragsreduzierung

 � Chancen und Risiken in der praktischen Umsetzung

Online  BAV.15 —  2 Tage

€  499
MwSt.-frei

Der Lehrgang besteht aus 3 Modulen

Zum Thema Betriebliche Altersversorgung bieten wir folgende Online-Seminare an:

8585

JETZT QR CODE  
SCANNEN



BLENDED-LEHRGANG – OFFEN & INHOUSE

Sachkundelehrgang Rentenberater/-in – BLENDED 
Theoretische Sachkunde gemäß RDG

Rentenberater:innen vereinen die Kompetenzen verschiedener Beratungsfelder 
und agieren als unabhängige, fachkundige Ansprechpersonen für Unternehmen 
und Privatpersonen rund um das Thema Rente. Der Blended-Lehrgang erfüllt 
die vorgeschriebenen 150 Unterrichtsstunden für den theoretischen Kenntnis-
nachweis zur Registrierung als Rentenberater:in.

€ 7.099 
MwSt.-frei  

Prüfungsgebühr: € 400

 � Gesetzliche Grundlagen
 � Die Sozialversicherung
 � Das Solidaritätsprinzip in der Sozialversicherung  
– Finanzierungs- und Versicherungslösungen heute und zukünftig

 � Rechtliche Vertiefungen und deren praktischer Bezug
 � Die Rentenberatung in der Praxis

 Blended   RB.2022 oder 

 Lehrgang 1 (Süd) München/Stuttgart oder Lehrgang 2 (Nord) Hamburg/Berlin   BAV.2265

 11 Präsenztage (inkl. Prüfungstagen), 39 Onlinetermine; Februar bis Dezember
  CAMPUS Institut 

8686

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Die Unterstützungskasse 
Ein verlässlicher „Kompass“ für diesen Durchführungsweg - mit Frau Dr. Meissner 

€ 590
MwSt.-frei

  390 Minuten –   CAMPUS Institut   V0098

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Fokus: GGF-Versorgung 
Aktuelles Update - mit Frau Dr. Veh

€ 49
MwSt.-frei

  60 Minuten; wird vier mal im Jahr angeboten, jedes Mal neu und aktuell –   CAMPUS Institut   V0099

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Neues aus der bAV 
Aktuelles Update - mit Frau Dr. Meissner

€ 69
MwSt.-frei

  90 Minuten; wird vier mal im Jahr angeboten, jedes Mal neu und aktuell –   CAMPUS Institut   ON.2514

ONLINE SPEZIAL-SEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Gestaltungsmöglichkeiten der Versorgungsordnung 
Einführung und Änderung von Versorgungsplänen - mit Herrn Dr. Langohr-Plato

€ 349
MwSt.-frei

  4 x 90 Minuten an einem Tag   BAV.566

ONLINE SPEZIAL-SEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Rechtlicher Rahmen der GGF Versorgung 
Steuerliche und betriebsrentenrechtliche Fragestellungen - mit Herrn Dr. Langohr-Plato

€ 349
MwSt.-frei

 4 x 90 Minuten an einem Tag   V0003

Neues  

Lehrganskonzept!
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ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Das Arbeitgebergespräch in der Praxis 
Professionelle Belegschaftsberatung in der Praxis

€ 229
MwSt.-frei

 3 x 90 Minuten an einem Tag   V0002

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Betriebliche Altersversorgung in der Praxis I 
Professionelle Belegschaftsberatung in der Praxis

€ 229
MwSt.-frei

 3 x 90 Minuten an einem Tag   ON.3234

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Sichere Prozesse in der bAV  
Sichere Umsetzung der bAV bei HR

€ 229
MwSt.-frei

 3 x 90 Minuten an einem Tag   ON.3048

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Betriebliche Altersversorgung in der Praxis II  
Professionelle Kundenakquise in der Gesellschafter-Geschäftsführer-Versorgung

€ 229
MwSt.-frei

 3 x 90 Minuten an einem Tag   V0099

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Die Gesellschafter-Geschäftsführer-Versorgung im Wandel 
Betriebliche und private Anforderungen

€ 229
MwSt.-frei

 3 x 90 Minuten an einem Tag   ON.3056

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Erfolgreiches bAV – Eigen-Marketing 
Ihr bAV-Wissen in Ihrem Marketing nutzen

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten   ON.2513

87ausführliche informationen und buchung unter www.deutsche-makler-akademie.de 87ausführliche informationen und buchung unter www.deutsche-makler-akademie.de 
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ONLINESEMINAR – OFFEN & INHOUSE

3. DMA – bAV-Onlinetag
bAV-Aktuell – Themen, die Sie als Makler:in betreffen

Auch der diesjährige, zweite bAV-Onlinetag der DMA bietet Ihnen als Makler:in bzw. als  
freie/-r Vermittler/-in in verschiedenen Online-Veranstaltungen einen kompakten Veranstal-
tungstag (mind. 4,5 h) rund um das Thema der betrieblichen Altersversorgung (bAV).
Der Schwerpunkt liegt dabei wiederum auf aktuellen bAV-Themen die Sie betreffen. Hierbei 
werden sowohl rein fachliche Aspekte betrachtet aber natürlich kommt auch die vertriebliche 
Seite nicht zu kurz.
Die sechs Einzelthemen geben Ihnen einerseits ein aktuelles fachliches Fresh-Up, wodurch 
Sie mit wichtigen Gesichatspunkten für Ihre tägliche Arbeit auf dem Laufenden gehalten 
werden. Andererseits nehmen Sie Aspekte für Ihren tägliche Beratungsalltag mit, welche Sie 
dabei unterstützen die Fragen Ihrer Kundschaft noch souveräner beantworten zu können.
Die konkreten einzelnen Themen und Referenten werden selbstverständlich rechtzeitig be-
kanntgegeben. Aus der heutigen Sicht ergibt es jedoch keinen Sinn, schon heute Themen zu 
definieren, welche morgen schon nicht mehr aktuell sind.

€ 179 
MwSt.-frei 

Online  ON.3051 —  270 Minuten 



Der Lehrgang besteht aus 3 Modulen

89

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Gewerbliche und industrielle  
Haftpflichtversicherung
Experte/-in Betriebliche Haftpflichtversicherung (DMA) 
– Modul I

 � Mitversicherte Arbeitsunfälle
 � Vermögensschäden und üblicher Einschluss
 � Tätigkeitsschäden, Be- und Entladeschäden,  
Leitungsschäden

Online  KOMP.2839

 3 Seminartage á 240 Minuten

€  499
MwSt.-frei

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

D&O – und Vermögensschadenversicherung
Experte/-in Betriebliche Haftpflichtversicherung (DMA) 
– Modul III

 � Unterschiedliche Haftungssituationen
 � Besonderheiten der Haftung in der AG, GmbH,  
Genossenschaft und im Verein

 � Interessenlagen und Wirkungsweise der D&O- 
Versicherung

Online  IDV.1731

 3 Seminartage á 240 Minuten

€  499
MwSt.-frei

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Umwelthaftpflichtversicherung und 
Umweltschadenversicherung
Experte/-in Betriebliche Haftpflichtversicherung (DMA) 
– Modul II

 � Typische Umweltschäden mittelständischer  
Unternehmen

 � Zivilrechtliche Haftung für Umweltschäden: BGB, 
WHG u. a.

 � Öffentlich-rechtliche Haftung für Umweltschäden: 
POR, USchadG, BBodSchG

Online  KOMP.2840

 3 Seminartage á 240 Minuten

€  499
MwSt.-frei

R I S I K O S C H U T Z  K O M P O S I T

Zum Thema Komposit bieten wir folgende Online-Seminare an:
DMA eLearning @kademie

ONLINE-LEHRGANG – OFFEN & INHOUSE

Online Weiterbildung 
Experte/-in Betriebliche Haftpflichtversicherung (DMA)
Versicherungsmodelle umsetzen und Risiken einschätzen

In dem Online Lehrgang „Experte Betriebliche Haftpflichtversicherung (DMA)“ erhalten Sie 
einen tiefgehenden Ein- und Überblick in die Thematik der gewerblichen und industriellen 
Haftpflichtversicherung und der für diesen Bereich relevanten  Haftungsnormen. 

€ 1.290 
MwSt.-frei

 � Modul I: Gewerbliche und industrielle Haftpflichtversicherung
 � Modul II: Umwelthaftpflichtversicherung und Umweltschadenversicherung
 � Modul III: D&O – und Vermögensschadenversicherung

Online  KOMP.2838  oder  Präsenz   KG.2268

 3 Module á 720 Minuten + eine Online-Prüfung á 90 Minuten

JETZT QR CODE  
SCANNEN



ONLINE-LEHRGANG – OFFEN & INHOUSE

Online Weiterbildung
Experte/-in Cyber-Versicherungen (DMA)
Zukunftssicheres Cyberwissen

Die Online-Weiterbildung „Experte Cyberversicherungen (DMA)“ vermittelt notwen-
diges Wissen rund um die Thematik Cyberschäden und -versicherungen. Es werden 
neben den wesentlichen Grundlagen vor allem Schnittstellen und Verzahnungen zu 
anderen Versicherungsprodukten behandelt.

€ 1.290 
MwSt.-frei

 � Modul I: Erste Schritte in die Cyber-Versicherung
 � Modul II: Cyber-Deckung und Schnittstellen zu konventionellen Versicherungen
 � Modul III: Cybercrime 

Online  ON.3235  oder  Präsenz   KOMP.3062

 3 Module á 720 Minuten + eine Online-Prüfung á 90 Minuten

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Erste Schritte in die Cyber-Versicherung
Experte/-in Cyber-Versicherungen – Modul I

 � Grundlagen des Datenschutzes und der Datensicherheit
 � Einführung in die IT-Sicherheit 
 � Potenzielle Schäden
 � Haftung und Schadenersatzansprüche Dritter
 � Eigenschaden: Kosten und Verlust von Einnahmen
 � Zusätzliche Kosten, z. B. Krisenmanagement,  
PR-Berater:in usw.

Online  ON.3236

 3 Seminartage á 240 Minuten

€  499
MwSt.-frei

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Cybercrime 
Experte/-in Cyber-Versicherungen – Modul III

 � Aktuelle Cybercrime-Risiken
 � Interne Maßnahmen im Rahmen eines  
Risikomanagements

 � Versicherungslösungen

Online  ON.3238

 3 Seminartage á 240 Minuten

€  499
MwSt.-frei

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Cyber-Deckung und Schnittstellen zu 
konventionellen Versicherungen
Experte/-in Cyber-Versicherungen – Modul II

 � Grundlagen der Cyber-Deckung
 � Schnittstellen zu anderen Deckungskonzepten
 � Verzahnungen zu konventionellen  
Versicherungsprodukten 

Online  ON.3237

 3 Seminartage á 240 Minuten

€  499
MwSt.-frei

Der Lehrgang besteht aus 3 Modulen

JETZT QR CODE  
SCANNEN
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ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Verbundene Sach-Gewerbeversicherung
Experte/-in Gewerbliche & Industrielle Sachversicherung  
– Modul I

 � Gewerbliche Inhaltsversicherung 
 � Elektronikversicherung
 � Gewerbliche Gebäudeversicherung

 Online  KOMP.2843

 3 Seminartage á 240 Minuten

€  499
MwSt.-frei

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Einführung in die Industrielle  
Sachversicherung 
Experte/-in Gewerbliche & Industrielle Sachversicherung  
– Modul III

 � Vertragsformen 
 � Unterschied zu den gewerblichen Verträgen 
 � Tarifierung versicherter Sachen und Interessen 

 � Brandschutz 
 � Wertzuschlagsklausel und Spezielle Klauseln

 Online  KOMP.2845

 3 Seminartage á 240 Minuten

€  499
MwSt.-frei

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Betriebsunterbrechungs- und  
Mehrkostenversicherung
Experte/-in Gewerbliche & Industrielle Sachversicherung  
– Modul II

 � Ertragsausfallversicherung (KBU und Groß-BU) 
 � Selbstbeteiligungen und Entschädigungsgrenzen 
 � Regress 
 � Von der Abfrage von Risikoinformationen zum Angebot 
 � Von Gebäudedaten zum Wert 1914 und zum heutigen 
Neuwert 

 � Tipps für Ausschreibungen 
 � Versicherungsangebote richtig auswerten

 Online  KOMP.2844

 3 Seminartage á 240 Minuten

€  499
MwSt.-frei

JETZT QR CODE  
SCANNEN

ONLINE-LEHRGANG – OFFEN & INHOUSE

Online Weiterbildung
Experte/-in Gewerbliche & Industrielle Sachversicherung (DMA)
Ein qualifizierter Einstieg in risikoadäquate Versicherungslösungen

Stärker denn je sind Betriebe auf den Einsatz moderner Technik angewiesen, 
während Betriebseinrichtungen immer kostspieliger werden und das Risiko 
eines Schadens steigt. Die zertifizierte Kompaktweiterbildung bietet einen qua-
lifizierten Einstieg in die gewerb liche und industrielle Sachversicherung.

€ 1.290 
MwSt.-frei

 � Modul I: Verbundene Sach-Gewerbeversicherung
 � Modul II: Betriebsunterbrechungs- und Mehrkostenversicherung
 � Modul III: Einführung in die Industrielle Sachversicherung

Online  KOMP. 2842   oder  Präsenz   KG.2269

 3 Module á 720 Minuten + eine Online-Prüfung á 90 Minuten

Der Lehrgang besteht aus 3 Modulen
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ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Versicherungstechnische Grundlagen 
und personelle Risiken 
Experte/-in Land- und Forstwirtschaft (DMA) – Modul I

 � Gewerbliche Inhaltsversicherung 
 � Elektronikversicherung
 � Gewerbliche Gebäudeversicherung

 Online  V0030

 3 Seminartage á 240 Minuten

€  499
MwSt.-frei

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Sachversicherung und deren  
Besonderheiten 
Experte/-in Land- und Forstwirtschaft (DMA) – Modul III

 � Vertragsformen 
 � Unterschied zu den gewerblichen Verträgen 
 � Tarifierung versicherter Sachen und Interessen 

 � Brandschutz 
 � Wertzuschlagsklausel
 � Spezielle Klauseln

 Online  ON.2898

 3 Seminartage á 240 Minuten

€  499
MwSt.-frei

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Haftpflicht-, Gewerbeinhalts- und  
Sonderthemen
Experte/-in Land- und Forstwirtschaft (DMA) – Modul II

 � Ertragsausfallversicherung (KBU und Groß-BU) 
 � Selbstbeteiligungen und Entschädigungsgrenzen 
 � Regress 
 � Von der Abfrage von Risikoinformationen zum Angebot 
 � Von Gebäudedaten zum Wert 1914 und zum heutigen 
Neuwert 

 � Tipps für Ausschreibungen 
 � Versicherungsangebote richtig auswerten

 Online  ON.2897

 3 Seminartage á 240 Minuten

€  499
MwSt.-frei
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JETZT QR CODE  
SCANNEN

ONLINE-LEHRGANG – OFFEN & INHOUSE

Online Weiterbildung
Experte/-in Land- und Forstwirtschaft (DMA)
Umfassende Absicherung für Betriebe und Beschäftigte der Land- und Forstwirtschaft

Stärker denn je sind Betriebe auf den Einsatz moderner Technik angewiesen, 
während Betriebseinrichtungen immer kostspieliger werden und das Risiko 
eines Schadens steigt. Die zertifizierte Kompaktweiterbildung bietet einen qua-
lifizierten Einstieg in die gewerb liche und industrielle Sachversicherung.

€ 1.290 
MwSt.-frei

 � Modul I: Versicherungstechnische Grundlagen und personelle Risiken 
 � Modul II: Haftpflicht-, Gewerbeinhalts- & Sonderthemen
 � Modul III: Sachversicherungen und deren Besonderheiten

Online  ON.2896  oder  Präsenz   KOMP.2575

 3 Module á 720 Minuten + eine Online-Prüfung á 90 Minuten

Der Lehrgang besteht aus 3 Modulen
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Der Lehrgang besteht aus 3 Modulen

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Haftpflichtversicherungen für Firmen- 
& Gewerbekunden
Experte/-in Firmenkundenversicherung Komposit (DMA) 
– Modul I

 � Allgemeine Haftpflichtversicherungen
 � Produkthaftpflichtversicherung
 � Umwelthaftpflicht- und Umweltschadenversicherung 
 � Einstieg in die D&O- sowie Vermögensschaden- 
versicherungen

Online  V0025

 3 Seminartage á 240 Minuten

€  499
MwSt.-frei

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Sonder- und Spezialversicherungen für 
Firmen- und Gewerbekunden 
Experte/-in Firmenkundenversicherung Komposit (DMA) 
– Modul III

 � Cyberversicherung 
 � Maschinen- & Bauleistungsversicherungen
 � Transportversicherungen

Online  V0029

 3 Seminartage á 240 Minuten

€  499
MwSt.-frei

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Sachversicherungen für Firmen- &  
Gewerbekunden
Experte/-in Firmenkundenversicherung Komposit (DMA) 
– Modul II

 � Inhaltsversicherungen & Elektronikversicherung
 � gewerbliche Gebäudeversicherung
 � Brandschutz 
 � Betriebsunterbrechungs- und Betriebsschließungs-
versicherungen

Online  V0028

 3 Seminartage á 240 Minuten

€  499
MwSt.-frei

ONLINE-LEHRGANG – OFFEN & INHOUSE

Online Weiterbildung
Experte/-in Firmenkundenversicherung Komposit (DMA)
Umfassende Beratung für Firmen- und Gewerbekund:innen

Von Haftpflicht- über Sachversicherungen bis hin zu Sonder- und Spezialversicherungsthe-
men: Der Lehrgang „Experte/-in Firmenkundenversicherungen Komposit (DMA)“ befasst 
sich mit den wichtigsten Kompositversicherungen für Firmen- und Gewerbekund:innen. 

€ 1.290 
MwSt.-frei

 � Modul I: Haftpflichtversicherungen für Firmen- & Gewerbekund:innen
 � Modul II: Sachversicherungen für Firmen- & Gewerbekund:innen
 � Modul III: Sonder- und Spezialversicherungen für Firmen- & Gewerbekund:innen

Online  V0027   oder  Präsenz   KOMP.3063

 3 Module á 720 Minuten + eine Online-Prüfung á 90 Minuten

JETZT QR CODE  
SCANNEN 93



ONLINE-LEHRGANG – OFFEN & INHOUSE

Online Weiterbildung – Experte/-in freie Berufe (DMA)
Zukunftssicheres Cyberwissen

In Deutschland gibt es unzählig viele freie Berufe. Die bekanntesten sind sicherlich Rechts- 
anwälte und Ärzte. Diese Zielgruppe ist bei der Maklerschaft und den Versicherern heiß um-
kämpft. Erlangen Sie mit unserem Expertenlehrgang einen Wissensvorsprung, speziell m Kom-
positbereich, welcher Sie bei dieser interessanten Zielgruppe von anderen Vermittlern abhebt.

€ 1.290 
MwSt.-frei

NEU

 � Modul I: Grundlagen der Versorgungswerke & allg. freie Berufe (Architekten etc.)
 � Modul II: Rechtsanwälte. Notare, Steuerberater, Wirtschaftsprüfer
 � Modul III: Ärzte und med. Berufe 

Online  KOM.0410 oder  Frankfurt    KOMP.0406  

 3 Module á 720 Minuten + eine Online-Prüfung á 90 Minuten 

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Online Seminar – Rechtsanwälte.  
Notare, Steuerberater, WiPrü
Experte/-in freie Berufe (DMA) – Modul II

 � Rechtliche Grundlagen der Rechtsanwälte,  
Steuerberater, Wirtschaftsprüfer

 � Haftungsmöglichkeiten dieser Berufe
 � Besonderheiten bei der Haftpflichtversicherung 
dieser Berufe

 � Besonderheiten bei der Inhalts-, Cyber- und  
Elektronikversicherung 

Online  KOM.0412

 3 Seminartage á 240 Minuten

€  499
MwSt.-frei

NEU

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Online Seminar – Ärzte und med. Berufe
Experte/-in freie Berufe (DMA) – Modul III

 � Verschiedene medizinische Berufe und die  
differenzierten Absicherungsmöglichkeiten

 � Rechtliche Grundlagen der Ärzte
 � Berufshaftpflichtversicherung für Ärzte und  
medizinische Berufe

Online  KOM.0411

 3 Seminartage á 240 Minuten

€  499
MwSt.-frei

NEU

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Online Seminar – Grundlagen der  
Versorgungswerke & allg. freie Berufe 
(Architekten etc.)
Experte/-in freie Berufe (DMA) – Modul I

 � Kennzeichen der freien Berufe
 � Welche freien Berufe gibt es?
 � Welche Versicherungen sind  relevant?

Online  KOM.0410

 3 Seminartage á 240 Minuten

€  499
MwSt.-frei

NEU

JETZT QR CODE  
SCANNEN

Der Lehrgang besteht aus 3 Modulen
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ONLINE-LEHRGANG – OFFEN & INHOUSE

Online Weiterbildung – Experte/-in Private Sachversicherungen (DMA)
Umfassende Absicherung für Privatkunden 

Ob Sach-, Haftpflicht- oder Unfallthemen: Die wichtigsten Sachversicherungsthemen ste-
hen im Mittelpunkt dieses Expertenlehrgangs. Er behandelt die Absicherung von Vermö-
genswerten in insgesamt 3 Modulen und vermittelt den Teilnehmenden eine umfassende 
Expertise zu Versicherungslösungen und der passenden Beratung.

€ 1.290 
MwSt.-frei

 � Modul I: Hausrat-, Wohngebäude- und private Spezialversicherungen
 � Modul II: Private Haftpflicht- und Rechtsschutzversicherungen
 � Modul III: Private Kfz- und Unfallversicherung

Online  ON.3226   oder  Präsenz   KP.2270

 3 Module á 720 Minuten + eine Online-Prüfung á 90 Minuten

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Hausrat-, Wohngebäude- und private 
Spezialversicherungen
Experte/-in Private Sachversicherungen (DMA) 
– Modul I

 � Grundlagen der Sachversicherung
 � Hausratversicherung
 � Wohngebäudeversicherung
 � Glasversicherung
 � Private Spezialversicherungen (u. a. Musikinstrumen-
te-, Fotoapparat- oder Sportgeräteversicherungen)

Online  IDV.1733

 3 Seminartage á 240 Minuten

€  499
MwSt.-frei

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Private Kfz- und Unfallversicherung
Experte/-in Private Sachversicherungen (DMA) 
– Modul III

 � Kfz-Versicherung 
-  Einführung in das Pflichtversicherungsgesetz 
-  Versicherungs- und Zulassungspflicht 
-  Umfang der Kfz-Haftpflichtversicherung

Online  V0012

 3 Seminartage á 240 Minuten

€  499
MwSt.-frei

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Private Haftpflicht- und  
Rechtsschutzversicherungen
Experte/-in Private Sachversicherungen (DMA) 
– Modul II

 � Private Haftpflichtversicherungen
 � Gesetzliche Haftungsgrundlagen
 � Versicherungsschutz nach AHB
 � Private Rechtsschutzversicherung
 � Leistungsarten
 � Formen des Versicherungsschutzes

Online  IDV.1732

 3 Seminartage á 240 Minuten

€  499
MwSt.-frei

Der Lehrgang besteht aus 3 Modulen

JETZT QR CODE  
SCANNEN
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ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Besonderheiten der Berufshaftpflichtversicherung 
Haftungsrisiken und Versicherungsschutz

€ 229
MwSt.-frei

 3 * 90 Minuten an einem Tag   ON.3075

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Rechtsschutzversicherung für Gewerbetreibende 
Selbständige und Freiberufler haftungssicher absichern – sehr viele Praxisbeispiele

€ 229
MwSt.-frei

 3 * 90 Minuten an einem Tag   V0102

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Der erweiterte Strafrechtsschutz im privaten und gewerblichen Bereich 
Beraten Sie Ihre Kunden umfassend

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten   ON.2284

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Aktuelle Rechtsprechung in der Haftpflichtversicherung 
Online-Fresh-up

€ 49
MwSt.-frei

 60 Minuten   ON.2291

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Fallstricke beim Wechsel der Haftpflichtversicherung 
Schützen Sie sich und Ihre Kunden

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten   ON.2524

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Haftung und Deckung bei Drohnenbesitz - neue Regelungen ab 2021 
Ob Spielzeug oder nicht eine Haftpflicht ist hier Pflicht

€ 49
MwSt.-frei

 60 Minuten   ON.2525

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Wissenwertes der Haus- und Grundbesitzerhaftpflicht 
Eigentümer haftungssicher beraten

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten   ON.2116

96

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  
Die Produkthaftpflichtversicherung 
Produkthaftungsfragen und Produkthaftpflicht

€ 625
MwSt.-frei

 3 Tage á 4 Stunden   KOM.0425

NEU

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  
Die Welt der Haftpflichtversicherungen 
Von der Privaten- über Firmen- bis zu Vereinshaftpflichtversicherungen, Haftpflichtwissen pur

€ 229
MwSt.-frei

 3 * 90 Minuten an einem Tag   KOM.0419

NEU
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ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Versicherungsmöglichkeiten der privaten Tierhaltung 
Akquiseansätze für die Tierversicherung sicher nutzen

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten   ON.2499

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Wassersportversicherungen als Akquiseansatz nutzen 
Haftpflicht- und Kaskoversicherungen

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten   V0021

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Haftpflichtversicherung für Architekten 
Spezielle Risiken, speziell versichern

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten   ON.2493

GRUNDLAGEN-ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Arzthaftung und Haftpflicht für Ärzte 
Einstieg in eine interessante Zielgruppe

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten   ON.2501

VERTIEFUNGS-ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Arzthaftung und Haftpflicht für Ärzte 
Vertiefungsseminar für eine interessante Zielgruppe

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten   V0022

GRUNDLAGEN-ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Haftpflichtversicherung für Rechtsanwälte, StB, WP 
Haftungsfragen, haftungssicher absichern

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten   ON.2494
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ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

D&O-Versicherung 
Die spezielle Vermögensschadenhaftpflichtversicherung

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten   ON.2285

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Die Veranstalterhaftpflichtversicherung 
Für Privat- & Gewerbekunden

€ 49
MwSt.-frei

 60 Minuten   ON.2503

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Produkthaftpflicht kurz und knapp erläutert 
Die Prodhaftpflicht und Ihre Erweiterungen

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten   HV.482

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Die richtige Risikoerfassung von Privatkunden  
Die Haftpflichtversicherung

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten   ON.3074

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Risikoerfassung von Betriebshaftpflichtversicherungen 
Relevante Daten kundenfreundlich schnell erfassen

€ 49
MwSt.-frei

 60 Minuten   ON.2282

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Einstieg in die gewerbliche Haftpflichtversicherung 
Eine vielschichtige Thematik kurz erklärt

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten   ON.3073

VERTIEFUNGS-ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Rechtsanwälte, StB & WP richtig absichern 
Tiefergehende Haftungsfragen haftungssicher absichern

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten   V0023

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Haftpflichtversicherung für Vereine 
Notwendiges Übel oder Vertriebschance

€ 49
MwSt.-frei

 60 Minuten   ON.2287

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Bauherren richtig absichern  
Umfassender Schutz für Ihre Kunden

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten   ON.2061

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Hausverwalter im Kompositbereich richtig absichern 
Eine Zielgruppe haftungssicher beraten

€ 49
MwSt.-frei

 60 Minuten   ON.2492
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ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Cyber-Versicherungen im Makleralltag 
Notwendig oder „nice to have“?

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten   ON.2497

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Zielgruppen- und Deckungskonzepte Schwerpunkt Kompositversicherungen 
Rund dem Schwerpunkt Kompositversicherungen Zielgruppen- und Deckungskonzepte entwickeln

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten   V0085

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Rechtsprechung in der privaten Sachversicherung 
Online-Fresh-up

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten    ON.2290

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Risikoerfassung/Beweishilfen vor Schadeneintritt bei Privatkunden 
Ihr Service für Ihre Kunden

€ 49
MwSt.-frei

 60 Minuten   ON.2288

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Gebäudeversicherungen 
Übergang bei Verkauf und Erbschaft

€ 49
MwSt.-frei

 60 Minuten   ON.2500

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Zielgruppe Regenerative und erneuerbare Energien 
Wie sichere ich Vereine richtig ab?

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten   V0086

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Betriebsunterbrechungsversicherungen – Wieso, weshalb, warum? 
Kurz und knapp erläutert

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten   ON.2281

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Sachversicherungen für Vereine 
Wie sichere ich Vereine richtig ab?

€ 49
MwSt.-frei

 60 Minuten   ON.2278

NEUONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Die breite Welt der privaten Kompositversicherungen - online 
Versicherungen, so vielfältig wie das Leben selbst

€ 299
MwSt.-frei

 4 * 90 Minuten verteilt auf 2 Tage   KOM.0428

NEUONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Die neue Technikwelt richtig absichern 
Schadensforderungen entspannt entgegensehen

€ 299
MwSt.-frei

 4 * 90 Minuten verteilt auf 2 Tage   KOM.0420
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ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Beratungsansätze Handwerk und Bau 
Ein Einstieg in die Zielgruppe und deren ganzheitlichen Beratungspotenziale

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten   FW.3037

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Beratungsansätze Zielgruppe Hotellerie und Pensionen 
Ein Einstieg in die Zielgruppe und deren ganzheitlichen Beratungspotenziale

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten   FW.3038

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Beratungsansätze Zielgruppe Reithöfe und Pensionsbetriebe, Pferdesport 
Ein Einstieg in die Zielgruppe und deren ganzheitlichen Beratungspotenziale

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten   FW.3039

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Vom E-Check bis zum Lichtgebungsverfahren 
Relevante Klausel im Gewerbeinhalt kennen

€ 49
MwSt.-frei

 60 Minuten   ON.2496

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Ganzheitliche Versicherungsberatung in Anlehnung an ISO 31000 
Qualitative und hochwertige Beratung - bei Gewerbekunden überzeugen

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten   V0087

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Elektromobilität und die Kompositversicherungen  
Anforderungen und Auswirkung auf den Versicherungsschutz

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten   FW.3036

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Betriebs- und Praxisausfallversicherungen für Ärzte und Freiberufler 
Basiswissen 

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten   ON.2283

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Betriebsunterbrechungs- & Betriebsschließungsversicherungen 
Auswirkungen und Folgen der Corona Pandemie 

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten   V0032

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Beratungsansätze Zielgruppe Transport und Logistik 
Ein Einstieg in die Zielgruppe deren ganzheitlichen Beratungspotenziale

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten    V0088

NEU
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ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Absicherungen für niedergelassene Ärzte außerhalb der  
Haftpflichtversicherung 
Sind die Praxen ausreichend versichert

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten   ON.2487

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Nachhaltige (grüne) Kompositversicherungen 
Ist Nachhaltigkeit auch in der Kompositversicherung möglich?

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten    KOM.0429

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Schadensabwicklung in der Sachversicherung 
Kunden als Profi unterstützen

€ 299
MwSt.-frei

 4 * 90 Minuten verteilt auf 2 Tage    KOM.0422

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Exakte Versicherungs-Wert-Ermittlung im gewerblichen Sachbereich 
Gewerbekunden noch professioneller unterstützen

€ 299
MwSt.-frei

 4 * 90 Minuten verteilt auf 2 Tage    KOM.0421

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Regress des Sachversicherers  
Haftungsfragen professionell klären

€ 299
MwSt.-frei

 4 * 90 Minuten verteilt auf 2 Tage    KOM.0423

NEU

NEU

NEU

NEU



ONLINE-LEHRGANG – OFFEN & INHOUSE

Online Weiterbildung
Experte/-in Mobilität & Kfz (DMA)
Basis- und Spezialwissen

Beratungskompetenz stärken und das theoretische Wissen für den Kfz-Bereich 
ausbauen: In 12 Seminaren bietet diese Online Weiterbildung einen Einblick in 
den Versicherungsbereich rund um das Auto und konzentriert sich dabei auf 
den Bereich der Gewerbekund:innen.

€ 1.290 
MwSt.-frei

 � Modul I: Einstieg in die Kfz-Versicherungen und zusätzliche Absicherungsmöglichkeiten
 � Modul II: Schadenbearbeitung, Versicherungen von Exoten und E-Mobilität
 � Modul III: Sonderformen der Gewerbeversicherung

Online  KOMP.2863  oder  Präsenz   KOMP.2576

 3 Module á 720 Minuten + eine Online-Prüfung á 90 Minuten

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Einstieg in die Kfz-Versicherungen und 
zusätzliche Absicherungsmöglichkeiten
Experte/-in Mobilität & Kfz -– Modul I

 � Das Pflichtversicherungsgesetz
 � Die Straßenverkehrsordnung
 � Die unterschiedlichen Kennzeichen
 � Tarifierungsgrundlagen
 � Die KFZ-Haftpflichtversicherung
 � Die Teilkasko- & die Vollkaskoversicherung
 � Der Autoschutzbrief

Online  KOMP.2864

 3 Seminartage á 240 Minuten

€  499
MwSt.-frei

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Sonderformen der Gewerbeversicherung
Experte/-in Mobilität & Kfz -– Modul III

 �  Handel- und Handwerk-Versicherung
 � Die Transportversicherung
 � Die Flottenversicherung

Online  KOMP.2866

 3 Seminartage á 240 Minuten

€  499
MwSt.-frei

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Schadenbearbeitung, Versicherungen 
von Exoten und E-Mobilität
Experte/-in Mobilität & Kfz -– Modul II

 � Besondere Tarifmerkmale
 � Schadenbearbeitung in der Kaskoversicherung
 � Oldtimer, Youngtimer und Exoten versichern
 � E-Mobilität

Online  KOMP.2865

 3 Seminartage á 240 Minuten

€  499
MwSt.-frei

K F Z

Der Lehrgang besteht aus 3 Modulen

102

JETZT QR CODE  
SCANNEN



DMA eLearning @kademie

103

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Basiswissen Transportversicherung 
Die Transportbranche beraten können

€ 49
MwSt.-frei

 60 Minuten   ON.2495

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Private und gewerbliche Kfz-Versicherung 
Das liebste Kind der Deutschen „top“ versichert

€ 138
MwSt.-frei

 2 * 90 Minuten an einem Tag   ON.3081

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Kfz-Versicherungen für Oldtimer, Youngtimer und Exoten 
Spezielle Fahrzeuge = spezielles Wissen

€ 79
MwSt.-frei

 120 Minuten   ON.3080

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Kfz-Flottenversicherung 
Modelle und Gestaltungsoptionen

€ 299
MwSt.-frei

 4 * 90 Minuten   ON.3009

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Versicherungsmöglichkeiten von E-Bikes, E-Rollern und Pedelecs 
Freiwillig oder Pflicht? Ihre Kunden richtig beraten!

€ 49
MwSt.-frei

 60 Minuten   ON.2491

ONLINE-SEMINAR – OFFEN & INHOUSE

2. DMA – Komposit Onlinetag 
Komposit-Aktuell – Themen, die Sie als Makler:in betreffen

Ein kompaktes Event rund um das Thema der Kompositversicherungen: Der 
erste Komposit-Onlinetag der DMA vermittelt den Teilnehmenden in verschie-
denen Veranstaltungen über mindestens 4,5 Stunden wertvolle sowohl fach-
liche als auch vertriebliche Aspekte für ihre tägliche Arbeit. 

€ 179 
MwSt.-frei

Online  V0089 —  270 Minuten 

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Mit dem Kfz-Geschäft zum Gesamtmandat 
Praxisnah Cross-Selling-Ansätze nutzen

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten   ON.3202

NEU

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

E-Mobilität komplett abgesichert 
Von der Ladestation bis zum Gefährt, woran muss der Makler denken

€ 229
MwSt.-frei

 3 * 90 Minuten   KOM.0424

NEU
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Zum Thema Nachhaltigkeit bieten wir folgende Online-Seminare an:

ONLINE-LEHRGANG – OFFEN & INHOUSE

Online Weiterbildung
Experte/-in Nachhaltige Versicherungen und Finanzen (DMA)
Fach- und Beratungskompetenz zu nachhaltiger Vorsorge und Absicherung

In diesem neu konzipierten Online-Lehrgang erhalten Sie neben grundlegendem Hinter-
grundwissen zum Thema Nachhaltigkeit und dem aktuellen Wertewandel in der Gesell-
schaft die fachlichen und vertrieblichen Kompetenzen für eine kundenorientierte Beratung 
in den Finanzthemen einer stark wachsenden Zielgruppe.

€ 990 
MwSt.-frei

NEU

 � Modul I: Nachhaltigkeit - Auswirkungen des Wertewandels für die Versicherungsvermittlung
 � Modul II: Nachhaltige Absicherungs- und Finanzprodukte 
 � Modul III: Vertrieb und Beratung nachhaltiger Finanzprodukte 

Online  ON.2920  oder  Präsenz   UV.2905

  3 Module á 720 Minuten + eine Online-Prüfung á 90 Minuten

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Grundlagen der Nachhaltigkeit  
in der Versicherungs vermittlung
Experte/-in Nachhaltige Versicherungen und Finanzen 
– Modul I

 � Grundlagen der Nachhaltigkeit: Begrifflichkeiten,  
Entwicklung der Bedeutung, Klimawandel

 � Nachhaltigkeitstrends in der Gesellschaft und speziell 
Versicherungsbranche

Online  UV.2411

 4 Online Seminare á 90 Minuten + WBT 45 Min.

€  349 
MwSt.-frei

NEU
ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Nachhaltige Versicherungs-  
und Finanzprodukte
Experte/-in Nachhaltige Versicherungen und Finanzen 
– Modul II

 � Begriffe, Ausgestaltungen, Anlagestrategien und  
-kriterien nachhaltiger Kapitalanlagen

 � Bewertung und Rendite bei nachhaltigen Kapitalanlagen 
 � Nachhaltigkeit in den Bereichen Vorsorge, bAV und 
Komposit

Online  UV.2412

 8 Online Seminare á 90 Minuten

€  498 
MwSt.-frei

NEU

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Vertrieb und Beratung  
nachhaltiger Versicherungen
Experte/-in Nachhaltige Versicherungen und Finanzen 
– Modul III

 � Zielgruppenpositionierung
 � Aufstellung im eigenen Maklerbetrieb 
 � Integration in das Beratungsgespräch und Abfrage  
der Nachhaltigkeitspräferenzen

Online  UV.2413

 4 Online Seminare á 90 Minuten

€  249 
MwSt.-frei

NEU

JETZT QR CODE  
SCANNEN
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ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Begriffe und Ausgestaltungen nachhaltiger Investments und Fondspolicen
€ 69

MwSt.-frei

 90 Minuten   INV.2927

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Anlagestrategien nachhaltiger Investments und Fondspolicen
€ 69

MwSt.-frei

 90 Minuten   INV.2934

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Bewertung nachhaltiger Investments und Fondspolicen
€ 69

MwSt.-frei

 90 Minuten   INV.2935

ONLINE-SEMINARREIHE  – OFFEN & INHOUSE

Fachmann für nachhaltige Vorsorge und Investments (DMA)
Online-Weiterbildung für die Beratung nachhaltiger Vorsorge und Kapitalanlagen

€ 249 
MwSt.-frei

 4 x 90 Minuten   INV.2937

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Rendite bei nachhaltigen Investments und Fondspolicen
€ 69

MwSt.-frei

 90 Minuten   INV.2936

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Nachhaltige Altersvorsorgelösungen und Biometrie
€ 69

MwSt.-frei

 90 Minuten   PV.3192

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Nachhaltige Versicherungen im Bereich Gesundheit und Pflege
€ 69

MwSt.-frei

 90 Minuten   MUV.5014

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Nachhaltige Vorsorgelösungen in der bAV
€ 69

MwSt.-frei

 90 Minuten   BAV.3191

ONLINE-SEMINARREIHE  – OFFEN & INHOUSE

Nachhaltigkeit in der Versicherungsvermittlung 
Online-Seminarreihe zur Beratung und Vermittlung nachhaltiger Versicherungsprodukte

€ 249 
MwSt.-frei

 4 x 90 Minuten   UV.3195

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Nachhaltige Versicherungslösungen im Kompositbereich
€ 69

MwSt.-frei

 90 Minuten   SV.3190

DMA eLearning @kademie
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Ihre Vorteile

RENTABEL 
Ersparnis von bis zu 50 %

BEQUEM
Verwaltung der Lernzeit wird 

übernommen

FLEXIBEL
Auswahl aus mehreren 

Terminen

INDIVIDUELL
Aktuelles und breites  

Themenspektrum
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Auszug aus den Inhalten 
Weiterbildung für Immobilienmakler:innen

• Grundlagen und Besonderheiten des  
 Immobilienmarktes
• Grundlagen Immobilienmanagement
• Rechtliche Grundlagen und Besonderheiten  
 für Immobilienmakler:innen
• Grundlagen der Immobilienfinanzierung
• Verbraucherschutz
• Datenschutz
• Geldwäschegesetz
• Wettbewerbsrecht
• Fördermittel
• Grundlagen Steuern

Auszug aus den Inhalten 
Weiterbildung für Immobilienverwalter:innen

• Grundlagen Immobilienmanagement
• Kaufmännische Grundlagen
• Rechtliche Grundlagen und Besonderheiten  
 für Wohnimmobilienverwalter:innen
• Verwaltung von Mietobjekten
• WEG-Verwaltung
• Betriebskostenabrechnung
• Verbraucherschutz
• Datenschutz
• Wettbewerbsrecht
• Fördermittel

Weitere Details zu den enthaltenen Inhalten finden Sie auf unserer Homepage:  
www.deutsche-makler-akademie.de 

MaBV.Weiterbildung
Auf unserer Online-Weiterbildungsplattform für Immobilienmakler:innen 
und Immobilienverwalter:innen gem. § 34c GewO finden Sie eine  
große Auswahl an Online-Seminaren, Lernprogrammen & Lernvideos.

Die DMA unterstützt Sie bei der Erfüllung der gesetzlichen Weiterbildungsverpflichtung.



Unsere MaBV.eLearning.Plattform. So einfach funktioniert es:

Kontaktieren Sie uns gerne direkt 
bei weiteren Fragen. Wir erstellen 
Ihnen ein individuelles Angebot.

AUSWÄHLEN 
Sie wählen die gewünschten 

Inhalte aus

ÜBERBLICK 
Jederzeit Zugriff auf  

Ihre Bildungszeit

DOKUMENTATION 
Nach Beendigung erhalten Sie ein 

MaBV-konformes Zertifikat

3.1. 2.

mehr unter www.deutsche-makler-akademie.de 
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850,– €

20h

 
SIE BEVORZUGEN PRÄSENZ-SEMINARE? 

Dann ist unsere Weiterbildungsreihe für  
Immobilienmakler:innen oder Immobilien- 

verwalter:innen nach MaBV genau das  
Richtige für Sie!  

Bestehend aus 20 Präsenz-Stunden  
an 3 Seminartagen.

WÄHLEN SIE AUS:

495,– €
589,05 € (inkl. MwSt.)

20h

295,– €
351,05 € (inkl. MwSt.)

10h

Ihr Ansprechpartner

ALEXANDER HEIMRATH
 0921 78 89 84-661
  heimrath@deutsche-makler-akademie.de

DMA eLearning @kademie
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Zum Thema Immobilien bieten wir folgende Online-Seminare an:

BLENDED-LEARNING-LEHRGANG– OFFEN & INHOUSE

Geprüfte/-r Immobilienfachwirt/in (IHK) 
Blended-Learning-Lehrgang für berufsbegleitendes Lernen

Die Aufstiegsfortbildung zum/-r Immobilienfachwirt/in (IHK), immer wieder 
auch als „Meisterabschluss“ der Branche bezeichnet, dokumentiert eine hohe 
Expertise und eröffnet vielfältige Karrierechancen in der Immobilienwirtschaft, 
sowie in adäquaten Organisationseinheiten anderer Wirtschaftsunternehmen 
(Banken, Handel, Industrie). Als Fachwirt/-in weisen Sie nicht nur Ihre fachliche 
Expertise aus, sondern qualifizieren sich auch dafür, Führungspositionen und 
eigenständig verantwortungsvolle Aufgaben zu übernehmen. Dieser berufs-
begleitende Lehrgang im Blended-Learning-Format bereitet Sie optimal auf die 
Prüfung zum/-r Immobilienfachwirt/in (IHK), vor.

€ 3.798 
MwSt.-frei

Lernziele
 �  Immobilienfachliche Sachverhalte auf Basis der Analyse betriebswirtschaftlicher, volks-
wirtschaftlicher und rechtlicher Zusammenhänge bewerten und die sich daraus ergebenden 
Handlungsschritte ableiten

 � Immobilienfinanzierungen berechnen und Problemlösungsstrategien für Kunden entwickeln
 � Führungs- und Qualifizierungsaufgaben im Immobiliensektor wahrnehmen, sowie innerbe-
triebliche Projekte selbständig organisieren und durchführen

Inhalte
 �  Rahmenbedingungen der Immobilienwirtschaft 
 � Unternehmenssteuerung und Kontrolle 
 � Personal, Arbeitsorganisation und Qualifizierung 
 � Immobilienbewirtschaftung 
 � Bauprojektmanagement 
 � Marktorientierung und Vertrieb, Maklertätigkeit

 Blended  IDV.1735  —   12 Monate 

JETZT QR CODE  
SCANNEN

ausführliche informationen und buchung unter www.deutsche-makler-akademie.de 



ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Kundenansprache und Beratungsprozess 
in der Immobiliardarlehensvermittlung
Experte/-in Immobilienfinanzierung – Modul I

 � Rechtssicheres Marketing und Erstkontakt
 � Strukturierter Beratungsprozess
 � Plausibilitätsprüfung und Konditionsvergleiche

Online  IMF.613

 5 Online Seminare á 90 Minuten 

€ 330
MwSt.-frei

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Immobilienfinanzierung für  
Gewerbetreibende und Unternehmen
Experte/-in Immobilienfinanzierung – Modul III

 � Kreditwürdigkeitsprüfungen von Gewerbetreibenden 
und Freiberufler:innen anwenden

 � Bilanzen richtig lesen und deuten
 � GuVs / BWAs richtig lesen und deuten
 � KfW-Förderung für Unternehmer

Online  IMF.615

 8 Online Seminare á 90 Minuten 

€ 499
MwSt.-frei

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Finanzierungskonzepte und das  
Beratungsgespräch der  
Immobiliardarlehensvermittlung
Experte/-in Immobilienfinanzierung – Modul II

 � Lebensphasenplanung und Finanzierungskonzepte
 � Zielführendes Beratungsgespräch
 � KfW-Förderung für Privathaushalte

Online  IMF.614

 8 Online Seminare á 90 Minuten 

€ 499
MwSt.-frei

I M M O B I L I E N F I N A N Z I E R U N G

DMA eLearning @kademie
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ONLINE-LEHRGANG – OFFEN & INHOUSE

Online Weiterbildung
Experte/-in Immobilienfinanzierung (DMA)
Fach- und Beratungskompetenz für die private und gewerbliche Immobiliardarlehensvermittlung

In insgesamt 21 Online-Einheiten vermittelt diese Weiterbildung umfassendes praxisna-
hes Wissen rund um die Bewertung und Finanzierung von Immobilien für die Zielgruppen 
Eigenheim-Besitzer:innen, Kapitalanleger:innen und Gewerbetreibende.

€ 1.299 
MwSt.-frei

 � Modul I: Kundenansprache und Beratungsprozess in der Immobiliardarlehensvermittlung
 � Modul II: Finanzierungskonzepte und das Beratungsgespräch der Immobiliardarlehensvermittlung
 � Modul III: Immobilienfinanzierung für Gewerbetreibende und Unternehmen

Online  IM.2851  oder  Präsenz   IMF.2297

 21 Onlineseminare á 90 Minuten + eine Online-Prüfung á 90 Minuten

JETZT QR CODE  
SCANNEN
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ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

KfW-Förderung für bestehende Immobilien
€ 69

MwSt.-frei

 90 Minuten   ON.2072

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

KfW-Förderung für energieeffizientes Bauen
€ 69

MwSt.-frei

 90 Minuten   ON.2073

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

KfW-Förderung für erneuerbare Energien und Photovoltaik
€ 69

MwSt.-frei

 90 Minuten   ON.2074

ONLINE-SEMINARREIHE  – OFFEN & INHOUSE

KfW-Förderung in der privaten Immobilienfinanzierung
Weiterbildung für Immobilienmakler und Wohnimmobilienverwalter im  
Rahmen der MaBV sowie Immobiliardarlehensvermittler

€ 199 
MwSt.-frei

In dieser Online-Weiterbildungsreihe erhalten die Teilnehemer:innen aktuelle 
Programme der KfW-Bank zur Finanzierung bestehender Immobilien, für  
energieeffizientes Bauen und erneuerbare Energien und Photovoltaik. 

 270 Minuten   IMF.5001

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  
Verkaufstraining für Baufinanzierer 
Praxistraining für Immobiliardarlehensvermittler

€ 129
MwSt.-frei

 180 Minuten    IM.1009

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  
Erben und Schenken in der Baufinanzierung 
Erbrechtliche und steuerliche Aspekte der Immobilienfinanzierung

€ 129
MwSt.-frei

 180 Minuten    IM.1008

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  
B E G - Bundesförderung für effiziente Gebäude für Privatpersonen 
Aktuelle Fördermöglichkeiten in der privaten Immobilienfinanzierung

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten    IM.1012

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  
B E G - Bundesförderung für effiziente Gebäude für Unternehmer 
Aktuelle Fördermöglichkeiten in der gewerblichen Immobilienfinanzierung

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten    IM.1014

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  
Nachhaltigkeit in der Baufinanzierung 
Berücksichtigung nachhaltiger Aspekte in der Immobilienfinanzierung

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten    IM.1015

NEU

NEU

NEU

NEU

NEU
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ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Kaufrecht für Immobilienmakler und -verwalter
€ 69

MwSt.-frei

 90 Minuten   V0069

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Grundstückskaufverträge und deren Besonderheiten
€ 69

MwSt.-frei

 90 Minuten   V0070

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Werkverträge und die damit einhergehenden Rechte und Pflichten
€ 69

MwSt.-frei

 90 Minuten   V0071

ONLINE-SEMINARREIHE  – OFFEN & INHOUSE

Vertragsrecht für Immobilienmakler und -verwalter 
Weiterbildung für Immobilienmakler und Wohnimmobilienverwalter im Rahmen der MaBV

€ 299 
MwSt.-frei

In dieser Online-Seminarreihe erhalten die Teilnehmer:Innen aktuelles und praxisrelevantes 
Wissen zum Kaufrecht, Grundstückskaufvertrag, Werk- und Dienstvertrag sowie Mietrecht. 

 5 x 90 Minuten   V0068

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Dienstverträge und deren Besonderheiten
€ 69

MwSt.-frei

 90 Minuten   V0072

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Mietrecht – Achtung Vermietungsfalle! 
Häufige Irrtümer beim Mietvertrag

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten   V0073

I M M O B I L I E N M A K L E R  U N D  -V E R W A LT E R



112

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Grundbuch: Kein Buch mit sieben Siegeln 
Weiterbildung für Immobilienmakler und Wohnimmobilienverwalter im Rahmen der MaBV sowie 
Immobiliardarlehensvermittler

€ 138
MwSt.-frei

 2 * 90 Minuten   V0074

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Geldwäsche und Verbraucherschutz in der Immobilienbranche 
Haftungsfallen für Immobilienmakler und Wohnimmobilienverwalter

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten   IM.3027

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Übergang von Besitz, Nutzen und Lasten von Immobilien 
Weiterbildung für Immobilienmakler und Wohnimmobilienverwalter im Rahmen der MaBV sowie 
Immobiliardarlehensvermittler

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten   ON.2077

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Vermietung und Verwaltung von Gewerbeimmobilien 
Weiterbildung für Immobilienmakler und Wohnimmobilienverwalter im Rahmen der MaBV

€ 138
MwSt.-frei

 2 * 90 Minuten   V0075

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Immobilien in der Altersvorsorge - Online-Reihe 
Weiterbildung für Immobilienmakler und Wohnimmobilienverwalter im Rahmen der MaBV sowie 
Versicherungsvermittler im Rahmen der IDDr

€ 299
MwSt.-frei

 4 * 90 Minuten   ON.2076

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Klimaschutz und Immobilien 
Umwelt- und Energiethemen im Immobilienbereich

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten   IM.3028

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Online-Weiterbildung Modernisierungsberater (DMA & BVGeM) 
Gewerkeübergreifendes Basiswissen für Versicherungs-, Finanz-, Darlehens- und Immobilienmakler

€ 399
MwSt.-frei

 4 * 150 Minuten   IMF.2475



113ausführliche informationen und buchung unter www.deutsche-makler-akademie.de 

DMA eLearning @kademie

ONLINE-LEHRGANG – OFFEN & INHOUSE

Online Weiterbildung
Experte/-in Immobilienvermittlung (DMA)
Fachkompetenz für qualifizierte Immobilienvermittlung

Allgemeine und spezielle rechtliche und volkswirtschaftliche Grundlagen für Immobilien-
makler: Das sind die Inhalte dieses Lehrgangs, der den Teilnehmenden alle notwendigen 
Kompetenzen vermittelt, um sich bei Kund:innen als Experte positionieren zu können.

€ 1.289 
MwSt.-frei

 � Modul I: Rechtliche Grundlagen der Immobilienvermittlung
 � Modul II: Grundbuch, Baurecht und Mietrecht
 � Modul III: Immobilienbewertung

Online  V0076  oder  Präsenz   V0060

 12 Onlineseminare á 180 Minuten + eine Online-Prüfung á 90 Minuten

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Immobilenbewertung
Experte/-in Immobilienvermittlung (DMA) – Modul III

 � Immobilienmarkt: Grundstücke, Häuser, Wohnungen, 
Bebauungsplan und Wohnflächenberechnung. 

 � Bau- und Baunebenkosten, Kaufnebenkosten
 � Immobilienbewertung: Boden- und  Beleihungswert, 
Wertermittlungsverfahren

Online  V0063

 4 Online Seminare á 180 Minuten

€ 499
MwSt.-frei

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Grundbuch, Baurecht und Mietrecht
Experte/-in Immobilienvermittlung (DMA) – Modul II

 � Aufbau und rechtliche Grundlagen des Grundbuchs
 � Öffentliches Baurecht und Bauordnung, Privates  
Baurecht (Werkvertrag, Vergabe- und Vertrags- 
ordnung für Bauleistungen)

 � Mietrecht: Mietersuche, Mietvertrag, Übergabe,  
Miete, Kündigung, Modernisierungen

Online  V0062

 4 Online Seminare á 180 Minuten

€ 499
MwSt.-frei

Der Lehrgang besteht aus 3 Modulen

I M M O B I L I E N M A K L E R

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE 

Rechtliche Grundlagen der  
Immobilienvermittlung
Experte/-in Immobilienvermittlung (DMA) – Modul I

 � Maklerrecht: Rechte und Pflichten, Maklervertrag, 
Wettbewerbsrecht, Datenschutz

 � Verkauf und Vermietung von Immobilien  
– der „Hauptvertrag“

 � Provisionsanspruch, Aufwendungen und Spesen

Online  V0061

 4 Online Seminare á 180 Minuten

€ 499
MwSt.-frei

JETZT QR CODE  
SCANNEN
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ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Allgemeines Vertragsrecht für Immobilienmakler  
Grundlagen und Besonderheiten bei Verträgen in der Immobilienbranche

€ 325
MwSt.-frei

 1 Tag   V0081

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Maklervertrags- und Mietrecht für Immobilienmakler 
Rechtssichere Gestaltung von Makler- und Mietverträgen

€ 325
MwSt.-frei

 1 Tag   V0082

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Grundbuch und Geldwäschegesetz für Immobilienmakler  
Praxiswissen bezüglich Grundbuchrecht und Vermeidung von Geldwäsche

€ 325
MwSt.-frei

 1 Tag   V0083

ONLINE-SEMINARREIHE  – OFFEN & INHOUSE

Online-Weiterbildungsreihe für Immobilienmakler 
nach §34c GewO / MaBV
Rechtliche Grundlagen für Immobilienmakler

€ 850 
MwSt.-frei

Diese Online-Weiterbildungsreihe, ist auf denBedarf der Berufsgruppe der 
Immobilienmakler:innen zugeschnitten und richtet die Fokus auf die rechtlichen 
Grundlagen für die Tätigkeit als Immobilienmakler:innen (im Rahmen der  
Weiterbildungsverpflichtung gem. §34c GewO).

 3 Tage   IM.2925

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Maklervertragsrecht für Immobilienmakler  
Worauf beim Maklervertrag zu achten ist?

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten   IM.3025
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Zertifizierter Verwalter nach § 26a  
Wohnungseigentumsgesetz
Vorbereitung auf die IHK-Prüfung zum zertifizieren Immobilienverwalter

€ 895 
MwSt.-frei

Der Online-Vorbereitungslehrgang zum  zertifizierten Verwalter nach dem 
Wohneigentumsgesetz vermittelt die allgemeinen rechtlichen, kaufmännischen 
und technischen Grundlagen für Wohnimmobilienverwalter und bereitet orts-
unabhängig auf die IHK-Zertifikatsprüfung vor. 

  IMF.5030

W O H N I M M O B I L I E N V E R W A LT E R

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Gebäudepläne, Bauzeichnungen und Baubeschreibungen
€ 129

MwSt.-frei

 180 Minuten   IMF.5003

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Relevante Versicherungsarten im Immobilienbereich
€ 129

MwSt.-frei

 180 Minuten   IMF.5004

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Umwelt- und Energiethemen im Immobilienbereich
€ 69

MwSt.-frei

 90 Minuten   IMF.5005

ONLINE-SEMINARREIHE  – OFFEN & INHOUSE

Grundlagen der Immobilienwirtschaft
Gebäudepläne, Versicherungen, Umweltschutz und Energieeffizienz für Verwalter

€ 309 
MwSt.-frei

 450 Minuten   IMF.5002

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Wohnungseigentumsgesetz für Immobilienverwalter und -makler
€ 459

MwSt.-frei

 720 Minuten   IMF.5007

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Bürgerliches Gesetzbuch für Immobilienverwalter und -makler
€ 219

MwSt.-frei

 360 Minuten   IMF.5008

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Grundbuchrecht für Immobilienverwalter und -makler
€ 69

MwSt.-frei

 90 Minuten   IMF.5009

ONLINE-SEMINARREIHE  – OFFEN & INHOUSE

Rechtliche Grundlagen für Immobilienverwalter und -makler
WEG, BGB und Grundbuchrecht im Rahmen der Vorbereitung zum zertifizierten Verwalter

€ 630 
MwSt.-frei

 1.170 Minuten   IMF.5006 

 WEITER NÄCHSTE SEITEZERTIFIZIERTER VERWALTER NACH § 26A WOHNUNGSEIGENTUMSGESETZ

NEU
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ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Zivilprozess- und Zwangsvollstreckungsrecht in der Immobilienverwaltung
€ 69

MwSt.-frei

 90 Minuten   IMF.5011

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Berufsrecht der Verwalter
€ 69

MwSt.-frei

 90 Minuten   IMF.5012

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Sonstige Rechtsgrundlagen in der Immobilienverwaltung
€ 129

MwSt.-frei

 180 Minuten   IMF.5013

ONLINE-SEMINARREIHE  – OFFEN & INHOUSE

Rechtliche Besonderheiten für Immobilienverwalter
Spezielle Verordnungen und Rechtsgrundlagen für WEG Verwalter

€ 249 
MwSt.-frei

 360 Minuten   IMF.5010

 WEITER VON VORIGER SEITE

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Grundzüge ordnungsgemäßer Buchführung in der Immobilienverwaltung
€ 69

MwSt.-frei

 90 Minuten   IMF.5015

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Sonderumlagen und Erhaltungsrücklage in der Immobilienverwaltung
€ 69

MwSt.-frei

 90 Minuten   IMF.5016

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Erstellung der Jahresabrechnung und des Wirtschaftsplans in der  
Immobilienverwaltung

€ 129
MwSt.-frei

 180 Minuten   IMF.5017

ONLINE-SEMINARREIHE  – OFFEN & INHOUSE

Kaufmännische Grundlagen für Immobilienverwalter
Allgemeine und spezielle kaufmännische Grundlagen des WEG-Verwalters

€ 369 
MwSt.-frei

 540 Minuten   IMF.5014

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Hausgeld und Mahnwesen in der Immobilienverwaltung
€ 129

MwSt.-frei

 180 Minuten   IMF.5018

 WEITER NÄCHSTE SEITEZERTIFIZIERTER VERWALTER NACH § 26A WOHNUNGSEIGENTUMSGESETZ

ZERTIFIZIERTER VERWALTER NACH § 26A WOHNUNGSEIGENTUMSGESETZ
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ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Baustoffe und Baustofftechnologie in der Immobilienverwaltung
€ 69

MwSt.-frei

 90 Minuten   IMF.5020

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Haustechnik in der Immobilienverwaltung
€ 69

MwSt.-frei

 90 Minuten   IMF.5021

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Erkennen von Mängeln in der Immobilienverwaltung
€ 129

MwSt.-frei

 180 Minuten   IMF.5021

ONLINE-SEMINARREIHE  – OFFEN & INHOUSE

Technische Grundlagen für Immobilienverwalter
Vertiefte technische Kenntnisse für Verwalter gem. §26a WEG

€ 579 
MwSt.-frei

 1080 Minuten   IMF.5019

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Verkehrssicherungspflichten in der Immobilienverwaltung
€ 129

MwSt.-frei

 180 Minuten   IMF.5022

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Altersgerechte und barrierefreie Umbauten in der Immobilienverwaltung
€ 69

MwSt.-frei

 90 Minuten   IMF.5025

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Energetische Gebäudesanierung und Modernisierung in der  
Immobilienverwaltung

€ 129
MwSt.-frei

 180 Minuten   IMF.5024

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Gebäude- und Grundstücksdokumentation in der Immobilienverwaltung
€ 69

MwSt.-frei

 90 Minuten   IMF.5027

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Erhaltungsplanung in der Immobilienverwaltung
€ 69

MwSt.-frei

 90 Minuten   IMF.5023

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Fördermitteleinsatz und Beantragung von Fördermitteln in der  
Immobilienverwaltung

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten   IMF.5026

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Praktische Prüfungsvorbereitung für Zertifizierte Verwalter nach  
§ 26a Wohnungseigentumsgesetz

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten   IMF.5028



ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Betriebskostenabrechnung für Hausverwalter - Grundlagen 
Was bei bei der Betriebskostenabrechnung zu beachten ist

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten   IMF.5029

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Mietverwaltung für Wohnimmobilienverwalter - Grundlagen 
Aufgaben und Besonderheiten der Mietverwaltung

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten   IMF.5031

DMA eLearning @kademie
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G E N E R AT I O N E N B E R AT U N G

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Aktuelle Rechtsprechung zum Thema Generationenberatung 
Gesetzliche Änderungen im Beratungsalltag umsetzen

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten   GEN.2594

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Die persönliche Notfallplanung  
– Basis kundenorientierter Versicherungsvermittlung 
Die Notfallplanung im Rahmen der Generationenberatung

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten   V0093

Zum Thema Management & Vertrieb bieten wir folgende Online-Seminare an:

120

ONLINE-LEHRGANG – OFFEN & INHOUSE

Experte/-in Generationenberatung (DMA)
Mehr Vertriebserfolg in der Zielgruppe 50plus

Dieser Online-Lehrgang richtet sich an Mitarbeitende im Vertrieb (mindestens 
Sachkundeprüfung nach 34d GewO), die sich in der ganzheitlichen Beratung von 
Familien weiterbilden möchten.

€ 1.195 
MwSt.-frei 

Prüfungsgebühr:  
€ 125 zzgl. MwSt.

 � Fachwissen zu den Themen Pflegevorsorge, Vollmachten, Notfallmanagement, Erbrecht  und  
Testamentsvollstreckung

 � Wertvolle Vertriebsimpulse für die Praxis

Online  MUV.5018 oder  Präsenz   GEN.2541 — 6 Tage

JETZT QR CODE  
SCANNEN



ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Online-Marketing in der Versicherungsvermittlung – Grundlagen 
Überblick und Möglichkeiten der Zielgruppenpositionierung im Internet

€ 69
MwSt.-frei

  60 Minuten   MUV.3062

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Google My Business in der kundenorientierten Versicherungsvermittlung  
– Grundlagen 
Beratungsansätze zur eleganten Erklärung von Chancen und Risiken

€ 69
MwSt.-frei

  60 Minuten   V0044

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Facebook in der kundenorientierten Versicherungsvermittlung – Grundlagen 
Beratungsansätze zur eleganten Erklärung von Chancen und Risiken

€ 69
MwSt.-frei

  60 Minuten   V0042

ONLINE-SEMINARREIHE  – OFFEN & INHOUSE

Grundlagen des Online-Marketing  
in der Versicherungsvermittlung
Zum Einstieg in das Online-Marketing - inklusive Workbook

€ 297 
MwSt.-frei

In dieser Online-Seminarreihe lernen die Teilnehmer, ihr Online-Marketing  
durch einfache Maßnahmen wirksam selbst in die Hand zu nehmen und  
dadurch zeitsparend die Chancen des Online-Vertriebs zu nutzen. 

 240 Minuten   MUV.3066

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

LinkedIn in der kundenorientierten Versicherungsvermittlung – Grundlagen 
Beratungsansätze zur eleganten Erklärung von Chancen und Risiken

€ 69
MwSt.-frei

  60 Minuten   MUV.5008
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ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Neukundengewinnung durch Online-Marketing  
in der Versicherungsvermittlung 
Qualifizierte Online-Kundenkontakte durch Social Media Marketing

€ 69
MwSt.-frei

  60 Minuten   MUV.5009

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Google My Business in der Versicherungsvermittlung – Vertiefung 
Beratungsansätze zur eleganten Erklärung von Chancen und Risiken

€ 69
MwSt.-frei

  60 Minuten   MUV.3063

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Facebook in der kundenorientierten Versicherungsvermittlung – Vertiefung 
Beratungsansätze zur eleganten Erklärung von Chancen und Risiken

€ 69
MwSt.-frei

  60 Minuten   MUV.3064

ONLINE-SEMINARREIHE  – OFFEN & INHOUSE

Online-Marketing in der Versicherungsvermittlung – Vertiefung
Zur Kundengewinnung und -bindung durch Online-Marketing – inklusive Workbook

€ 297 
MwSt.-frei

Mit der Teilnahme an dieser Online-Seminarreihe vertiefen die TeilnehmerInnen ihre Kompetenzen im On-
line-Marketing. Sie lernen insbesondere, wie sie mit wenig Zeitaufwand effizient und erfolgreich mit den 
Online-Plattformen Google, Facebook, Instagram und LinkedIn neue Kunden gewinnen. Neben der Leadge-
nerierung liegt er Fokus auf dem Schalten von wirksamen Werbe-Anzeigen. 

 240 Minuten   MUV.3067

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

LinkedIn in der kundenorientierten Versicherungsvermittlung – Vertiefung 
Beratungsansätze zur eleganten Erklärung von Chancen und Risiken

€ 69
MwSt.-frei

  60 Minuten   MUV.3065
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Unsere Lernvideos sind Videoaufnahmen,die 
speziell für Lernzwecke konzipiert und erstellt 
wurden. Mit einem Lernvideo werden mehrere 
Wahrnehmungskanäle angesprochen, das heißt 
die Lernenden erhalten sowohl visuelle als auch 
akustische Anreize. Das verfestigt das Gelernte 
besser. Lern- und Erklärvideos fördern selbstbe-
stimmtes Lernen. Die Lernenden können das 
Video im eigenen Tempo bearbeiten, wie es für 
sie am besten passt. Das begünstigt den Lern-
erfolg.  Wiederholung festigt das Gelernte.

Lernvideos können von jedem Endgerät aus ver-
wendet werden: Ob am PC im Büro, am Laptop 
oder Tablet im Home Office oder mobil mit dem 
Smartphone von unterwegs. Zudem können sie 
zu jederzeit abgespielt werden. Wiederholung 
festigt das Gelernte.

Lernvideos

ausführliche informationen und buchung unter www.deutsche-makler-akademie.de 



D I G I TA L I S I E R U N G

K U N D E N B E R AT U N G  U N D  - B E T R E U U N G

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Einstiegsseminar BiPRO-Schnittstellen für Versicherungsmakler 
Einsatz von BiPRO-Services zur Prozessoptimierung im Vermtitlerbetrieb

€ 49
MwSt.-frei

 120 Minuten   MUV.5019

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Spezialist/-in für private Finanzanalyse nach DIN 77230 
DIN-Zertifizierung für die Basis-Finanzanalyse für Privathaushalte

€ 1.850
MwSt.-frei

 3 Online-Seminare + Prüfung   V0090

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Beratungskompetenz für die Versicherungsvermittlung 
Online-Weiterbildung für erfolgreiche Kundengespräche

€ 345
MwSt.-frei

 2 x 180 Minuten   V0091

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Kundenbetreuung und Kundenbindung in der Versicherungsvermittlung 
Gestaltung und Festigung von Kundenbeziehungen

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten   ON.2017

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Erfolgreiche Kundengespräche im Innendienst der Versicherungsvermittlung 
Gestaltung und Festigung von Kundenbeziehungen

€ 229
MwSt.-frei

 3 x 90 Minuten   UV.2621

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Onlineberatung in der Versicherungsvermittlung 
Grundlagen der digitalen Kundenberatung         

€ 49
MwSt.-frei

 60 Minuten   UV.2901

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Onlineberatung – Kundengespräche der Versicherungsvermittlung planen 
und führen 
Von der Terminvereinbarung bis zum Abschluss einer Videoberatung

€ 49
MwSt.-frei

 60 Minuten   UV.2902
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ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Grundlagen Recht in der Versicherungsvermittlung 
Rechtliche Grundlagen für den dauerhaft erfolgreichen Betrieb eines Maklerunternehmens

€ 299
MwSt.-frei

 4 x 90 Minuten   V0055

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Code of Conduct in der kundenorientierten Versicherungsvermittlung 
Datenschutzkodex der Versicherungsbranches

€ 138
MwSt.-frei

 180 Minuten   ON.2349

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Datenschutz in der Versicherungsvermittlung 
Umsetzung der DSGVO im Maklerunternehmen

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten   ON.1180

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Gründung eines Maklerunternehmens für Versicherungsvermittlung 
GGrundlagen für die Tätigkeit als Versicherungsmakler

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten   ON.2001

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Nachfolgeplanung für Makler 
Grundlagen der Übergabe des Maklerunternehmens       

€ 69
MwSt.-frei

 60 Minuten   ON.2638

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Online-Seminar Zielgruppenpositionierung in der Versicherungsvermittlung 
Erfolgreiche Positionierung in der richtigen Zielgruppe 

€ 299
MwSt.-frei

 4 x 90 Minuten   V0057

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Grundlagen Steuern in der Versicherungsvermittlung 
Wichtiges Basiswissen für die Beratung und das eigene Unternehmen

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten   V0056

ONLINESEMINAR — OFFEN & INHOUSE  

Honorarberatung nach IDD 
Einstieg in die Honorar-Versicherungsberatung und Honorar-Finanzberatung

€ 69
MwSt.-frei

 90 Minuten   ON.2123
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Stay in touch
News @ Deutsche Makler Akademie 

Immer top informiert!  
Bleiben Sie auf dem Laufenden bei der Deutschen Makler Akademie.  
Mit unserem DMA-Newsletter sind Sie stets top informiert über  
die neuesten Angebote und Neuigkeiten.

1. Anmelden.  
Melden Sie sich über unsere Website an. 
QR-Code hinzfügen:

2. Auswählen. 
Wählen Sie ihre Interessenschwerpunkte aus  
& erhalten Sie dadurch nur Ihre gewünschten 
Themenschwerpunkte

3. Bestätigen. 
Bestätigen Sie nach Anmeldung die an ihr  
Postfach gesendete Mail

4. Inspieren. 
Lassen Sie sich vom DMA-Newsletter  
inspirieren und verpassen Sie keine Neuigkeiten, 
Angebote oder Mitteilungen.

Hinweis: 
Selbstverständlich können Sie sich auch jederzeit vom Newsletter abmelden.
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Management und Vertrieb WEBCODE
NUTZUNGSGEBÜHR/ 

NUTZER:IN
zzgl. MwSt.

Compliance im Kartellrecht für die ordnungsgemäße Kundenberatung WBT.2360  € 69

Datenschutz im Rahmen der Kundenberatung WBT.2327  € 69

DIN 77230 Finanzanalyse inKl. Online-Zertifizierungsprüfung UV.2527  € 229

Erben und Vererben WBT.2336  € 69

ESG-Kriterien und Versicherungsprodukte V7557  € 99

Finanzmathematik WBT.2361  € 69

finteachprofi – erlebbare Finanzkompetenz UV.2861  € –

Geldwäscheprävention für Versicherungs- und  
Finanzanlagenvermittler:innen

WBT.0667  € 89

Grundlagen der Betriebswirtschaftslehre WBT.2362  € 119

Grundlagen der Volkswirtschaftslehre WBT.2363  € 99

Grundlagen Recht für die kundenorientierte Versicherungsberatung WBT.2364  € 119

Grundlagen Steuer für die kundenorientierte Versicherungsberatung WBT.2365  € 119

Grundlagen Recht für Immobilienmakler WBT.3173  € 149

Investmentfonds und Bankprodukte WBT.2337  € 139

Konfliktkompetenz WBT.2033  € 109

Praxiswissen Führung WBT.2765  € 269

Praxiswissen Kommunikation WBT.2763  € 259

Praxiswissen Online-Kommunikation WBT.2768  € 99

Praxiswissen Präsentieren WBT.2034  € 169

Praxiswissen Visualisieren WBT.2764  € 59

Verhandlungsgeschick in der Kundenberatung WBT.5039  € 169

Versicherungsvertragsgesetz WBT.2338  € 109

Zeit- und Selbstmanagement WBT.2685  € 169

AUSFÜHRLICHE INFORMATIONEN UND BUCHUNG UNTER  WWW.DEUTSCHE-MAKLER-AKADEMIE.DE  



Vorsorge und Betriebliche Altersversorgung WEBCODE
NUTZUNGSGEBÜHR/ 

NUTZER:IN
zzgl. MwSt.

Betriebsrentenstärkungsgesetz WBT 2740  € 69

Gesetzliche Versorgungssysteme WBT.2328  € 119

Paket Spezialwissen bAV
 �  Videotraining 

WBT.5031  € 339

Spezialwissen Betriebsrentenstärkungsgesetz WBT.5032  € 69

Spezialwissen Direktversicherung WBT.5033  € 69

Spezialwissen Direktzusage WBT.5034  € 69

Spezialwissen GGF-Versorgung WBT.5035  € 69

Spezialwissen Pensionsfonds WBT.5036  € 69

Spezialwissen Unterstützungskasse WBT.5037  € 69

Paket Vorsorgeversicherungen 
 �  Lernprogramm „Rechtliche Grundlagen“  
 �  Versicherungsfachliche Lernprogramme „Vorsorgeversicherungen“

WBT.2731  € 399

Gesetzliche Rentenversicherung / Altersvermögensgesetz WBT.2756  € 109

Grundzüge der betrieblichen Altersversorgung (bAV) WBT.2754  € 109

Kranken-/Pflegeversicherung WBT.2757  € 129 

Lebens-/Rentenversicherung WBT 2739  € 129 

Unfallversicherung WBT.2758  € 89

Privates Vorsorgemanagement WBT.2330  € 139
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Private Sach-/Vermögensversicherungen WEBCODE
NUTZUNGSGEBÜHR/ 

NUTZER:IN
zzgl. MwSt.

Paket Sach-/Vermögensversicherungen 
 �  Lernprogramm „Rechtliche Grundlagen“
 �  Versicherungsfachliche Lernprogramme  
„Sach-/Vermögensversicherungen“

WBT.2732  € 299

Haftpflichtversicherung WBT.2759  € 99

Kraftfahrtversicherung WBT.2345  € 89

Rechtsschutzversicherung WBT.2760  € 69

Verbundene Hausratversicherung WBT.2761  € 129

Verbundene Wohngebäudeversicherung WBT.2762  € 89

Spezialwissen Bauherren versichern
 �  Videotraining 

WBT.5020  € 69

Spezialwissen Drohnen versichern
 �  Videotraining 

WBT.5021  € 69

Spezialwissen Oldtimer versichern
 �  Videotraining 

WBT.5022  € 69

DMA eLearning @kademie

Gewerbliche Sach-/Vermögensversicherungen WEBCODE
NUTZUNGSGEBÜHR/ 

NUTZER:IN
zzgl. MwSt.

Paket Gewerbeversicherungen (GDV) WBT.2329  € 199

Bauleistungsversicherung WBT.5023 € 69

Elektronikversicherung WBT.5024 € 69

Gewerbliche Rechtsschutzversicherung WBT.5025 € 69

Gewerbliche Haftpflicht WBT.5026 € 69

Gewerbliche Sachversicherungen WBT.5027 € 119

Maschinenversicherung WBT.5028 € 69

Transportversicherungen WBT.5029 € 89

Vertragsgrundlagen der Gewerbeversicherungen WBT.5030 € 69

Vermögensschaden Haftpflichtversicherung WBT.2332  € 69

AUSFÜHRLICHE INFORMATIONEN UND BUCHUNG UNTER  WWW.DEUTSCHE-MAKLER-AKADEMIE.DE  
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GESCHÄFTSFÜHRUNG 

 
PRODUKTMANAGEMENT

Ihre Ansprechpartner:innen 
bei der Deutschen Makler Akademie 

Stefan Horenburg
Geschäftsführung

 030 2020-5090
  horenburg@deutsche-makler-akademie.de

Susanne Grabsch
Assistentin der Geschäftsführung

 030 9921149-598
  grabsch@deutsche-makler-akademie.de

Ronny Schröpfer
Geschäftsführung

 0921 788984-611
  schroepfer@deutsche-makler-akademie.de

Nils Keller 
Prokurist
Leiter Produktmanagement 
Betriebliche Altersversorgung
Komposit 
 

 0921 788984-679 
  keller@deutsche-makler-akademie.de

Alexander Heimrath 
Produktmanagement 
Nachhaltigkeit,  
Sachkunde & Aufstiegsfortbildungen  
Vorsorge, Management & Vertrieb, Immobilien  
DMA eLearning @kademie 

 0921 788984-661 
  heimrath@deutsche-makler-akademie.de

Isabell Fugmann 
Marketing  

 0921 788984-633
  fugmann@deutsche-makler-akademie.de

Sabrina Wagner
Studienkoordination 

 0921 788984-0
  wagner@deutsche-makler-akademie.de

MARKETING CAMPUS INSTITUT



Ronny Schröpfer
Geschäftsführung

 0921 788984-611
  schroepfer@deutsche-makler-akademie.de

ANSPRECHPARTNER DER DMA

131131

SEMINARBUCHUNG UND -VERWALTUNG

131mehr unter www.deutsche-makler-akademie.de 

Michael Lippmann
Seminarmanagement

 0921 788984-664
  lippmann@deutsche-makler-akademie.de  

Christopher Böhner   
Seminarmanagement

 0921 788984-663 
  boehner@deutsche-makler-akademie.de

Daniela Bönisch   
Seminarmanagement 

 0921 788984-662
  boenisch@deutsche-makler-akademie.de

Annika Baxmann 
Seminarmanagement

 0921 788984-666 
  baxmann@deutsche-makler-akademie.de

Stefanie Semmelmann
Seminarmanagement, Presse

 0921 788984-665
  semmelmann@deutsche-makler-akademie.de  

Umgang mit Covid-19
Für die Teilnahme an unseren Veranstaltungen gelten derzeit keine Einschränkungen!
In Einzelfällen können analog der Hotspot-Maßnahmen zusätzliche Schutzmaßnahmen  
(Maskenpflicht, Testnachweise) greifen - hierzu informieren wir die Teilnehmer:innen gesondert.

Hinweis: Bitte informieren Sie sich zur aktuellen Situation immer auf unserer Website! 

JETZT QR CODE  
SCANNEN



WWW.DEUTSCHE-MAKLER-AKADEMIE.DE 

Unsere Förderer

Arbeitgeberverband für das private Versicherungs-Vermittler-Gewerbe

Fairfekt.de
®

Versichert. Perfekt.


